Реферат на тему:

Парадигма „баланс інтересів” та її роль у дослідженні зовнішнього середовища суб’єктів господарювання
Цивілізаційний розвиток суспільства і, перш за все, його продуктивних сил, виробничих і виробничо-природних взаємозв’язків супроводжується стійким зростанням чисельності населення на планеті та різким підвищенням рівня господарського освоєння території, ускладненням міжнародних політичних і геополітичних відносин через суттєве збільшення кількості країн – їхніх учасників – у кінці ХХ ст.

Одночасне прискорення висхідного розвитку людства по цивілізаційних сходинках зумовило надзвичайне розгалуження міжнародного поділу праці, активізацію демовиробничого природокористування. У зв’язку з цим ускладнилася світова система суспільно-політичних і економічних відносин, диверсифікації процесів міжнародного інтегрування і глобального напруження в світовому економічному просторі та дуже ускладнилися процеси пізнання системи світових геополітичних, економічних відносин, відносин у сфері „суспільство – природа” тощо. Усе це викликало появу нових підходів до вивчення навколишнього середовища, зумовило формування нових концепцій та парадигм, які у своїй сукупності складають методологічні засади фундаментальних досліджень фактично з будь-якої наукової проблематики.

Крім того, відповідно до класифікації досліджень за загальнонауковим, міждисциплінарним і галузевим напрямами виділяються і різні за своєю змістовно-узагальнюючою сутністю світоглядні, основоположні підходи та парадигми – з одного боку, та більш галузево-спеціалізовані – з іншого. У суспільних науках до основних належать парадигми стадійно-цивілізаційного розвитку, глобалізації та регіоналізму. На перший план у другій половині ХХ століття вийшла і екологічна парадигма та тісно пов’язана з нею парадигма стійкого розвитку.

Під час пізнання складних процесів і відносин геополітичного, суспільного та суспільно-природного характеру все більш чітко просліджуються більш-менш завуальовані інтереси їхніх учасників, що лежать в основі цих відносин. Конфлікти таких інтересів не тільки призводять до розвитку зазначених відносин, але й часто-густо викликають хвилі міждержавних і міжрегіональних етнополітичних, міжконфесійних, фінансових, торговельних, екологічних та інших напружень.

Донедавна, категорія „інтерес” майже не вживалася в вітчизняній науковій літературі, що було зумовлено типом політичної і економічної системи, характером виробничих відносин, самою ідеологією та світоглядом у соціалістичному суспільстві. З набуттям незалежності та адаптацією до нових ринкових умов господарювання в Україні у наше життя ввійшла і наукова категорія „інтерес” стосовно різних об’єктів діяльності, як дуже важлива для підвищення економічної активності населення та господарювання. Досить швидко завдання гармонізації інтересів держави, суспільства та суб’єктів господарювання стало важливим пріоритетом суспільного розвитку країни.

Розуміння основного значення категорії „інтерес” у безкінечних конфліктах і протистояннях кінця ХХ–початку ХХІ століть призвело до легалізації цієї давно визнаної у західному світі наукової категорії у пострадянських країнах і набуття нею „світового” статусу. Зміст категорії „інтерес” трактується у Тлумачному (2005) та Філософському (1986) словниках, в Економічному словнику-довіднику (1995) [2, 4, 3]. Як загальнонаукова категорія, інтерес у Тлумачному словнику визначається, як „… те, що йде на користь кому-, чому-небудь, відповідає чиїмсь прагненням, потребам” [2].

У контексті економічної проблематики, в Економічному словнику-довіднику розглядаються „інтереси економічні”, що визначаються як „об’єктивні, спонукальні мотиви, економічної діяльності людей, зумовлені розвитком їхніх потреб, місцем у суспільному поділі праці, еволюцією відносин… власності та управління нею” [3].

Розглядаючи цю категорію у змістовних аспектах стосовно найрізноманітніших відносин, що функціонують і цементують світове суспільство на початку ХХІ століття, можна прийти до висновку: у світі сформувалася чітка, ієрархічно організована, багатоаспектна та багаторівнева система інтересів, які досить складно узгоджуються і, часто-густо, виключають один одного. Тому їхнє збалансування життєво необхідно на усіх рівнях організації світової спільноти – від глобального до регіонального та локального. Опанування цього безперечного факту в політичних і дипломатичних колах, ученими і громадськими діячами дає підстави для введення у науковий обіг парадигми „баланс інтересів”. 

У зв’язку із загостренням найрізноманітніших інтересів як на світовій арені, так і всередині більшості країн саме парадигма їхнього балансу починає відігравати основну роль в ієрархічній системі парадигм. Адже в основі суспільної ефективності влади як вирішального чинника розвитку будь-якої країни є збалансованість інтересів громади і влади, центру і регіонів, виробників і споживачів, великого, середнього і малого бізнесу, населення і громадських інститутів, а також інтересів різних політичних структур, фінансово-промислових груп тощо.

Інтереси, як такі, генеруються множиною „агентів” – їхніх носіїв – які потенційно існують і повинні узгоджуватися на різних територіально-ієрархічних рівнях. На глобальному рівні до їхніх основних груп можна віднести:

1) інтереси співіснуючих на землі цивілізацій;

2) інтереси геополітичних „ядер” світу та окремих країн;

3) інтереси транснаціональних компаній та окремих країн щодо збереження їхньої економічної безпеки;

4) інтереси забезпечення всезростаючого попиту людства у природних ресурсах і збереження природного середовища;

5) у майбутньому – інтереси землян і неземних цивілізацій та ін.

Враховуючи сучасні пріоритети розвитку людства, зважаючи на загальнолюдські цінності, вважаємо, що до найважливіших принципів урахування парадигм балансу інтересів на рівні людського суспільства доцільно в першу чергу віднести:

– гуманізм, що передбачає пріоритети загальнолюдських цінностей на тлі забезпечення міжконфесійної, міжетнічної та загальнополітичної толерантності;

– демократизм, що передбачає верховенство суспільних інтересів над груповими чи амбіційно-індивідуальними, забезпечення прав і свобод людини;

– збереження сприятливого для життєдіяльності людини середовища в його громадсько-політичному, економічному, соціальному та природному аспектах;

– забезпечення стадійно-еволюційного сходження країн і регіонів у своєму розвитку;

– уникнення подвійних стандартів у вирішенні найрізноманітніших між- та внутрішньодержавних проблем та інші.

Збалансування інтересів безлічі суб’єктів, зокрема до інтересів суб’єктів господарювання, лежить в основі стійкого, соціально-економічного і екологічно збалансованого розвитку людства, окремих країн і регіонів, уникнення різномасштабних інформаційних, фінансових, міжконфесійних торговельних, а інколи і справжніх, війн і конфліктів. У зв’язку з різким загостренням останніх та їхнім розповсюдженням практично по всіх континентах наприкінці ХХ століття сформувалася нова наукова дисципліна – конфліктологія. Основні наукові дослідження в ній донині проводяться переважно у сфері міждержавних етно-політичних і воєнно-політичних відносин.

Поняття „інтерес” у цьому контексті трактується як „… певним чином оформлене суб’єктивне вираження об’єктивних потреб у предметі або об’єкті воєнно-політичного конфлікту” [1, с. 29]. При тому, що цій категорії не приділяється багато уваги у етнонаціональних і політичних дослідженнях, Г.М. Перепелиця відносить її до детермінант конфліктної свідомості, зміст якої він визначає як взаємозв’язок понять: інтереси – образ ворога – цілі – завдання [1].

У міждержавній політичній царині зіткнення інтересів призводить до чисельних конфліктів щодо збереження територіальної цілісності країн, уточнення їхніх кордонів тощо, в економічній – до виникнення напружень і антагоністичних суперечностей у сфері приватизації державної власності, боротьби на ринках збуту, щодо освоєння тих чи інших джерел мінеральної сировини (наприклад: саме останнє є основною причиною політичного конфлікту між Україною і Румунією навколо острова Зміїний). Проте такі конфлікти є загостреною формою непримиримості інтересів. Носії цих інтересів намагаються всіма шляхами уникнути.

На державному рівні в основі ієрархізованої системи інтересів лежать національні інтереси країни. Щодо України, то до них, зокрема, потрібно віднести політичну та економічну незалежність (останню – наскільки це можливо в нашому дуже глобалізованому світі); територіальну цілісність; забезпечення конкурентоспроможності національної економіки; екологічну безпеку; політичну та соціальну стабільність; високий рейтинг країни у світовій спільноті; перехід до вищої – постіндустріальної, інформаційної – стадії цивілізаційного розвитку, що характеризується високою якістю життя та реалізацією всіх здібностей людини, інтелектуалізацією економіки та дематеризацією виробництва, переважанням у його структурі, крім третинного, ще й четвертинного сектора та ін. Необхідною передумовою забезпечення національних інтересів України є досягнення балансу основних макроеконо-мічних і „макро” суспільно-природних рівноваг, перш за все, між:

1) попитом і пропозицією;

2) інтегральним потенціалом території та структурою і зовнішньою функцією виробництва;

3) рівнем податкоспроможності регіону та обсягами його податконадходжень;

4) чисельністю трудових ресурсів і наявністю робочих місць;

5) територіальною структурою виробництва та екологічним каркасом території;

6) рівнем техногенного пресингу та стійкістю природних ландшафтів тощо.

Реалізація зазначених та інших рівноваг вимагає на цьому етапі в Україні активного розвитку державного регулювання у поєднанні з ринковими регуляторами. До галузевих пріоритетів доцільно віднести першочерговий розвиток (із сфокусованою фінансовою підтримкою): регіонально індивідуалізованих відповідно до можливостей та інтересів регіонів стратегічно важливих комплексоформуючих галузей (машинобудування, енергетики, хімічної); експортоорієнтованих та імпортнозамінюючих галузей; виробництв швидкого обертання грошового капіталу – харчової, легкої промисловості, туризму тощо.

У структурно-змістовному аспекті в системі інтересів на внутрішньодержавному рівні можна виділити: міжпартійно-політичні, економічні, соціальні, виробничо-природні та інші.

Вважаємо, що в нових для вітчизняних виробників умовах господарювання та складних адаптацій до ринкових відносин категорія „інтерес” набуває в економічних дослідженнях стратегічного значення щодо підвищення конкурентоспроможності національної економіки, достойного позиціонування вітчизняних суб’єктів господарювання на внутрішньому та зовнішньому ринках тощо.

Саме гармонізація інтересів владних інституцій та бізнесових еліт, органів місцевого самоврядування та середнього і малого бізнесу, що функціонує на підвласній їм території, добувних і переробних галузей промисловості, сільськогосподарських підприємств і підприємств харчової промисловості тощо є важливим чинником підвищення ефективності та конкурентоспроможності вітчизняного виробника. 

Що стосується міжбюджетних, вертикальних і горизонтальних відносин, відносин податкових органів і платників податків та інших, то в основі їхнього функціонування і розвитку також лежать узгодження чи конфлікти інтересів носіїв цих відносин. 

Конфлікти і, тим більше, узгодження інтересів і в регіональній економіці розглядаються як рушійні сили розвитку об’єктів, їхніх відносин, процесів. Це стосується значною мірою міжрегіональних відносин, формування регіональних ринків товарів, інвестицій, праці, територіальної організації суспільства, під час якої зіштовхуються інтереси центру і периферії не тільки на державному, але й регіональному (обласному) рівнях, інтереси суб’єктів господарювання – щодо використання одних і тих же ресурсів території, мінеральної сировини (як приклад, перерозподіл власності в нафтогазовій промисловості), будівельної бази тощо. В економічному словнику-довіднику категорія „економічний інтерес” трактується як об’єктивні спонукальні мотиви економічної діяльності людей, зумовлені розвитком їхніх потреб, як реальна причина соціально-економічних дій, які лежать в основі мотивів різних суб’єктів до господарської діяльності [3].

Поняття „інтерес” щодо підприємства виражає максимальне забезпечення „внутрішньої”, іманентно властивої кожному суб’єкту господарювання зацікавленості в результатах своєї діяльності. У складній та багаторівневій системі інтересів світового суспільства саме інтереси суб’єкта господарювання займають важливе місце. 

На нашу думку, інтерес суб’єкта господарювання в найбільш узагальненому вигляді відбивається в ефективній реалізації забезпечення його високого рейтингу та твердих позицій у відповідному сегменті не тільки національного, але й зовнішнього ринку на засадах інноваційного розширеного відтворення виробництва. 

Дуже загострюються на сучасному етапі конфлікти інтересів і на ще не сформованому та правово не захищеному ринку землі. З часом конфлікт інтересів між вітчизняними і закордонними інвесторами під час приватизації землі буде особливо відчуватися. Найбільш відчутна боротьба за територіальні ресурси, зокрема землю, за будівельну базу тощо, вже проявляється в місцях найвищої концентрації промисловості, господарства в цілому – в промислових районах і агломераціях, економічних вузлах тощо. Повною мірою актуальність збалансування інтересів стосується і ринкової інфраструктури, що поступово формується в країні, зокрема при розвитку фондових ринків, ринків цінних паперів, банківської сфери. Зокрема, гостро стикаються інтереси великих і малих банків у боротьбі за клієнтів і вкладників, де проходить до того ж почасти „закономірний” захват наших банків із боку іноземних і поступове злиття з ними тощо.

У процесі формування в країні конкурентного середовища і ринкової інфраструктури будуть загострюватися конфлікти інтересів товаровиробників.

Ринкове реформування економічної системи країни вимагає не тільки серйозних трансформацій в економічній політиці держави та суб’єктів господарювання (в особі представників як великого, так і середнього та малого бізнесу), не тільки різкого підвищення техніко-технологічного рівня виробництва, а й рішучого оновлення менталітету учасників цього процесу, в першу чергу управлінців і менеджерів. У цьому контексті менталітет, на нашу думку, можна розглядати як сукупність ринкових сприйняттів та уявлень, світоглядних нашарувань, адаптаційних установок із чітким їхнім спрямуванням на визначення інтересу певного учасника економічно-виробничих відносин, місії відповідного суб’єкта господарювання у найбільш розширеному її тлумаченні та обґрунтування в кінцевому рахунку стратегії поведінки цього суб’єкта на відповідних ринках і політики реалізації цієї стратегії.

Відповідно до цього у зазначеному вище логічному ланцюжку основних понять, що характеризують конфліктну свідомість політично-воєнного характеру, в економічно-виробничому контексті поняття „образ ворога” замінюється теоміном „образ конкурента”. Такий підхід до визначення своїх відносин із партнерами на ринку та розуміння важливості врахування інтересів усіх його учасників дозволить вітчизняним об’єктам господарювання більш успішно функціонувати в жорстких умовах конкуренції, підвищувати ефективність своєї діяльності, свою фінансову стійкість, конкуренто- та податкоспроможність.
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