Шпаргалки з макроекономіки 

1.Предмет макроекономіки. Макроекономічні суб’єкти та їх взаємозв’язок. 

Макроэкономика – ото отрасль экономической науки, изучающая функционирование всей экономики в целом с точки зрения обеспечения условий устойчивого экономического роста, полной занятости ресурсов и минимизации уровня инфляции.

Макроэкономика изучает функционирование нац. экономики в целом с точки зрения обеспечения условий экономического роста, полной занятости ресурсов и минимальным уровнем инфляции.

Макроэкономика это наука об агрегированном поведении в экономике. Объектом изучения является нац. экономика.

Нац. экономика это исторически сложившаяся сложная система общественного воспроизводства страны, совокупность отраслей и видов производства охватывающих все сложившиеся в данном хозяйстве формы общественного труда.

Предметом макроэкономики является круг проблем которые она призвана изучать:

1.национальный продукт; 2.занятость (безработица); 3.инфляция; 4.экономический рост; 5.макроэкономическая политика гос-ва; 6.экономические циклы; 7.внешнее взаимодействие нац. экономики.

Основные положения классической экономической теории: 1.саморегулирование рыночной экономики; 2.эфективность ценовой информации; 3.высокая гибкость цен; 4.распределение доходов в соответствии с предельной производительностью факторов производства.

Основные положения кейнсианской экономической теории: 1.несаморегулирование рыночной экономики; 2.несовершенность ценовой информации; 3.относительная  гибкость цен; 4.недождественность условий сбережений и инвестиций.

Макроэкономические субъекты:

Домашнее хоз-во (С) – личные хозяйства, деятельность которых направлена на удовлетворение личных потребностей. Тип экономической активности: 1.предложение факторов производства; 2.потребляет часть полученного дохода; 3.осуществляет сбережения.

Предпринимательский сектор (I) – совокупность всех фирм и организаций зарегистрированных на территории данного гос-ва. Тип экономической активности: 1.предявляют спрос на фактории производства; 2.предлагают результаты своей хоз. деятельности; 3.осуществляют инвестирование.

Государство (G) – все государственные институты и учреждения. Тип экономической активности: 1.взымание налогов; 2.производство общественных благ; 3.регулирование денежного предложения.

Заграница (Хn), Хn – чистый экспорт Хn=EXP-IMP (экспорт минус импорт).

 2. Методи макроекономічного аналізу. Модель руху продуктів і доходів у національній економіці.

Специфическими методами макроэкономического анализа являются агрегирование, моделирование и принцип равновесия.

Агрегирование – это изучение экономических процессов и явлений в совокупности составляющих их величин называемых агрегатами.

Моделирование – это формализированое описание экономических процессов и явлений с целью выявления функциональных зависимостей между ними.

Типы макроэкономических моделей:

по способу представления изучаемого процесса или явления: логические; графические; экономико-математические;

по продолжительности анализируемого периода: краткосрочные; среднесрочные; долгосрочные;

по кол-ву вовлечённых в анализ экономических субъектов: простые (C,I); полные(C,I,G); 

по степени охвата иностранного сектора: закрытые; открытые

по характеру отражения факторов: временные; статические; динамические.

Различают эндогенные и экзогенные переменные макроэкономической модели. Эндогенные – переменные значение которых определяются в ходе решения данной модели. Экзогенные – переменные значение которых определяются вне данной макроэкономической модели.

При построении макроэкономических моделей используют 4 типа функциональных уравнений: 

Поведенческие – выражают зависимости предпочтения, традиционно складывающиеся в данном обществе. С=C(Y) Y – совокупный доход.

Институциональные – выражают зависимость установленную определёнными институтами основным, из которых является гос-во. T=t*Y., Т-налоги, t – налогов. Ставка, Y – доход.

Дефинициальные уравнения – выражают зависимости установленные между составляющими макроэкономическими категориями, которые называются дефинициями. AD=C + I + G + Xn.

AD – совокупный спрос.

Технологические – выражают технологию или организацию технической зависимости производственной функции. Y=A*Kα* Kα. Kα  - капитал, Kα – труд A – Коеф-т пропорциональн.

Принцип равновесия. В его основе лежит закон Вальраса – если на всех рынках кроме одного существует равновесие, то и этот единственный рынок так же будет находится в состоянии равновесия.

В масштабах нац. экономики расходы одних макроэкономических субъектов превращаются в доходы других. Для открытой макроэкономической модели тождество расходов и доходов сохраняется, а именно сумма всех утечек = сумме всех инъекций осуществляемых в экономику.

S + T + IMP = G + I + EXP.

Модель движения продукта и дохода.

График.

3. ВНП: сутність, особливості, основні способи вимірювання.

    Главным показателем при составлении национальных счетов служит ВНП – совокупная рыночная стоимость всего объема конечного производства товаров и услуг в экономике за один год. ВНП учитывает только конечную стоимость товаров и услуг; включает только рыночную (добавленную) стоимость  и исключается промежуточная продукция (чтобы избежать двойного счета);  включает товары, которые были произведены в данном году, т.е. исключает непроизводственные сделки (перепродажа поддержанных вещей, гос. трансферты, операции с ценными бумагами и т.д.).

    Недостатки : - не учитывается теневая экономика;

 - все виды внерыночной деятельности (работы, не принимающие форму товаров).

Способы измерения ВНП:

1. Производственный метод – это расчёт ВНП как сума по стоимости конечных продуктов каждого предприятия.

2. Метод конечного использования – это расчёт ВНП как сума расходов всех макроеконом. Субъектов.

          С+I+G+Xn = ВНП   С-личные потребностные расходы дом. Хоз. I – валовые внутренние инвестиции; G – гос-е закупки товаров и услуг; Xn – чистый экспорт.

3. Распределительный метод – это расчёт ВНП, как сума доходов всех макроэкономических субъектов  по доходам.

РАСЧЕТ ВНП по Доходам:
· косвенные налоги на бизнес;       (    рента;

· амортизация;                                  (    процент;

· заработная плата;                           (   прибыль.

 У=С+I+G+Xn  - второе макроэкон. тождество. У – косвенные налоги.

ВВП – рыночная стоимость товаров и услуг, производимая субъектами хозяйствования на территории страны независимо от их национальной принадлежности.

ЧНП – Это ВНП минус аморт. отчисления.

Нац. Доход – ЧНП минус косвенные налоги на бизнес. НД отражает рыночные цены экономических ресурсов, которые пошли на создание объема производства данного года.

Личный Доход – Это:  НД – платежи на соц. страх – налоги на прибыль предпр-й – нераспред. прибыль предпр-й + трансфертные платежи.

  Индекс цен – соотношение цены определенного набора продукции в данном году к цене аналогичного набора в базовом году.

Макроэконом. Индексы цен:

Индекс цен Ласпейроса ; индекс цен Паше; Индекс цен Фишера.  

НОМИНАЛЬНЫЙ ВНП – объем пр-ва, который выражен в ценах существующих на момент его получения.

РЕАЛЬНЫЙ  ВНП – скорректированный, с учетом инфляции и дефляции объем пр-ва товаров и услуг.

   Реальный ВНП = Номин.ВНП / Индекс цен ВНП 

Если инд. Цен ВНП<1, то коррикт. Номин ВНП осущ. В сторону его увеличения – инфлирование.

Если индекс цен ВНП>1, в сторону снижения – дефлирования.

4. Система національних рахунків і основні макроекономічні показники.

Основные этапы развития системы макроэкономических показателей.

1. 30-е – нач. 50-х гг. ХХ ст. система макроэкономических показателей существует в виде народно-хозяйственного баланса. Учитывались результаты функционирования материального производства.

2. 50-е – 60-е гг. ХХ ст. О.О.Н. официально действительными признаёт две системы мактоэк. показателей: баланс нац. хоз-ва и система нац-ного счетоводства.(учитываются результаты функц. всего общего произв) 

3. 70-е гг. ХХ ст. все страны переходят на систему нац-х счет

система нац-х счетов – это комплекс балансово-экономических таблиц имеющих форму бухгалтерских счетов, которые отражают производство, распределение, обмен и конечное использование общественного продукта, нац. дохода.

Методология система нац-ного счетоводства основывается на принципах двойной записи, теории равновесия и бухгалтерских счетов.

Система нац-ного счетоводства рассчитывает следующие показатели: валовой нац. продукт (ВНП, Y), валовой внутренний продукт (ВВП), чистый нац. доход (ЧНД), нац. доход (НД), личный доход (ЛД), располагаемый доход(РД).

ВНП – это совокупная рыночная стоимость всех товаров, робот, услуг созданных в стране в течении года.

ВВП – это совокупная рыночная стоимость всех товаров, робот, услуг созданных на территории данного гос-ва экономическими агентами не зависимо от их нац. принадлежности в течении года.

ВНП и ВВП отличаются на Xn. ВНП - амортизация = ЧНП; ЧНП - косвенные налоги = НД; НД - налоги на прибыль - нераспределённая прибыль - плата на соц. страх. = ЛД; ЛД - индивидуальный налог = РД.

Совокупность материальных благ, духовных ценностей, интеллектуального потенциала накопленных обществом за весь предшествующий период его развития по состоянию на определённую дату называется нац. богатством.

Чистое экономическое благо (ЧЭБ) =ВНП – стоимость загрязнения окружающей среды + объём производства теневой экономики  +стоимостная оценка внерыночной деятельности + денежная оценка количества продаж + денежный эквивалент увеличения свободного времени.

Экономическая мощь гос-ва  = НБ + ВВП.

На динамику макроэкономических показателей влияет изменение физического объёма производства и среднего уровня цен. 

Для того, что бы исключить двойной счёт национальных счетов, используются следующие категории:

· Конечный продукт – это товары и услуги приобретаемые с целью их конечного использования, а не переработки или перепродажи.

· Промежуточный продукт – это товары и услуги, преобритаемые с целью их переработки и\или перепродажи.

· Добавленная стоимость – разность между стоимостью произведённого продукта и стоимостью промежуточного продукта.

5. Номінальні та реальні показники. Індекси цін.

Індекс цен – отношение цены определённого набора товаров и услуг текущего года к цене аналогичного набора товаров и услуг базового года:
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Макроэкономический индекс цен учитывает изменение цен по всем группам товаров.

1. Индекс цен Ласпейроса – отражает изменение цен в составе нац. продукта по уровню весов базового года:
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2. Индекс цен Пааше– отражает изменение цен в составе нац. продукта по уровню цен текущего периода времени:
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3. Индекс цен Фишера:
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Номинальный ВНП – это объём товаров и услуг выраженный в ценах существующих на момент их получения.

Реальный ВНП – это объём товаров и услуг экономически ориентированный с учётом инфляции.

Реальный ВНП= (Номинальный ВНП) / (индекс цен ВНП).

Если индекс цен ВНП < 1, то корректировка номинального ВНП осуществляется в сторону его увеличения (инфляция), а если > 1, то в сторону уменьшения (дефляция).

6.Сутність макроекономічної нестабільності. Економічний цикл, його фази й причини. Державне анти циклічне регулювання.

Направление и степень изменения совокупности макроэкономических показателей характеризуя равновесное развитие экономики образует экономические колебания. Теория экономических циклов изучает динамику экономической активности анализ их причин и объясняет механизм их развития и возникновения.

Теории экономических циклов.

1.детерминизм: экономические циклы возникают с устойчивой регулярностью и для всех характерны общие свойства.

2.импульсивно распространяется: экономические циклы есть результат случайных воздействий на экономику называемых импульсами или «шоками».

Виды «шоков»

1. «шоки» предложения – изменяют величину совокупного предложения. Изменение мировых цен на сырьё, открытие новых месторождений сырья, технологические сдвиги, природные катаклизмы.

2. политические «шоки» - изменение предложения денег, изменение обменного курса, изменение фискальной политики.

3. «шоки» в спросе частного сектора – изменение потребительских расходов домашних хозяйств и инвестиционных расходов предпринимательского сектора.

Экономические циклы это совокупность регулярно повторяющихся определённых состояний нац. экономики (сокращение или расширение объёма производства).

Время между двумя одинаковыми состояниями рыночной конъюнктуры – экономический цикл.

Виды экономических циклов:

1. краткосрочные экономические циклы (Китчина(3-4года)) изменение мировых запасов золота, изменения в денежном обращении.

2. среднесрочные (Жугляра (10-20 лет)) износ и необходимости обновления элементов основного капитала.

4. долгосрочные (Кондратьева(40-60 лет)) необходимость обновления элементов производственной инфраструктуры и крупнейшим обновлением.

В завасимости от того как изменяются эконом. Параметры, в ходе эконом. Цикла выделяют: процеклические – экономические параметры, значения которых в фазе подъёма увеливив-ся, а в фазе спада – уменьшается.

Контрцекличиские - \-\-\ -значения которых в фазе подъёма уменьшаются а в фазе спада – увеличив.

Ацеклические – не совпадают с фазами цикла. 

Наиболее чувствительные к экономическим циклам являются отросли производящие средства производства и предметы потребления длительного пользования. 

Причины экономических циклов

Внешние факторы:

военные конфликты, смена правительства и другие политические события;

открытие крупных месторождений нефти, золота, урана и др.;

миграция рабочей силы, изменение численности населения;

изобретения, позволяющие кардинальным образом изменять всю структуру общественного производства.

Внутренние факторы:

физический износ основных производственных фондов;

изменение потребительских расходов;

изменение предпринимательских расходов.

Экономическая политика гос-ва.

Стагфляция сокращение объёмов производства в условиях увеличения уровня инфляции.

Теории объясняющие экономические циклы исключающие внешние факторы называются экстернальными, внутренние – интернальными.

Политика стабилизации это меры гос-ва направленные  на сглаживание колебаний в экономике. Различают политику сдерживания и экспансии.

Политика сдерживания осуществляется на стадии пика и представляет собой меры гос-ва направленные на ограничение совокупного спроса.

Политика экспансии осуществляется на стадии рецессии и представляет собой меры гос-ва направленные на расширение совокупного спроса.

7. Ринок праці і фактори, які його визначають. Умови рівноваги на ринку праці в класичній та кейнсіанській моделях.

Рынок рабочей силы представляет собой совокупность отношений по поводу купли-продажи товара рабочей силы складывающихся между работниками и работодателями.

Рынок рабочей силы – это система экономических механизмов, норм и инстетутов, которые обеспечивают воспроизводство РС и её использование.

Соц-эконом. Условия функционирования рынка РС.

1. единство правовых норм функционирования рынка труда на основе свободного выбора вида деятельности и конкуренции.

2. наличие единого экономического простора и возможности свободного перемещения граждан.

3. отсутствие ограничений по з\п.

4. наличие, организация единой эффект. функционир системы бирж. труда.

                         Факторы, определяющие рынок труда.

Предложение труда – это количество труда, которое предлагается к реализации при определенных ставках зарплаты.

       Факторы, ограничивающие свободу выбора:

· уровень образования профессиональной специализации;

· физиологические возможности человека;

· соц. условия (место жит-ва, семейные обст-ва, и т.д.);

· отсутствие профессионального опыта (стаж работы).

       Факторы, определяющие поведение работника на РТ:

-величина зарплаты;   

- условия труда;  

-престижность труда; 

 - удаленность работы.

Спрос на рабочую силу – это количество труда, которое будет затребовано при определенных ставках зарплаты. 

      На деятельность работодателя оказывают влияние как объективные, так и субъективные причины. Объективные причины связаны с положением предприятия, условиями его функционирования, а также с экономическими колебаниями в эк-ке. Субъективные элементы: надежность, преданность, лояльность работников, отношение к учреждению, в котором получено специальное образование, родственные связи.

Зарплата – это цена интеллектуальных и физических способностей человека создавать материальные блага.

          Факторы, от которых зависит зарплата:

· соотношение спроса и предложения труда;

· гос. регулирование;

· деятельность профсоюзов. 

· системы отношений междк работниками и работодателями.

Wr = (Wn – T)/P
Wr – реальная з/п ;Wn – номинальная з/п; P - цена

   ПОКАЗАТЕЛИ РТ

    Занятые – люди, имеющие работу и получающие доход в денежной или иной форме.

    Безработные – люди, не имеющие работы, но способны работать, ищущие работу.

    Уровень безработицы – отношение количества безработных к экономически активному населению в процентах.

УСЛОВИЯ РАВНОВЕСИЯ НА РТ.

Классическая модель. В условиях совершенной конкуренции рыночные силы действуют в направлении восстановления равновесия и полной занятости. Несовпадение спроса и предложения на рынке труда приводит к тому, что конкуренция между рабочими ведет к снижению зарплаты, если имеет место безработица, а конкуренция между работодателями ведет к повышению зарплаты в условиях дефицита трудовых услуг.

                               MV = PQ  - уравнение Фишера

M – предложение денег;  P – средний уровень цен; Q – объем пр-ва.

   Экономисты классического направления считали, что конкурентная рыночная система обладает автоматическими механизмами, способными обеспечить общее равновесие. Считали, что предложение порождает свой собственный спрос (закон Сэя). Поэтому они утверждали, что задачи гос-ва должны сводиться к обеспечению функционирования конкурентного рынка путем устранения различных преград.

Кейнсианская модель. Кейнс вносит существенное замечание. Повышение реальной зарплаты выступает фактором увеличения предложения труда лишь после достижения полной занятости. Если же существует вынужденная не занятость, то предложение трудовых услуг совершенно эластично по отношению к реальной зарплате.
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Спрос на раб. силу зависит от реальной зарплаты, но в                                                                                                                                       силу постоянного отставания спроса от роста дохода из-за снижения предельной склонности к потреблению точка пересечения кривых спроса и предложения приходится на горизонтальный участок. Тем самым как бы отключается механизм достижения равновесия и для экономики оказывается характерным избыточное предложение или вынужденная безработица. Поэтому необходимо,  стимулируя спрос на товары, добиться смещения N     кривой спроса  на трудовые услуги вправо за пределы полной занятости. 

8. Безробіття: сутність, типи, показники, причини, наслідки. Економічний закон А. Оцкена.

БЕЗРАБОТИЦА – важный стимулятор активности работающего населения, а с другой стороны – результат слишком высокой зарплаты по отношению к той, которая бы уравновешивала спрос на рабочую силу и ее предложение.
 ТИПЫ Б.

Фрикционная - поиск или ожидание работы. Возникает в случае, когда люди ищут работу или меняют ее или теряют сезонную работу (в строит-ве из-за плохой погоды). Период поиска или ожидания работы и есть фрикционной Б.

 Структурная - связана с изменениями в струк-ре потребительского спроса и технологий, которые изменяют структуру общего спроса на рабочую силу. Из-за таких изменений спрос на некоторые виды профессий уменьшается или вовсе прекращается. Спрос на другие виды профессий растет. Возникает Б., т.к. у некоторых рабочих нет таких навыков, которые можно быстро продать; их навыки и опыт устарели из-за изменения технологии и х-ре потребит-го спроса.

Циклическая – безработица, вызванная спадом, т.е. той фазой эк-го цикла, которая хар-тся недостаточностью общих расходов. Когда совокупный спрос на т. и у. уменьшается, занятость сокращается, а Б. растет.

Сезонная – периодически охватывает часть занятых, в основном в с/х, строительстве, торговле. 

Полная занятость – не означает абс-го отсутствия Б. Фрикционная и структурная Б. совершенно неизбежна, следовательно, п.з. орпед-тся как занятость, составляющая менее 100% рабочей силы. Т.е., уровень Б. при п.з. равен сумме уровней фрикционной и структурной безработице, или циклическая равна нулю.

Экономика полной занятости – это отсутствие циклической безработицы. Естественная норма безработицы это уровень безр. Соответств. Полной занятости(5-6,5%)

Иу = И-И*;      И – фактическая безработица, И* - естественная безработица, Иу – циклическая безработица.

Естественная безработица зависит от:   - развития инфраструктур на рынке рабочей силы;  величины пособия по безраб.;  развитости профсоюзного движения.; велич. миним. ставки з/п. 

Уровень безработицы – это выраженное в % отношение кол-ва безработных к экономически активному населению. 

Опред-ние уровня Б.  Считается, что рабочая сила состоит из работающих и безработных, но активно ищущих работу. Уровень Б. – это процент безработной части рабочей силы.

Уровень Б.= (Б.* Раб.силу)*100.

Закон Оукена.  

Если фактический уровень Б. превышает естественный уровень на 1%, то отставание объема ВНП составляет 2,5%.. Это отношение 2:5 позволяет вычислить потери продукции, связанные с любым уровнем Б.

Причины Б. 

Классическая – высокая зарплата, к-ая порождает излишек предложения. Считали, что ее можно понизить с пом. рын-х механизмов. Рынок способен коорд-ть все процессы в области занятости.

Кейнсианская – соглашались, что проблема в зарплате, но рынок не способен справиться с этим, поэтому должно вмешаться гов-во. Причина в низком спросе, а лекарство- экспаническая политика гос-ва, опирающаяся на использовании фискальных инструментов. Кейнс отверг положение о способности рынка обеспечивать полную занятость и пришел к заключению о неэффективной политики невмешательства гос-ва.

Монитарская – гос-во своей активностью в экономической сфере сковало рыночные силы, рынок труда потерял свою гибкость. Слишком жестокая зарплата создает проблемы в области занятости, поэтому чтобы избежать Б. нужно освободить рынок от неоправданного вмешательства и проведение тонкой гос. политики по повышению его гибкости.

ИЗДЕРЖКИ Б.
Индивидуальные:
· снижается ден. доход;

· проблемы с денежным поступлением порождают проблемы с объемом и качеством потребления;

· Б. нередко приводит к потери квалификации;

· Новая работа может быть менее выгодная, чем предыдущая;

· Б. приносит психологические проблемы.

Для общества:

· недопр-во ВНП;

· Б. вызывает опред. соц. напряжение;

· Б. усложняет криминогенную ситуацию в стране.

ГОС. РЕГУЛИРОВАНИЕ:

· создание гибкого рынка труда (центры занятости);

· создание гибкой системы переобучения при центрах занятости;

· выплата пособий по Б. из гос. бюджета.

9. Поняття інфляції, її причини, типи і форми прояву 

ИНФЛЯЦИЯ – это переполнение каналов обращения денежными знаками сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денежной единицы и соответствующий рост товарных цен.

ТИПЫ И.:

  1.

· умеренная или ползучая (до 10 %)

· галопирующая (от 10 до 200% в год)

· гиперинфляция (более 200% в год)

· супергиперинфляция (более 1000% в год)

  2. от глубины гос. регулирования:

· явная (открытая) – рост цен

· неявная (скрытая) – сущ-ла в условиях командно – админ. эк-ке.

   3. от объекта исследования:

    -  региональная;        -  мировая;     -  национальная;

   4. от соотношения внутр. и внешн. факторов:

            * Экспортируемая;    * Импортируемая;

   5. от точности эк-х прогнозов

· ожидаемая

· неожидаемая

Причины инфляции.

Внешние факторы:  - интернационализация хозяйственных связей;  - падение курса национальной денежной еденицы по отношению к валютам других стран.;  - мировые эконом. процессы  - состояние платёжного баланса страны, его валютная и внешняя политика.

Внутренние факторы:   - дефицит гос. бюджета; - расходы на военные цели не соответс. Развитию экономики.  – инфляционные ожидания покупателя. 

Формы проявления

1. Инфляция спроса (Производственных мощностей мало);

2. Инфляция предложения:  а. Возникают в условиях полной загрузки и занятости производственных мощностей. В этих условиях увеличение спроса не сопровождается расширением предложения, поэтому цены растут;  б. Возникают в результате увеличения издержек произв-ва, а значит и себестоимости продукции. 

10. Поняття інфляції, її вимірювання, причини та соціально-економвчні наслідки. 

ИНФЛЯЦИЯ – это переполнение каналов обращения денежными знаками сверх потребностей товарооборота, что вызывает обесценивание денежной единицы и соответствующий рост товарных цен.

АНТИИНФЛЯЦ. ПОЛИТИКА ГОС-ВА.

· регулирование ден. обращения вплоть до установления жесткого лимита на денежную эмиссию;

· регулирование цен;

· регулирование валютного курса;

· приватизация (сказывается на ценах).

Показатели инфляции:

1. Індекс цен; 2. Темп инфляции;   3. Правило велечины 70.
                                    Индекс цен отчет. периода – Индекс цен предыд. Периода

Темп Инфляции =    ---------------------------------------------------------------------------  * 100%

                                                        Индекс цен предыдущего периода

                                                            Цена рын. корзины в данном году

Индекс цен в данном году =     ---------------------------------------------------*100%

                                                    Цена анологич. рын. корзины в баз. году)

Правило величины 70: разделив число 70 на ежегодный темп И. Можно определить количество лет, в течение которого может произойти удвоение уровня цен.

Социально-экономические последствия инфляции.

1. Усложняется долгосрочное планирование фирм и домашних хозяйств;

2. Возникает кризис взаимных неплатежей.

3. Инфляция наносит серьёзный ущерб гос. бюджету, из-за эффекта «Танзи Оливера» (обесценивание налоговых поступлений).

4. В условиях роста цен снижается конкурентоспособность отечественных товаров.

5. Повышается спрос на более стабильную иностранную валюту;

6. Снижение реальной стоимости сбережений накопленных в денежной форме.

11. Сукупний попит і фактори, які його визначають.

СОВОК. СПРОС (СС) – различные объемы товаров и услуг, которые дом. хозяйства, предприятия и государства готовы купить при любом возможном уровне цен.

Структура СС:  - потребительские расходы дом. хозяйств;

· инвестиционные расходы предприятий;

· гос. закупки товаров и услуг;

· чистый экспорт.

                                 Факторы, объясняющие убывающий хар-р кривой

   - эффект процентной ставки:  Увеличивается спрос на деньги, в условиях увеличения спроса на деньги при их неизменном предложении возрастает из цена – рыночная %ставка. Возрастание рыночной % ставки сказывается на сокращении инвестиционных расходов предприятий и потребительных расходов домашних хозяйств в той части, кот. Тратятся на покупку предметов потребления длительного пользования.
  - эффект богатства: В условиях роста цен снижается реальная стоимость сбережений накопленных в денежной форме. Что бы сократить их  покупочную стоимость большая часть дохода отводится на цели сбережения;

  - эффект импортных закупок:  Товаров и услуг. В условиях роста цен снижается конкурентоспособность отеч. Производ-ти, повышеный спрос на относит. дешёвые импортные товары. 

НЕЦЕНОВЫЕ ФАКТОРЫ СС:

1. потребительские расходы, зависят от:

= уровень благосостояния населения;

= ожидание покупателей;

= размер налогов;

= задолженность покупателей (кредит).

2. инвестиционные расходы предприятий, зависят от:

= ожидаемый уровень доходности;

= процентная ставка по ссудам;

= величина налогов (обратно пропорциональная связь);

= резерв производственных мощностей;

3. государственные расходы:
= доходы гос-ва, которые формируют налоговые поступления;

= экономическая политика (расходы на социальные программы, трансфертные платежи и т.д.)

4. чистый экспорт:

= экономическое положение зарубежного торгового партнера (цены за рубли повысятся и наш товар там будет пользоваться большим спросом);

= валютный курс (цены гривны по отношению к доллару упадет и экспортер, реализуя товар в долларах получит большой доход).

12. Сукупна пропозиція: класична та кейнсіанська моделі.

 СОВОКУПНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ (СП) – реальный наличный объем произ-ва товаров и услуг при данном возможном уровне цен.

  Уровень дохода производителей зависит от их издержек.








Кейнсианскийотрезок.Расматривается экономика  в долгосрочном периоде. Экономика находится в состоянии   глубокого спада, не используется большое количество  машин, оборудования и рабочей силы. Эти  неиспольемые ресурсы можно привести в действие не оказывая  никакого давления на уровень цен. Когда на этом отрезке 

Уровень                    Классич. отрезок                           бъем национального продукта начинает увеличиваться, то

    цен                                                                                                                        дефицит не возникает. 

                  Промежут. отрезок                                  Промежуточный отрезок. Экономика приближается к 

                                                                 состоянию полной занятости, идет перераспределение  

           Кейнсиан. отрезок                            ресурсов, что приводит к увеличению затрат на единицу  

                                                                 ресурсов труда. Показатель загрузки мощностей достигает 

                                Реальный                                 своей критич. точки, в ход идут и менее производительные 

                                объем пр-ва                        ресурсы, которые ранее не использовались. Наблюдается 

                                           общее повышение средних издержек производства                                                                 товаров и услуг. Поэтому, чтобы объемы пр-ва увеличивались, необходимо соответствующее компенсирующее повышение уровня цен.

Классический отрезок. Экономика достигла полного уровня безработицы при данном объеме пр-ва. Экономика находится в таком состоянии, когда за короткие сроки невозможно достичь дальнейшего увеличения объема пр-ва.  Это означает, что любое дальнейшее повышение цен не приведет к увеличению его реального объема, поскольку экономика уже работает на полную мощность.

Анализ предложения по классическая модель строится исходя из следующих условий:

1. Величина совокупного предложения зависит только от кол-ва факторов и технологии.

2. Изменение факторов про-ва и в технологиях происходит медленно.

3. Экономика функционирует в условиях полной занятости ресурсов, поэтому фактический ВНП=потенц.

4. Цены и номинал з/п – гибкие величины.

Кейнсианская экономическая теория рассматривает поведение экономики в краткосрочном периоде, поэтому анализ совок. Предлож исходя их следующих условий:

1. Эк-ка функц-ет в условиях неполной занятости рес-ов;

2. Цены и номинал з/п – жёсткие величины, медленно реагируют на изменение рыночной конъюнктуры.

3. Реальные величины более чувств. К изменению рыночной конъюнктуры.  

 НЕЦЕНОВЫЕ ФАКТОРЫ СП:
· изменения в издержках: их может изменить технология, производительность труда; цены на ресурсы;

· порядок распределения прибыли: его могут изменить налоги. 

13. Макроекономічна рівновага в моделі сукупного попиту й сукупної пропозиції (модель “AD-AS”).

   Именно конкурентная среда обеспечивает равновесие совокупного спроса (СС) и совокупного предложения (СП). Равновесие СС и СП на горизонтальном (кейнсианском) отрезке обеспечивается за счет изменения объемов пр-ва при неизменных ценах. Свобода выбора 
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производителей довольно большая. При неизменном уровне цен Ре  если предпр-ие произведет продукта объемом Q2 , его нельзя будет продать и фирмы уменьшат объемы пр-ва; если Q1 –объемы продаж будут больше объемов пр-ва и фирмы увеличили бы объемы пр-ва. Т.е. фирмы пришли бы в точку Qe.     

    На промежуточном отрезке равновесие достигается при одновременном изменении как предложения товаров, так и уровня цен. Кривая СП показывает, что при уровне цен Р1 предпр-я не превысят реальный объем национального продукта Q1. Какой объем реального продукта будут готовы приобрести потребители внутри страны? Ответ – Q2. Конкуренция среди покупателей взвинтит уровень цен до Ре. Повышение уровня цен с Р1 до Ре заставит производителей увеличить объем продукции с Q1 до Qe, а потребителей – уменьшить масштабы желаемых покупок с Q2 до Qe. Когда реальные объемы произведенного и купленного  прдукта будут равны, в экономике наступит равновесие. 

    На вертикальном (классическом) отрезке равновесие восстанавливается за счет изменения уровня цен при неизменных объемах пр-ва. В случае понижения уровня цен ниже равновесного уменьшаются реальные объемы пр-ва. Это недостаточное предложение и возросший спрос усиливает конкуренцию между покупателями, что приводит к повышению уровня цен. Это, в свою очередь, стимулирует рост СП и ограничивает СС, что приводит к восстановлению равновесия.

СМЕЩЕНИЕ КРИВОЙ СОВОКУПНОГО СПРОСА
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Увеличение СС на кейнс. отрезке приводит к увеличению реального объема национального пр-ва, но не затрагивает уровень цен; на классич. –повышение уровня цен, а реальный объем нац-го пр-ва не может выйти за пределы своего уровня при полной занятости; на промежут. отрезке – увеличение как реального нац-го пр-ва, так и уровня цен. Увеличение СС на классич. И промежут. отрезках указывает на инфляцию спроса.

   При смещении кривой спроса набл. эффект Храповика:

        =  когда цены в сторону повышения изменяются быстро, а в сторону снижения они оказываются енгибкими и за короткое время снизиться не могут.

   При смещении кривой СП влево сокращаются производственные возможности общества; а вправо – увеличиваются возможности, наблюдается экономический рост.

14. Класична теорія макроекономічної рівноваги.

   Основу классической модели составляет закон Сэя: всякое предложение создает равный себе спрос (предложение не превышает спрос).

Совокупный доход (У) = совокупному расходу (Е)

У = потребление (С) + сбережение (S)

Е = расходы потребителей (С) + инвестиционные расходы (I)

C+ S = C + I
S = I

 Именно в этом равенстве достигается равновесие в экономике.

S = S(r)
   С увеличением нормы процента (r) будет появляться дополнительный стимул для сбережений. Поэтому классики утверждали, что S – это возрастающая функция от банковского процента.

I = I(r)

   Если плата за кредит возрастает, то инвестиционная деят-ть пойдет на спад. Поэтому представители классической школы рассматривали инвестиции как убывающую функцию от банковского процента. 

   Денежный рынок, на котором владельцы сбережений предлагают деньги, а инвесторы предъявляют спрос на деньги, устанавливает равновесную цену на использование денег – равновесную ставку процента, при которой количество сбереженных (предложенных) денег равно количеству инвестированных денег. Как показано на рисунке, ставка процента r, а величина сбережений и инвестиций – q. Сбережения фактически не вызывают нарушений в потоке доходы – расходы.
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Гибкое изменение процента под                       

воздействием конкуренции продав- цов

покупателей неизбежно приводит                        

к равновесию сбережений и инвес- тиций

денежного капитала или его         

Основные положения Сэя:

1. Целью владельца дохода является не получение денег как таковых, а преоб. Материальных благ.

2. Использование только собственных денежных средств.

15. Аналіз сподівання і заощадження в кейнсіанській макроекономічній моделі. “Основний психологічний закон” Кейнса.

Кейнс утверждал что совокупный спрос обеспечивает совокупное предложение.

Анализируя объёмы потребления, Кейнс сформулировал “Основной психологический закон”

Сростом дохода растёт и потребление, но потребление растёт медленнее, чем сам доход. 

Анализ Кейнса
Впервые анализ склонности к потреблению был осуществлен Кейнсом.

Можно вместе с Кейнсом различать среднюю склонность и предельную склонность к потреблению.

Среднюю склонность к потреблению называют отношение совокупного спроса к совокупному доходу 
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Передельную склонность к потреблению называют отношение изменения потребления к соответствующему изменению дохода: 
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Потребление может быть сопоставлено с совокупным доходом различными способами: можно выделить склонность к потреблению национального продукта брутто, склонность к потреблению национального дохода частных лиц. Эта последняя наиболее показательна для потребительских привычек частных лиц. Действительно, национальный продукт брутто и национальный доход содержат в себе столь различные и неоднородные элементы, что говорить о склонности к потреблению, отнеся потребление к этим двум совокупным величинам, довольно затруднительно.

Если весь доход потреблен, отношение потребления к доходу представлено прямой, образующей с осью х угол в
[image: image14.wmf]0
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 (ОА). Средняя склонность к потреблению равна единице; предельная склонность к потреблению, которая выражается в наклоне прямой ОА, равна средней и также равна 1.

На самом деле наиболее часто констатируют, что при очень низких уровнях дохода потребление выше дохода и что сбережение появляется только начиная с определенного уровня дохода. На рис 1. Потребление представлено в этом случае прямой СС’; сбережения появляется только с уровня дохода; ON – предельная склонность к потреблению – измеряется наклоном СС’, и, поскольку СС’ является прямой, отношение 
[image: image15.wmf]R

C

D

D

 постоянно для всех уровней дохода.
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что касается средней склонности к потреблению, она больше 1 для всех уровней дохода ниже ON, равна 1 для уровня дохода ON, меньше 1 для дохода выше ON. Средняя склонность постоянно уменьшается по мере роста дохода. Действительно, если 
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 меньше 1, потребление растет менее быстро, чем доход, и отношение 
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 регулярно уменьшается.

Расстояние, определяющее прямую ОА от прямой СС’ на каком-либо уровне дохода за пределами ON, когда доход меньше ON, видно, что потребление превышает доход; индивидуальные потребители могут расходовать больше, чем их доход, или прибегая к “недосбережению” (уменьшая сбережения), или становясь должниками. Когда вся экономика потребляет больше, чем производит, это означает она продает свой капитал, истощает свои запасы, не восстанавливает использованный капитал. Сообщество тем самым осуществляет “дезинвестирование”.

Прямая СС’ может быть представлена следующим уравнением
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– объем потребления независимо от дохода (при уровне дохода 0), соответствующего точке где прямая пересекает ось У;

А

– предельная склонность к потреблению.

С определяет – или “высоту” – потребительской функции. Все факторы, кроме дохода, которые смещают потребительскую функцию, выражаются в смещении
[image: image21.wmf]C
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До сих пор мы рассуждаем на основе предельной склонности к потреблению, постоянной для всех уровней дохода. Если 
[image: image22.wmf]R

C

D

D

 уменьшается с ростом дохода, потребительская функция не может больше быть представлена в виде прямой, а должна иметь вид кривой, вогнутой к оси х, поднимающейся вверх в постоянно сокращающемся ритме (рис 2 кривая FF’).
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 Эта гипотеза наиболее правдоподобна. Два соображения позволяют ее проверить:

а) в случае изменения дохода в течении короткого промежутка времени маловероятно, чтобы все потребители мгновенно изменили свои привычные расходы для использования возросшего дохода;

б) в случае изменения дохода в течении длительного периода можно думать, что чем более богато сообщество, тем меньше будет доля всякого последующего увеличения дохода, выделяемая на потребление. Действительно существует тенденция к насыщению потребления и увеличению сбережения, когда увеличивается доход.

Нужно учитывать и общие рамки распределения дохода: богатые классы имеют предельную склонность к потреблению меньшую, чем бедные классы. Воздействие увеличения совокупного дохода сохранится лишь при условии, что инвестиционные расходы возрастут на величину, равную разнице между ростом дохода и ростом потребления, являющимся его результатом.

Кейнс придерживался мнения, что можно признать, по крайней мере в течении краткого периода, стабильность потребительской функции. Склонность к потреблению индивида зависит, согласно Кейнсу, от двух групп условий:

а) объективных условий. Если полагать постоянным уровень цен и если рассматривать лишь воздействие изменений номинальных, а не реальных доходов, можно считать, что некоторые факторы, такие как изменение вкусов потребителей, выигрыши или потери капитала, изменение налогообложения, являются либо маловероятными в течение краткого периода времени, либо малозначительными.

С другой стороны, ставка процента, по-видимому, не играет решающей роли в принятии решений о потреблении и сбережении. Повышение ставки процента может побудить некоторых сберегателей сохранить объем сбережения, определенный ранее, при меньшем доходе, но других оно приведет к уменьшению сбережения, и в итоге для всей экономики будет иметь место взаимная компенсация.

Изменения в совокупном потреблении в течении короткого периода времени зависят, следовательно, главным образом от изменений совокупного дохода;

б) субъективных условий. Индивиды, которые решают сберегать или потреблять, движимы разнообразными мотивами и побуждениями. Все же можно полагать, что потребительские привычки в большей степени зависят от “тех психологических характеристик человеческой природы и от той практики и социальных институтов, которые, хотя не являются неизменными, все же не подвергаются материальным изменениям за короткий период времени, за исключением аномальных или революционных ситуаций”.

Изучение объективных и субъективных условий потребления приводит к рассмотрению склонности к индивидуальному потреблению стабильной величины.

Склонность к потреблению сообщества, которая возникает из сложения индивидуальных склонностей, будет также стабильна.

Вместо того чтобы говорить о склонности к потреблению, ув альтернативном порядке можно говорить о склонности к сбережению, или о сберегательной функции. Можно, как и в предыдущем случае, различать среднюю склонность к сбережению
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 и предельную склонность к сбережению
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Прямая, представляющая сбережения, имеет положительный наклон, указывая, что увеличиваются, когда доход растет, и наоборот.

Уравнение, выражающее сберегательную функцию, записывается следующим образом:
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где 
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– представлет негативное сбережение, соответствующее нулевому уровню дохода:

s

– предельная склонность к сбережению

s=(1-a) или 1-
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16. Інвестиції та заощадження: проблема рівноваги. Модель ”LS”.

Инвестиции это использование сбережений с целью создания новых производственных мощностей и капитальных активов.

Инвестиции это долгосрочные вложения экономических ресурсов с целью создания и получения чистых выгод в будущем.

Совокупность инвестиций подразделяют на инвестиции в основной капитал, на инвестиции в капитальное строительство, инвестиции в запасы, автономные инвестиции.

Все инвестиции в зависимости от того как они связаны с Y(совокупным доходом) подразделяются на автономные инвестиции не зависят от уровня совокупного дохода I = e - d * R:

R – реальная ставка процента; 

e – автономные инвестиции;

d – коэффициент чувствительности инвестиций к ставке процента.

Индуцированные I = e - d * R + MPI * Y; MPI = ∆I/∆Y
Инвестиции оказывают различное воздействие на товарный рынок в кратко и долгосрочный периоды.

В краткосрочный под воздействием инвестиций изменяется совокупный спрос, совокупное предложение не изменяется. В долгосрочный период под воздействием инвестиций изменяется совокупный спрос и совокупное предложение.

Особенности инвестиций: инвестиции обеспечивают экономический рост; инвестиции являются самым нестабильным элементом совокупного спроса, наиболее подвержено циклическим колебаниям.

Факторы, определяющие нестабильность инвестиций:

· циклические колебания ВНП;

· длительность срока службы оборудования;

· нерегулярность инноваций;

· изменение экономических ожиданий. 

В кейнсианской теории особо подчеркивается тот факт, что инвестиции и сбережения определяются различными процессами и обстоятельствами, различны их мотивы.

Мотивы инвестиций – максимальная норма прибыли и при составлении планов инвестором всегда учитывается рыночная процентная ставка.

Мотивы сбережений – покупка дорогостоящих товаров; обеспечение старости; страхование на случай от непредвиденных обстоятельств; обеспечение будущего детей.

Инвестиции и сбережения осуществляют различные субъекты экономики, предприниматели и домашнее хоз-во соответственно.

I(r) = S(Y)
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По Кейнсу
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Для того чтобы увеличить объём производства и прибыли и состояния экономики полной занятости необходимо наращивать инвестиции, а увеличение инвестиций осуществляется за счет активного гос-го вмешательства в экономику.

Равновесие инвестиций и сбережений Кейнсианской теории. Хикс.
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II четверть представляет функцию инвестиций от реальной ставки процента.

III четверть основное макроэкономическое тождество I=S 

IV четверть представляет функцию сбережений от совокупного дохода.

I четверть каждая точка кривой IS показывает какой уровень процентной ставки должен соответствовать уровню дохода чтобы I=S.

17. Кейнсіанський хрест в економіці. Простий мультиплікатор витрат.

Разграничим запланированные инвестиции и сбережения(которые не должны быть равны) и фактические инвестиции и сбережения(которые по своей сути должны быть равны). Фактические инвестиции включают как запланированные, так и незапланированные инвестиции (непредусмотренные изменения инвестиций в товарно-материальные запасы); незапланированные инвестиции функционируют как выравнивающий элемент, который постоянно приводит в соответствие фактические величины сбережений и инвестиций в любой период времени.

При всех уровнях ЧНП выше равновесного (когда сбережения превышают запланированные инвестиции) фактические инвестиции и сбережения равны из-за непредусмотренного прироста товарно материальных запасов, которые, исходя из определения, рассматриваются как часть фактических инвестиции. На графике (рис.1.) 
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Непредусмотренный прирост запасов равен отрезку по вертикали, на который кривая сбережений превышает кривую (запланированных) инвестиции. При всех уровнях ЧНП ниже равновесного (когда запланированные инвестиции превышают сбережения) фактические инвестиции будут равны сбережениям из-за уменьшения запасов, величину которых следует вычесть из запланированных инвестиций, чтобы определить фактические инвестиции. Уменьшение непредусмотренных запасов на графике равно отрезку по вертикали, на который график запланированных инвестиций превышает график сбережений.

Равновесный уровень производства – это такой объем производства, который обеспечивает общие расходы, достаточные для закупки данного объема продукции.
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Мультипликатор – это отношение отклонения от равновесного ЧНП и исходного изменения в расходах (на инвестиции), вызвавшего данное изменение реального ЧНП. То есть:
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явление мультипликатора основывается на двух фактах. Во-первых, для экономики характерны повторяющиеся, непрерывные  потоки расходов и доходов. Во-вторых, любое изменение дохода повлечет за собой изменения и в потреблении и сбережениях в том же направлении, что и изменение дохода, при этом пропорциональность потребления и сбережений сохраняется при любом изменении дохода.

Исходное изменение величины расходов порождает цепную реакцию, которая хотя и затухает с каждым последующим циклом, но приводит к многократному изменению ЧНП.

Эффект мультипликатора. С изменением совокупных расходов увеличиваются совокупный доход причём на велечину полного чем первоначальное изменение совокупных расходов.

Коеф. мультипликатора. Это число, показывающее во сколько раз рост совокупного дохода больше вызвавшего его прироста инвестиции.

К=1/1-МРС=-/МРS
18. Грошова маса та її структура. Основні грошові агрегати. Ліквідність платіжних засобів.

Денежная масса – это сумма или совокупность всех общепринятых платёжных средств обращающихся в экономике.

Вся денежная масса делится на наличные и безналичные.

Денежные агрегаты – это элементы денежной массы условно разделены в порядке убывания их ликвидности.

Денежные агрегаты:

М0 – все наличные деньги;

М1 – М0 + текущие депозиты, расчётные счета предприятий;

М2 – М1 + срочные депозиты;

М3 – М2 + депозитные сертификаты.

Текущие депозиты – это вклады предпринимателей и домашнего хоз-ва которые могут быть востребованы вкладчиком в любой момент времени.

Срочные депозиты – это свидетельства банка о депонировании их владельцами определённой денежной суммы в учреждения банка, в этих сертификатах предусмотрена дифференциация вознаграждения. Величина процента тем больше чем больше срок в течении которого данный сертификат не возвращается в банк для его погашения.

Степень ликвидности платёжных средств определяется тем как быстро, и с какими издержками данное платёжное средство будет обменяно на товары и услуги.
19. Класична та кейнсіанська теорія попиту на гроші. Функція попиту на гроші та її графічна побудова.
Денежный рынок – это совокупность отношений возникающих между банковской системой, создающей деньги и экономическими субъектами, предъявляющими спрос на деньги.

По Фишеру M*V = P*Q => M = K*P*Q  K=1/V.

Спрос на деньги это спрос на денежные резервы или номинальные денежные остатки.

В Кейнсианской теории спрос на деньги – это предпочтение ликвидности. Анализ причин побуждающих экономических субъектов хранить деньги в наличной форме Кейнс выдвинул следующие психологические мотивы:

Транзакционный мотив – это потребность в наличных для осуществления текущих сделок.

Предусмотрительный мотив – это потребность в определённой сумме наличных денег на случай непредвиденных обстоятельств в будущем.

Спекулятивный мотив – это спрос на деньги как на имущество.

Транзакционный мотив спроса на деньги и спрос на деньги по мотиву предусмотрительности прямо пропорционально зависят от уровня совокупного дохода, разница между ними заключается в том, что спрос на деньги по транзакционному мотиву связан с планируемыми расходами, а по мотиву предусмотрительности с непредвиденными расходами.

Спекулятивный. В современных условиях имущество экономических субъектов принимает форму портфели активов: деньги, акции, облигации и другие. Спекулятивный мотив спроса на деньги является убывающей функцией от ставки процента.

Факторы, определяющие величину спроса на деньга:

· уровень дохода;

· ставка процента;

· скорость обращения денег.
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k и h – коэффициенты отражающее чувствительность спроса на деньги к изменению ставке процента и уровня доходности.
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20. Умови рівноваги на грошовому ринку. Модель”LM”.

Грошовий ринок як основний елемент кредитного ринку — це ринок, на якому попит на гроші та їх пропозиція визначають рівень процентної ставки, тобто «ціну» грошей. Це мережа установ, котрі забезпечують взаємодію попиту і пропозиції грошей. Під пропозицією грошей звичайно розуміють грошову масу в обігу, тобто сукупність платіжних засобів, що обертаються в країні у даний момент. Як правило, пропозиція грошей складається з готівки і безготівкових чекових грошей (грошовий агрегат М1). Попит на гроші випливає із двох функцій грошей — засобу обігу і засобу збереження вартості (багатства). У першому випадку йдеться про попит на гроші для укладення угод купівлі-продажу товарів і послуг, (трансакційний попит, який пояснюється необхідністю зберігання грошей на поточних рахунках комерційних та інших банках з метою здійснення як запланованих, так і незапланованих купівель і платежів), а в другому — про попит на гроші (необхідне для придбання інших фінансових активів визначається прагненням одержати дохід у формі проценту чи дивіденду закупівлі інших фінансових активів (передусім облігацій і акцій). Пропозиція грошей вважається цілком нееластичною, адже охоплює усю грошову масу (М1) в обігу. Попит на гроші змінюється під впливом зміни процентної ставки; ця залежність є оберненою. Графічна модель грошового ринку відображена на рисунку.
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Крива пропозиції (Sm) має форму вертикальної прямої (цілком нееластична пропозиція). Крива попиту (Dm) перетинає криву пропозиції грошей у точці рівноваги (точка Е), коли пропозиція і попит грошей (Qм) рівні. Рівновага забезпечується рівноважною процентною ставкою (i0).Аналіз графіка показує, що фірми і домашні господарства будуть тримати на руках суму грошей М0 лише за процентної ставки i0. За нижчої ставки процента вони намагатимуться збільшити суму грошей у своєму розпорядженні, тим самим «штовхаючи» вниз ціни на облігації, а процентну норму — вгору, досягаючи тим самим рівноваги, і навпаки. Отже, на грошовому ринку гроші «не купуються» і «не продаються» як інші товари. У цьому специфіка грошового ринку. Тут гроші обмінюються на інші ліквідні засоби (зокрема, на облігації чи інші папери) за альтернативною вартістю, яка вимірюється в одиницях номінальної норми процента. Якщо на грошовому ринку зросте пропозиція, ставка процента знизиться (див. рисунок зліва). Це викликається тим, що надлишок пропозиції інвестується в цінні папери (облігації), курс яких буде зростати, що рівнозначно зниженню процентної ставки. Попит на гроші скорочується і грошовий ринок повертається до рівноваги. Якщо ж на цьому ринку зростає попит на гроші, фірми і населення продають цінні папери (облігації), що веде до зростання ставки процента (див. рисунок справа). Грошовий ринок досягає нового стану рівноваги. Зрозуміло, що зменшення пропозиції грошей чи попиту на них запустять розглянуті процеси в інший бік.

Отже, якщо зменшиться пропозиція грошей, позичальники кредиту, відчуваючи нестачу грошей, намагаються їх одержати, продаючи облігації. Пропозиція останніх зростає, ціни на них знижається, а ставка процента зросте. За нової ставки зменшується попит на гроші і встановлюється рівновага за меншої пропозиції грошей. Зменшення грошової пропозиції приведе до зростання попиту на облігації і знижається процентної ставки. Рівновага ринку відновиться при збільшенні пропозиції.

Модель Хікса
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ІІ чверть функція готівки від ставки відсотка;

ІІІ чверть сума координат кожної точки const і дорівнює масі грошей.

IV чверті функція попиту на гроші для здійснення поточних угод від сукупного доходу.

І кожна точка кривої LM  вказує співвідношення ставки відсотка і сукупного доходу при яких попит і пропозиція грошей рівні.
21. Дискретна й недискретна фіскальна політика. Мультиплікатор податків.

Дискретная фискальная политика – это целенаправленное изменение величины гос. расходов, налогов и сальдо гос. Бюджета в результате специальных решений правительства направленных на изменение объёма производства, уровня занятости, темпов инфляции.

Недискретная фискальная политика – это автоматическое изменение перечисленных показателей в результате циклических колебаний ВНП.

Особенности дискретной фискальной политики:

· в целях стимулирования совокупного спроса осуществляют политику экспансии на стадии рецессии, гос-во специально создаёт бюджетный дефицит, а на стадии оживления - бюджетный излишек;

· для дискретной фискальной политики характерны длительные временные лаги то есть изменения структуры гос-ных расходов, налоговой ставки предполагает длительное обсуждение этих мер в парламенте.

В условиях  недискретной фискальной политики бюджетный дефицит или излишек создаётся автоматически в силу действия встроенных стабилизаторов экономики. Встроенные стабилизаторы это экономические механизмы позволяющие снизить амплитуду циклических колебаний ВНП без частого изменения экономической политики гос-ва.

В качестве встроенных стабилизаторов экономики выступают прогрессивная система налогообложения и гос-ные трансфертные платежи.

Налоговый мультипликатор предполагает многократную реакцию потребления на однократное изменение налогов.

Y = C + S = C + I

Y = MPC*Y + a + I

Y = Y – T

Y = MPC *(Y - T) + a + I

Y = MPC*Y – MPC*T + a + I

Y*(1-MPC) = – MPC*T + A + I 

Y = (-MPC/(1-MPC))*T + ((a + I)/(1- MPC))

mt = (-MPC)/(1- MPC) - налоговый мультипликатор

Эффект мультипликатора достигнутый за счёт снижения налогов слабее чем эффект мультипликатора достигнутый за счёт увеличения совокупных расходов, что алгебраически выражается в превышении мультипликатора расходов над мультипликатором налогов на еденицу.

T = t*Y
Полная налоговая ставка

T = Ta + t*Y

C = a + b*(Y – t*Y)

C =  a + b*Y*(1 – t)

K=1/(1-b*(1-t)) – мультипликатор расходов.

22. Податкова система, її принципи, функції, основні види податків. Крива Лаффера.

Податкова система - це сукупність встановлених у країні податків. Проте це не механічна сукупність податків, а внутрішньо організована, функціонально взаємо узгоджена, взаємодоповнююча, цілеспрямована система. Податкова політика - це діяльність держави у сфері встановлення і стягнення податків. 

Основні принципи складання податкової системи:

· все загальність;

· обов’язковість;

· рівнонапруженість;

· однократність;

· стабільність;

· простота і доступність для сприйняття.

Податок це обов’язкові платежі домашнього господарства і підприємницького сектору до бюджету держави.

Об’єкти податку:

· доход;

· частина вартості товарів та послуг;

· майно;

· передача майна;

· користування природними ресурсами.

Види податків:

в залежності від того ким вводиться і в розпорядження кого потрапляє:

· загальнодержавні;

· місцеві;

в залежності від об’єкту податку:

· Прямі – це податки, об’єктом яких є доход чи майно платника, поділяються на подоходні і по майнові;
· Непрямі – це податки, об’єктом яких стає обіг і споживання окремих товарів і послуг, вони включаються в ціну реалізації товарів і послуг;
В залежності від використання:

· Загальні;

· Цільові;

Податкова ставка – величина податку на одиницю об’єкту податку.

Види ставок: адвалерні (вираж. У %) та специфічні (в грошах).

В залежності від того який зв’язок встановився між податковою ставкою і доходом виділяють:

прогресивна - податкова ставка збільшується зі збільшенням доходу;

пропорційна – не залежить від зміни доходу;

регресивні - зі збільшенням доходу податкова ставка зменшується.

Основною умовою ефективного функціонування податкової системи є помірність податкових зборів. Зависокі податки створюють ряд проблем в економіці:

· знижуються стимули зацікавленості домашнього господарства і підприємницького сектору в підвищенні ступеня своєї економічної активності;

· при збільшені податковій ставці держава може отримати менше доходу від податкових надходжень.

Крива Лаффера
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t0 – гранична податкова ставка.

· висока податкова ставка стимулює процес приховування доходів і збільшення тіньового сектору економіки. 

Важливим чинником у формуванні податкової системи має бути усвідомлення того, що податки виконують конкретні функції, через які мають вплив на економіку країни. Такими функціями є фіскальна, контролююча, регулююча, розподільча, обмежуюча, соціальна, стимулююча і руйнівна

Функціями системи оподаткування є:

а) формування бюджетів для закупівлі державою ряду товарів і послуг;

б) регулювання виробництва, інвестиційної діяльності виробництва;

в) регулювання інфляції;

г) перерозподіл доходів, соціальне забезпечення.

Основні види податків: подоходний, податок на прибуток підприємств (стягується в процентному обчисленні з прибутку, що обкладається податком), податки на споживання (індивідуальні акцизи, універсальні акцизи, податок на додану вартість).

23. Дефіцит державного бюджету: сутність, показники, засоби фінансування. Державний борг.

Бюджет – це кошторис доходів і видатків держави на визначений період часу, складений з вказуванням джерел державних доходів і напрямків використання засобів. Бюджет є основною ланкою державних фінансів . бюджетна система включає державний бюджет і бюджети відповідних адміністративних одиниць. Державні фінанси зосереджені у бюджеті і бюджетах місцевих органів. Бюджет утворюється на протязі року з коштів що поступають до нього. Має дві частини: доходна частина і розхідна. 

До доходної частини включають: податкові надходження, кредитно-грошова емісія, внутрішній і зовнішній борг держави, доходи держави від Митницької діяльності.,доходи від приватизації, доходи від компенсації майна.

До рас ходів держави відносять: спеціальні платежі, надан6ня кредитів, погашення боргу, інвестиції в економіку, державні субсидії, утримання апарату управління, необхідність утримання науки, освіти, медицини.  

Податки складають 90% державного і 70% місцевих бюджетів. Бюджет, де  прибуток переважає витрати називають профіцитним, навпаки – дефіцитним. 

Складною проблемою бюджетної системи є дефіцитність бюджетів, тобто перевищення витрат над доходами, характерне для ряду країн. Бюджет відбиває стан економіки та взаємозв’язок фін. та кредитної систем. Основні причини бюджетний дефіциту – непомірні військові витрати, надмірний за чисельністю управлінський апарат, деформована структура економіки, необґрунтоване ціноутворення.

Розрізняють фактичний, структурний, циклічний дефіцити.

Фактичний – це різниця між поточними державними видатками і поточними державними доходами.

Структурний – це різниця між поточними видатками і тими доходами державного бюджету які б отримувались в нього при повній зайнятості.

Циклічний – це різниця між фактичним і структурним дефіцитами.

Бюджетний дефіцит покривається переважно трьома шляхами: за рахунок випуску боргових зобов’язань держави – державних цінних паперів у вигляді короткострокових векселів і довгострокових облігацій. Другий шлях полягає у тому, що для покриття бюджетного дефіциту уряд використовує  емісію нічим не забезпечених паперових грошей. Але це призводить до інфляції. Третій – збільшення податків.

Державний борг – це загальний розмір заборгованості уряду власникам державних цінних паперів, рівний сумі попередніх бюджетний дефіцитів. Державний борг а також відсотки по ньому погашаються за рахунок рефінансування, конверсії і консолідації.

Рефінансування – це випуск нових позик для того, щоб розрахуватися зі старими.

Конверсія – це зміна умов позики, а також розмірів відсотків що виплачуються по ним.

Консолідація – це зміна строків погашення позики.

24. Сутність кредитних відносин. Основні форми кредиту.  

Є різні визначення терміну кредит. Кредит – це 1) сукупність кредитно-розрахункових відносин, форм, методів кредитування; 2) сукупність кредитно-фінансових інститутів. Кредит – складова обороту грошей, що виражає економічні відносини, які виникають між кредитором і позичальником з приводу одержання залишків позики в грош. чи товарній формі на умовах повернення, терміновості та платності. Крім банків кредитні послуги надають страхові кампанії, фінансові фонди та інші небанківські фінансово-кредитні інститути. Кредит сприяє ефективному розподіленню інвестицій, розширює інвестиційні ресурси підприємств, допомагає їх концентрації, прискорює кругообіг фондів підприємств, розширює обмінні операції.

Основні форми кредиту:

1. Комерційний. Має товарну форму і надається одним суб’єктом господарювання іншому у вигляді продукту з відстрочкою платежу. Оформляється векселями, які поділяються на дві категорії: прості і переказні. Простий вексель – це зобов’язання, що надається позичальником на ім’я кредитора і містить в собі зазначення місця і часу його видання, його суті, місця і часу платежу. Переказний вексель (тратта) – письмовий наказ однієї особи (кредитора) іншій (позичальнику) про сплату певної суми третій особі (пред’явнику).
2. Банківський. Це надання банками грош. коштів позичальникам у вигляді грошових позик. Позичальниками можуть бути підприємства, держава, домогосподарства. Кредитор – це володар або користувач грош. коштів насамперед банку. Відіграє надзвичайно важливу роль в економіці країни. Особливо тоді, коли облікова процентна ставка є доступною.
3. Споживчий кредит надається приватним особам переважно для придбання товарів довгострокового користування, різноманітних послуг. Виступає в двох формах: комерційний – продаж товарів і послуг з відстрочкою виплати через роздрібні магазини; банківський – надання позик кредитним установам на споживчі ціни, його різновид – це довгострокові, на дуже довгий період часу приватним особам позики, на будівництво житла. Іпотечний кредит – під заставу нерухомості.
4. Державний кредит. Це сукупність кредитних відносин, в яких позичальником або кредитором є держава чи місцеві органи влади. Може існувати в різних формах: натуральні позики, облігації внутрішні позики, зобов’язання та інші кредитні документи. Державні цінні папери випускає як уряд, так і місцеві органи влади.
5. Міжнародний кредит. Це рух і функціонування позичкового капіталу між країнами.
6.  Іпотечний кредит. Надається спеціальними (іпотечними) банками під заставу нерухомого майна – землі, будівель тощо. Він є особливою формою банківського кредиту.
7. Не зникає, хоча й давно втрати своє колишнє значення, і такий вид кредиту, як лихварський кредит – позика грошей приватною особою заради наживи під високий процент.

Джерела формування банківських кредитних ресурсів:

1) власні кошти банку;

2) тимчасово вільні кошти підприємств, які зберігаються у вигляді залишків на банківському рахунку;

3) залучені кошти юридичних осіб на депозитні рахунки до запитання та строкові вклади;

4) грошові доходи та заощадження приватних осіб;

5) міжбанківський кредит;

6) кошти від емісії цінних паперів.

Можна виділити дві функції кредиту:

· перерозподільна – позичковий капітал через кредитний механізм перерозподіляється між галузями, забезпечуючи першочергові потреби перерозподіляючи в ті сфери, в яких можна одержати найбільший прибуток;

· регулювання економіки – забезпечується через диференціацію відсоткових ставок по кредиту, а також надання урядових гарантій та пільг держави для тих підприємств і галузей, діяльність яких відповідає політиці нац.-економічного розвитку.

Принципи кредитування: платність, поверненість,,  матеріальна забезпеченість.

25. Комерційний банк: механізм їх функціонування і основні функції.

Банки – головний елемент кредитної системи. Банківська система є складовою частиною кредитної системи. Це сукупність кредитно-грошових відносин, а тако ж фінансових інститутів що їх обслуговують.. В країнах з розвиненою ринк. економікою найбільш успішно функціонує дворівнева банк. система. На першому (вищому) рівні знаходиться Центральний банк або декілька банків. На другому (нижчому) – комерційні та спеціалізовані банки (іпотечні, інноваційні). 

Комерційні банки – приватні та державні, здійснюють універсальні операції з придбання і накопичення коштів, кредитування підприємств гол. чином за рахунок цих коштів. 

Функції комерційних банків:

· виконують прийом вкладів домашніх господарств і підприємницького сектора. – депозитна політика банку;

· надають кредити підприємствам та населенню – відсоткова політика банку;

· формування резервів (обов’язкові резерви, надлишкові резерви – доходи комерційних банків що перевищують обов’язкові резерви, фактичні резерви = обов’язкові резерви + надлишкові резерви);

· виконувати облік чеків;

· операції з цінними паперами;

· обмін валюти;

· виконання різноманітних банківських послуг;

банківські послуги:

факторинг – це переуступка банку клієнтом постачальником неоплачених платіжних доручень за поставлені товари, надані послуги і відповідно права отримати платежі по ним;

форфейтинг – це різновид факторингу, продаж банку боргів по яким  строк погашення наступить через 1-5р. 

трастові операції – добровільна передача банку володарем будь-якого майна, грошових коштів, цінних паперів прав управління даними об’єктами, з ціллю їх найбільш вигідного використання;

консалтінг – надання банком консультацій по різним фінансово-економічним питанням.

Спеціалізовані банки здійснюють окремі спеціалізовані види кредитування. Так зовнішньоторговий банк кредитує експорт та імпорт. Іпотечні – надають довгострокові позики під заставу нерухомості. Ощадні – залучають дрібні заощадження і доходи населення. Інвестиційні – операції на ринку цінних паперів, їм забороняється приймати кошти на депозити. Вони залучають кошти як правило шляхом продажу власних акцій або залучення кредитів комерц. банків. Свій капітал вони використовують для довгострокового кредитування різних галузей.

Групи банківських операцій:

· пасивні операції, за рахунок яких банк формує власні та залучені грош. кошти та емісійні кошти для проведення акт. операцій. НБУ займається емісією кредитних грошей. Інвестиційні  банки проводять випуск і розміщення цінних паперів;

· активні операції – кред. та банк. інвестиції (вклад. коштів в цінні папери);

· розрахункові операції – банк здійснює за дорученням клієнтів;

· банківські послуги – банк здійснює посередництво в одержанні кредиту з цінними паперами, управління майном, інвестування.

26. ЦБ та інструменти регулювання грошового обігу. Механізм реалізації монетарної політики.

Головну роль в системі банків відіграє Центр. банк. Його функції:

· регулювання грош. обороту через емісію банкнот і кредитування комерційних банків;

· банківський нагляд та регулювання діяльності банків екон. методами; встановлення резервів та     визначення ставки рефінансування;

· визначення та проведення кредитно-грошової та валютної політики держави (зберігає іноземну валюту);

· забезпечує ефективності функціонування системи розрахунків держави;

· несе відповідальність за управління державними боргами;

· є банком для банків.

Основні інструменти кредитно-грошової політики ЦБ:

· зміна облікової ставки;

· зміна обов’язкової норми резервів;

· операції на відкритому ринку.

Облікова ставка  - це величина процентної ставки за кредитами надані ЦБ комерційним банкам.

Операції на відкритому ринку – це діяльність держави по купівлі і продажу своїх цінних паперів, здійснюється з домашнім господарством і підприємницьким сектором.

В залежності від мети і порядку використання інструментів кредитно-грошової політики виділяють:

Рестрективну – здійснюється шляхом обмеження грошової маси і направлена на утримання інфляції;

Експонсіоніську – здійснюється шляхом розширення грошової пропозиції і направлена на збільшення об’єму виробництва і рівня зайнятості.

При проведені рестрективної політики облікової ставки і норми обов’язкових резервів збільшується і проводиться продаж державних цінних паперів. При проведені експонсіоніської політики облікової ставки і норми обов’язкових резервів зменшується і проводиться скупка державних цінних паперів.

При здійснені кредитно-грошової політики існує два підходи Кейнсіанський и монетарна.

В Кейнсіанській моделі в якості цільового орієнтиру при здійснені кредитно-грошової політики є ставка відсотка. Щоб забезпечити економічне зростання необхідно шляхом зниження грошової маси в економіці забезпечується зниження ставки відсотка.

Основні етапи реалізації монетарної політики ЦБ:

· ЦБ збільшує грошову масу що обертається в економіці;

· здійснюється мультиплікатор видатків банківських депозитів, пропозиція грошей збільшується;

· збільшення пропозиції грошей призводить до їх здешевлення,  тоді ціна грошей зменшується і ставка відсотка зменшується;

· в результаті зменшення ставки відсотка зростають приватні і державні інвестиції;

· при збільшені інвестицій збільшується обсяг нац. виробництва, рівень зайнятості, доходи. 

Необхідно розрізняти короткостроковий і довгостроковий результат монетарної політики. У короткостроковий період збільшення грошової маси може привести до збільшення ВНП, в довгостроковий період збільшення грошової маси не забезпечує значний привести ВНП, а призведе до інфляції.

27. Макроекономічна рівновага на товарному та грошовому ринках. Модель”IS-LM”.

Целью аналыза с помощью модели ISLM является обьединение товарного и денежного ранка в единую економ. систему. Основные уравнения:

1 Y = C + I + G + Xn 

2 C = a + b*Y   Y = Y-T
T = T*a + t*Y
3 I = e – d*R

4 
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Эндогенные переменные модели «IS – LM» - Y, C, I, R; экзогенные – G, MS – предложение денег, t.- налоговая ставка.

В краткосрочный период экономика находится в состоянии неполной занятости ресурсов, средний уровень цен величина постоянная, а величина ставки процента и дохода подвижные. Поскольку средний уровень цен величина постоянная то номинальный и реальные показатели совпадают.

В долгосрочный период экономика находится состоянии полной занятости ресурсов, в этих условиях средний уровень цен изменяется, поэтому предложение денег является номинальной величиной, а все остальные реальными величинами.

Кривая IS – это кривая равновесия на товарном рынке, и представляет собой геометрическое место точек, характеризует все комбинации ставки процента и дохода, которые одновременно удовлетворяют тождество дохода функции потребления и инвестиций и при этом во всех точках кривой соблюдается равенство S=I
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Чем ниже ставка процента, тем больше величина совокупного дохода в масштабах нац. экономики.

При увеличении гос. расходов или снижении налогов кривая IS сместится вправо, угол наклона IS определяет величина налоговой ставки, а в долгосрочной перспективе с помощью политических доходов.

Так как предельная склонность к потреблению у высокообеспеченных семей относительно ниже, чем у малообеспеченных. Кривая LM – кривая равновесия на денежном рынке характеризует все сочетания r и Y, которые удовлетворяют функцию MS при заданной ЦБ величине денежного предложения.
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Чем выше ставка процента, тем выше уровень совокупного дохода. Под влиянием увеличения денежной массы или снижения среднего уровня цены кривая LM смещается вправо.
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28. Функції та засоби реалізації соціальних гарантій. Причини нерівності доходів і їх мінімальні стандарти. Крива Лоренцо.

Соціальні гарантії це зобов’язання стандартні за формою їх доходів і умовам отримання певних товарів та послуг, робочих місць.

Соц. Гарантии – это обязательства государства перед членами общества по формированию их доходов и условиями получения определ. Товаров, услуг и рабочих мест.

Функції соціальних гарантій:

· матеріальне забезпечення людей котрі за певними причинами втратили можливість робити це самостійно;

· підтримка і формування доходів людей вимушено не зайнятих тобто безробітних.

Основні способи реалізації соціальних гарантій:

· соціальне страхування и здійснення певних трансферних платежів;

· державне фінансування соціальної сфери;

· визначення стандартів матеріального забезпечення і мінімального рівня доходності;

· державне регулювання рівня зайнятості.

Основні соціальні програми що здійснює держава:

· пенсійне забезпечення;

· програма соціального забезпечення на випадок хвороби;

· соціальна підтримка інвалідів.

Вплив соціальних гарантій на економіку:

· система соціальної підтримки впливає на пропозицію трудових ресурсів;

· якщо існує невелика диференціація при сплаті різноманітних доходів то це чинить дестимулюючий вплив на трудову активність і підвищення кваліфікації;

· наявність системи соціальної підтримки скорочує сукупні заощадження в масштабах нац. економіки. 

Очевидним фактом є те, що люди не можуть отримувати однакові доходи. Така нерівність існувала, існує і немає належних підстав припустити, що воно зникне в майбутньому. Причини, що викликають нерівність доходів: 1) різниця в індивідуальних здібностях; 2) різниця у кваліфікації і досвіді; 3) різниця у готовності і можливості працювати в специфічних умовах; 4) різниця у власності.

Ступінь нерівності доходів, характерний для того чи іншого суспільства, ілюструється за допомогою кривої Лоренца. Бісектриса передає ситуацію абсолютної рівності в розподілі доходів, напр. коли 25% родин отримують 25% від всієї суми особистих доходів суспільства. Але фактичний розподіл доходів завжди характеризується певним ступенем нерівності, що демонструється кривою нижче бісектриси. Чим більше фактична нерівність в доходах, тим глибше буде прогин цієї кривої. Чим ближче крива Лоренца до бісектриси, тим більш рівномірним є розподіл доходів.

Одним із важливих аспектів проблеми нерівності доходів є визначення параметрів малозабезпеченості чи бідності. Підставою для віднесення людини до групи малозабезпечених або бідних слугує величина доходу, який вона отримує. Систему показників малозабезпеченості можна представити у вигляді 3 елементів, що відображають той чи інший рівень доходу. До них відносяться:


1. Величина доходу, що відображає верхню межу малозабезпеченості. Це той рівень доходу, який ще не дає можливості віднести його одержувачу до середньозабезпечених, не кажучи вже про високодохідних категоріях громадян. Такий показник доходу може називатися по-різному: мінімальним споживацький бюджет, межа бідності, поріг бідності та ін.


2. Величина доходу, що відображає нижню межу малозабезпеченості. Це той рівень доходу, що дає можливість його одержувачу задовольнити на мінімально припустимім рівні елементарні, перш за все продовольчі, потреби.


3. Величина доходу, що гарантується державою. Цей гарантований прожитковий мінімум на може перевищувати верхню межу малозабезпеченості, але в той же час – і опускатися за її нижню межу, тобто бути меншим фізіологічного мінімуму. Конкретними формами гарантій можуть бути офіційно визначені мінімальним значення пенсій, зарплати, використання різних грошових доплат та інших засобів допомоги.


.

29. Поняття економічного зростання. Основні моделі економічного зростання
Під поняттям економічного зростання розуміється таке зростання, коли розвиток відбувається не стільки за допомогою кількісного нарощування продуктів, що створюються, скільки завдяки структурним змінам в економіці, розширенню та швидкому оновленню асортименту товарів, що випускаються, та послуг, що надаються, кардинальній зміні їх якості. Суспільство зазнало революційних перетворень у технологічному способі виробництва, одні фактори екон. зростання замінили інші.

Економічне зростання виражається передусім у збільшенні обсягів виробництва. Основу сис-ми показників нац. виробництва становить ВВП. Тому і виміри показників екон. зростання здійснюються за допомогою ВВП. Основні серед показників екон. зростання:

а) індекс росту реального ВВП. Розраховується як відношення реального ВВП даного періоду до відповідного показника базового періоду:   
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б) темп приросту реального ВВП. Якщо індекс росту ВВП показує в скільки разів змінюється ВВП, то показники темпу приросту встановлюють, на скільки відсотків відбулася ця зміна: 
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в) зміна ВВП на душу населення. На величину цього показника впливають зміни не лише фізичного обсягу ВВП, але і чисельності населення: 
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г) продуктивність праці 
[image: image48.wmf].)

(

)

(

праці

живої

витрати

І

продукту

обсяг

Q

П

=


д) фондовіддача 
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е) фондомісткість 
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ж) продуктивність природних ресурсів.

Реальне економічне зростання залежить від зміни виробничих можливостей суспільства і ступеня їх реалізації. Фактори виробничих можливостей визначають як “фактори пропозиції”. До них відносяться:

· кількість і якість природних ресурсів;

· кількість і якість трудових ресурсів;

· обсяг основного капіталу;

· технологія

Однак не завжди фактичні обсяги виробництва відповідають максимально можливим (крива виробничих можливостей). Ступінь реалізації потенціалу визначається факторами попиту і розподілу. Класифікацію факторів можна провести за іншими критеріями. Так, зростання ВВП визначається з одного боку, збільшенням к-ті ресурсів, що використовуються, а з іншої – ефективністю їх використання. Фактори пов'язані з збільшенням к-ті ресурсів, що використовуються, називаються екстенсивними факторами економічного зростання, а ті, що викликають зростання за рахунок збільшення віддачі ресурсів – інтенсивними. Але економічне зростання завжди відбувається при певному сполученні екстенсивних і інтенсивних факторів.

Фактори економічного зростання: 

1. Фактори сукупної пропозиції:  - природні;   - трудові;   - пов’язані з використанням основного капіталу;  - технологічні.

2.Фактори сукупного попиту:   - сприяють збільшенню сукупних витрат, в масштабах національної економіки, тобто збільшує сукупний попит;

3. Фактори розподілу: - пов’язані з оптимальним розподілом економічних ресурсів  між галузями економіки.

Кейнсіанська модель.    При аналізі економічного росту, представники кейнсіанської течіїї виходять з наступних передумов:   - ріст сукупного доходає функцією накопичення капіталу, всі останні фактори виключаються, тому кейкс. Моделі називають одно факторними.;    - капіталомісткість не залежить від співвідношення цін на фактори виробництва.

Єдність факторів, забезпечує економічний рост в неокейнсіанській моделі, є інвестиції. Інвестиції з однієї сторони сприяють росту сукупного доходу, а з іншої збільшують виробничі потужності в економіці. Тому, рост сукупного доходу повинен бути достатнім для того, щоб зрівноважити збільшені виробничі потужності суспільства, не припустивши при цьому виникнення недозагрузки  підприємства та виникнення безробіття.   Сук. Попит=Сук. Пропозиція.

Приріст грошового доходу=приріст виробничих потужностей   ∆І*1/а=І*(;  ∆І/І=(.

1/а  - мультиплікатор витрат; ( - показник що показує рівень виробництва капіталу(капіталовіддача)
Неокласична модель. При аналізі економічного росту неокласики виходять з наступних положень:

· вартість продукції  створюється усіма факторами виробництва;

· кожен фактор виробництва вносить свій вклад у створенні вартості виробу4

· Існує кількісна залежність, між об’ємом виробництва і факторами виробництва;

· Існує взаємозамінність продуктів виробництва. Неокласична модель є багатофакторною. В основі неокласичної модель лежить  Кобб-Дуглас. 

У = А*К( *((.

У = 1,01*К0,25*L – коефіцієнти що показують, як збільшиться сукупний доход при зростанні капітальних витрат, труда на 1%.

У= А*К(*L1-(*er*t – фактор часу

29. Основні макроекономічні тотожності. = п.12 + п.15 + п.19 + п.26.

30. Необхідність і основні методи державного регулювання.

З виникненням держави вона перебирає на себе дуже важливі економічні функції. Це пояснюється тим, що поряд з політичними функціями і з зміцненням останніх в державі все більше значення набувають економічні функції. Тому держава розширює свою власність. Здебільшого це базові підприємства оборотно-промислового комплексу, підприємства добувної промисловості.

Сьогодні державне регулювання стало невід’ємною частиною ринкового механізму, і хоча ринкова економіка стала регульована, державний вплив свої межі, які визначаються можливостями ринкового механізму попиту і пропозиції, за умов недосконалої конкуренції, яка формується в наслідок обмеження монополії держави.

 Склад державного сектору формують: а) структури, що виготовляють товари і надають послуги (державні підприємства, організації, заклади); б) регулюючі структури (уряд, Нац. банк, місцеві органи влади). Ринок являє собою саморегулюючийсь економічний зв’язки. Але очевидним є те, що сучасне економічне життя суспільства не може обійтися без втручання держави.

Необхідність активної участі держави а економічному житті суспільства викликана перш за все: 

1) потребою підтримки умов саморегулювання економіки, ефективного функціонування ринку; 

2) недоліками саморегулювання і необхідністю їх подолання; 

3) потребою визначеного перерозподілу доходів, підвищення досяжності до деяких товарів і послуг.

Державне регулювання не відміняє, а посилює, доповнює ринковий механізм, держава бере на себе лише ті функції, які не підвладні даному механізму. Про масштаби і глибину державного втручання в механізм макроекономічного втручання серед економістів-теоретиків існують альтернативні думки. Одні вважають, що сам по собі потребує суттєвого державного втручання, інші, що без державного регулювання ринок економічно не зможе функціонувати; треті дотримуються ідеї обмеженого державного економічного регулювання. Всі ці точки зору знайшли своє відображення у концепціях і політиці економічного лібералізму і дерижизму.

Економічний лібералізм - це напрям, який заперечує необхідність суттєвого державного втручання в економічні процеси. При цьому вважається, що конкурентний ринковий механізм сам здатен матеріально і об’єктивно регулювати економіку.

Економічний дерижизм розвив ідею активного державного втручання в макроекономічні процеси. При цьому стверджується, що ринковий механізм, без державного втручання буде діяти неефективно і не зможе забезпечити рівноважного економічного зростання.

Під методами державного регулювання економіки розуміють способи впливу держави через законодавчі і виконавчих органи на сфери підприємництва, інфраструктуру ринку, некомерційний сектор з метою створення або забезпечення умов їх діяльності відповідно до нац. Політики.

Основні методи державного регулювання економіки:

· адміністративні методи:

· організаційно-структурна перебудова;

· плановий виробничий контракт;

· забезпечення паливом та ресурсами.

· економічні методи:

· податкова політика;

· норми і нормативи;

· регулювання цін;

· регулювання кооперацій.

· донорські:

· державні дотації;

· податкові пільги;

· податкові кредити.

· протекціоністські:

· захист зовнішньої конкуренції;

· сприяння розвитку національної науки, техніки, технологій;

· квоти і ліцензії.


Доход що отримується, % від усіх особистих доходів сусп.
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