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Шпаргалка
1.  Акціонерне товариство (корпорація), його основні риси і види. проблеми формування акціонерних товариств Уукраіни.

2.  «Сукупний попит - сукупна пропозиція» як модель економічної рівноваги.

3.  Максималізація прибутку підприємства конкретної галузі в короткостроковому періоді: граничний підхід.

Акционерный капитал, его суть и формы. Проблемы и пути формирования акционерного капитала в Украине.

Акц. общ-во - это предприятие, капитал которого, образуется на основе объединения многих индивидуальных капиталов и личных сбережений посредством выпуска акций - ценных бумаг, каждая из которых дает право их владельцам на получение некоторой части до-хода АО и на участие в его управлении.

Акц.капитал возник из потребностей кап.п-ва, обуславливаемых развитием производительных сил, технологий. Начало появления АК и АО - вторая половина XIX ст., прежде всего в США. В XX ст. зани-мает ведещееместо, так как позволяет вкладывая относительно нез-начительные суммы учредители АК получают возможность контролироы-вать громадные капиталы. Цель акционарования в наше время - фор-мирование класса собственников, т.н. средний класс общества. При-чины побуждающие к созданию АО: получение материальных средств, привлечение денежных средств на новое оборудование, технологии. Собственники акций АО несут ответственность только в пределах своего имущества. Выделяются черты, присущие акц. собств.: 1)уда-ление ф-ций капиталиста из процесса п-ва и превращение его в “чистого капиталиста”; 2)проффесионализация и повышение роли уп-равления; 3)активизация и рост рынка фиктивного капитала (акции, облигации и др.); 4)бурный рост акц. обществ и по числе и по раз-меру в XX веке, что обусловило громадную концентрацию контроля над произв. крупного капитала; 5)увеличение абсолютных размеров корпораций привело к увеличению в них роли проффесиональных уп-равляющих, укрепило их самостоятельность и привело к сращиванию верхушки менеджеров и капиталистов; 6)расширение деятельности АО происходит в тесной связи с финанс. институтами капитализма - банками, которые тоже принимают акционерные формы.

Возникновение АО начинается с формирования акц. капитала или иначе учредительного капитала. Учредительство состоит из 2 актов: финансирование орг. АО и эмиссии акций. Различ. 2 вида учреди-тельства: единовременное и постепенное. Единовременное - АО не сущ. пока полностью не внесены средства. Постепенное - по мере поступления средств в оплату акций. Кругооборот акц. капитала:

Д1-А-Д2, Д2-Д1=Учредительная прибыль.

Средства, полученные от размещения акций между учредителями, или их свободной продажей, образуют собственный кап-л АО. В даль-нейшем он может быть увеличен за счет капитализации части прибы-ли, а также путем дополнительной эмиссии акции. Собственные ср-ва акционера АО в организационно-правовом отношении подразделяются на уставной фонд, размеры которго оговариваются в учредительных документах пред-тия (на эту сумму вносятся паевые взносы при его организации и выпускаются акции заранее определенной номинальной ст-ти), резервный к-л формирующийся за счет той части прибыли, кот. не подлежит распределению между участниками-акционерами. Функциональное назначение этих двух составляющих собственных ср-в АО различны. Уставной к-л служит для финансового обеспечения про-изв-хоз-ной деятельности. Резервный к-л - для выплат(при отсутс-твии прибыли) % кредиторам и девидендов по привелегированным ак-циям, списания безнадежных долгов и покрытия убытков.

С целью увеличения функционирующего к-ла акционер АО помимо акций может выпускать др вид ЦБ - облигации, по кот. ежегодно выплачивается фиксированный %. Ср-ва полученные от размещения об-лигаций образуют наряду с банковским кредитом заемный капиталл АО. Эти ср-ва в установленный срок должны быть возвращены вла-дельцам облигаций вместе с суммой %% за пользование ими.

Высшим органом АО является общее собрание акционеров.

АО в Украине создаются прд-тиями на базе гос. и колл. собственности.Гос. пр-тие м.б. преобразовано в АО путем выпуска акций на всю стоимость его имущества. Держателями акций становятся ра-ботники данного общ-ва и другие граждане, а также пр-тия, учер., орг. и гос органы. Для покупки акций могут использоваться прива-тизационные сертификаты.

«Сукупний попит - сукупна пропозиція» як модель економічної рівноваги.
розглянемо механізм досягнення рівноваги в економіці, коли вона рух-ся зліва направо.
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Т1Т2 - при переміщенні Спо від Спо1 до Спо2 ціни не змінюються, отже ВВП збільшується тільки реально. Спочатку Спо випереджає динаміку виробництва, індикатором чого є скорочення товарних запасів нижче необхідної норми. Це примушує підприємства розширяти виробництва для відновлення норми товарних запасів.

Т2Т3 - крива Спо рухається в напрямі до Спо3. Попит спочатку виперджає динаміку вир-ва, а факт. ціни перевищують рівноважний рівень. 

Т.ч. скорочуються тов. запаси, росте прибутковість, а ВВП збільш-ся як за рахунок зростання фіз. обсягу вир-ва, так і за рахунок підвищення цін.

Т3Т4 - крива Спо рухається в напрямі до Спо4.

Але економіка вже працює на повну потужність і досягла потенційного ВВП. При цьому ВВП збільшується номінально, тобто лише за рахунок підвищення цін або інфляційно.

Якщо економіка рух-ся справа наліво, то вона втрачає еластичність і ціни не спадають.

причини:

1)  профсоюзи стримують зменшення зарплати роб-ків, а вона є осн. елементом витрат;

2)  підприємці утримуються від зниження зарплати, тому що це м/негативно вплинути на продуктивність праці;

3)  підприємства-монополісти теж протистоять зниженню цін.
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Нездатність економіки при спаданні сукупного попиту повернутися в нижчий ціновий режим наз. ефектом «храповика.

Максимізація прибутку підприємства конкурентної галузі в короткостроковому періоді, граничний підхід.

Існує два підхода до максимізації прибутку:

1) метод повних витрат;

2) граничний підхід - зіставлення граничного доходу та граничних витрат.

Підприємство досягає максимального прибутку, коли МС=МR на їхній висхідній гільці - це умова максимізації прибутку має назву умови другого порядку, MR=P>AVC - умова другого порядку.

Існує два універсальних правила поведінки фірм в будь-якій ринковій структурі:

1) фірма має сенс нарощувати об`єм виробництва (Q) до тих пір, поки МR=МС;

2) при благонадійному прогнозі зміни ситуації (Р(, ТС() фірма має сенс продовжити функціонування, якщо при досягненному рівні  виробництва її граничний доход (ціна продукції) перевищує змінні витрати.
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1.  Прибуток і його сутність. Класична і неокласична теорії прибутку. Якісна структура категорії прибутку.

2.  Сучасна пропозиція на товарному ринку та її фактори.

3.  Стратегія поведінки підприємства на ринку досконалої конкуренції. Максимізація прибутку: сукупний підхід.

Прибуток і його сутність. Класична і неокласична теоріи прибутку. Якісна структура категоріи прибутку. 

 Структура прибыли: средняя, экономическая, дополнительная, чистая прибыль). ПРП - прибыль от реализации продукции; БП - балансовая прибыль; ЧП - чистая прибыль; Прибиль - прирост первоначально авансированного на производство капитала. Согласно законодательству Украины: БП - общая сумма прибыли предприятия от всех видов деятельности за отчетный период, полученная как на территории Украины, так и за ее прелелами, которая отображена в его балансе и включает: прибыль от реализации продукции (работ, услуг от основного вида деятельности; - прибыль от арендных (лизинговых) операций; - платежи, полученные в виде вознаграждений (компенсаций) за использование или представление разрешения на использование прав промышленной и интеллектуальной собственности (авторское право, патенты, лицензии и т. п. ) - прибыль от внереализационных операций (пр., разница между полученными и уплаченными штрафами, участие в СП, доходы по ЦБ). ПРП = Выручка от реализации продукции(работ и услуг) - (НДС, акцизный сбор, ввозная пошлина и др. обязательные сборы и платежи, определенные законодательством) - (материальные затраты, амортизация, оплата труда, затраты на реализацию, % за краткоср-е редиты, отчисления в гос. бюджет на соц. страхование... ) Чистая прибыль = БП - налог на прибыль и др. отчисления в бюджет. Из ЧП выплачивается орендная плата за вычетом сумм амортизации, входящих в ее состав. Чистая прибыль направляется в: - фонд материального поощрения, - фонд социального и производственного развития; - страховые (резервные) фонды; благотворительные фонды и т. п. Часть ЧП АО и ООО идет на выплату дивидендов на купленные акции и вложенный капитал. В частных предприятиях часть ЧП поступает в доход собственника имущества. Более точную оценку эффективности деятельности предприятия дает экономическая прибыль. Экономическая прибыль(ЭП) = БП - (экономические издержки, кот-е = max возможной выручке, кот-ю мог бы получить предприниматель при наиболее выгодном применении своих ресурсов (денежных ресурсов, материальных ценностей, основных фондов, его личной раб чей силы) за пределами его предприятия) Экономические издержки = расходы упущенных возможностей (или неявные, альтернативные, внутренние издержки) ЭП=0 означает, что сумма полученной прибыли сопоставима с суммой макс. прибыли, кот-я могла бы быть получена при наилучшем использовании имеющихся рсурсов в другом месте. ЭП>0 говорит о самом лучшем приложении имеющихся ресурсов. ЭП<0 говорит об убытках. Средняя прибыль(СП) - прибыль на единицу продукции. СП =ПРП/количество реализованной продукции Дополнительная прибыль(ДП) - прибыль получаемая в результате производства (продажи) дополнительной единицы продукции. ДП= (Общ-я приб. /изменение объема производства на единицу продукции. 

 Неокласична теорія виділяї 4 точки зору на прибуток. Згідно з першою прибуток виступаї як "безперечний" доход від факторів виробництва. Друга точка зору на прибуток полягаї в його визнанні як винагороди за підприїмницьку діяльність і введення технічних удосконалень. Третя полягаї у твердженні, що вся дійсна сума прибутку пов'язана з невизначеністю перспектив на ринку, тобто прибуток виникаї в наслідок різниці між тим, що в дійсності відбуваїться, і тим, на що люди розраховують. Четвертий аспект розуміння прибутку пов'язуїться з існуванням монополій і розглядаї її як особливий доход. Наводяться і інші підходи до з'ясування цього поняття, включаючи ті, що взагалі заперечують існування категорії "прибуток". 

 При цьому аргументація класичної теорії зводиться до того, що в умовах рівноваги економіки вільної конкуренції ціна товару в тенденції дорівнюї максимальним витратам виробництва на одиницю товара. Природньо, в такі "витрати" включаїться "плата за керівництво" підприїмцю або, як її тлумачать інші, "здібність до підприїмництва". Звичайно, "плата за керівництво" існуї. Однак, і після її вирахування з вартості виробленої і реалізованої продукції залишаїться доход, що створюїться після вирахування з вартості продукції загальних витрат. Така ситуація була характерною дл яранньої епохи капіталізму. чнтерес капіталістів полягав у тому, щоб загальний результат виробництва приніс максимальну позитивну різницю між надходженнями від продажу вироблених товарів та витратами на їх виробництво. Ця різниця між вкладеним грошовим капіталом і капіталом, здобутим від реалізації товарів, його продажу стала називатися прибутком. 

Совокупное предложение на товарном рынке и его факторы.

 цены P


 объем нац. пр-ва       Q

Совокупное предложение (СП) - это модель представленная на рис. в виде кривой, к-ая показывает уровень наличного реального объема пр-ва при каждом возможном уровне цен. 

 Форма кривой СП зависит от того, что происходит с издержками на единицу продукции - а потому и с ценами, которые должны позволить предприятиям покрыть расходы и получить прибыль при увеличении реального объема нац. пр-ва. 

 Кейнсианский отрезок кривой (1) горизонтален, потому что при значительной безработице можно расширить пр-во без увеличения издержек на единицу продукции и повышения уровня цен. 

 На промежуточном отрезке (2), когда в пр-ве появляются узкие места и используется менее эф-вное оборудование и менее квалифицированные рабочие, издержки на единицу продукции увеличиваются. Поэтому на этом отрезке при расширении реального объема национального пр-ва должны повышаться цены. 

 Классический отрезок (3) соответствует состоянию полной занятости; реальный объем национального пр-ва находится на максимальном уровне, его уже нельзя увеличить, но в ответ на увеличение совокупного спроса уровень цен поднимается. 

 Кривая СП может изменять свое положение на графике под действием неценовых факторов, определяющих издержки на единицу продукции (см. табл. ). Уменьшение СП характеризуется смещением кривой СП влево и вверх, т. е. сокращением максимального объема пр-ва, ограниченного классическим отрезком, и повышением минимального уровня цен, ограниченного кейнсианским отрезком. Увеличение СП определяется смещением кривой вправо и вниз, т. е. ростом максимального объема пр-ва и снижением минимального уровня цен. 

Таблица. Неценовые факторы, смещающие кривую СП 

	1. Изменения цен на ресурсы
	а) наличие внутр. ресурсов:

   - земля

   - трудовые ресурсы

   - капитал

   - предпринимательские способности

б) цены на импорт. ресурсы

в) господство на рынке

	2. Изменение в производительности
	

	3. Изменения правовых норм
	а) налоги с предприятий и субсидии

б) гос. регулирование


Когда издержки на единицу продукции изменяются под воздействием определенных факторов, кроме изменений в объеме национального пр-ва, все фирмы, вместе взятые, изменяют объем национального пр-ва, который они производят при данном уровне цен. Так, например, увеличение предложения внутренних ресурсов за счет открытия месторождений полезных ископаемых (земля), роста рабочей силы в результате привлечения женщин и эмигрантов из других стран (труд), замены устаревшего оборудования (капитал) и наличия достаточного количества предприимчивых людей (предпринимательская способность) приводит к снижению издержек на эти ресурсы и увеличивает совокупное предложение. К аналогичному результату приводит снижение цен на импортные ресурсы. Господство монопольных структур и сильных профсоюзов может привести к установлению на ресурсном рынке цен, превышающих конкурентные, что определит в дальнейшем увеличение издержек производителей и сокращение СП. Производительность находится в обратной зависимости от затрат на пр-во, следовательно рост производительности приведет к увеличению СП. Рост налогов и государственное регулирование, наоборот, тормозят деловую активность и сокращают СП. Изменение вышеуказанных факторов с обратным знаком приводит к противоположным результатам. 

Максимизация прибыли. Чистая конкуренция. Совокупный подход. 

TC - совокупные издержки

TR - совокупный доход

ТFC - постоянные издержки

TVC - совокупные переменные затраты

В краткосрочном периоде фирма располагает неизменным оборудованием и пытаетса максимизировать свою прибыль/минимизировать свои убытки, приспосабливая свой объем производства(Q) посредством изменений в величине переменных ресурсов(рабочая сила материалы и т. п.), которые она использует. 

В краткосрочном периоде фирма несет убытки = постоянным издержкам (TFC) при Q=0 (т. е. при закрытии). (фирме следует осуществлять производство, если она может получить либо экономическую прибыль, либо убытки меньшие TFC. Т. к. при чистой конкуренции доля каждой конкурентной фирмы в общем объеме предложения незначительна, она не может ощутимо влиять на цену, которая устанавливается на основе совокупного спроса и предложения (цена товара для отдельной фирмы постоянна (TR характеризуется прямой линией, идущей (и (, т. к. каждая дополнительно проданная единица товара увеличивает TR на одну и ту же величину (TR=Q*P). 

Максимизация прибыли:

(TC TR max прибыль

 q1 q* q2 Q

TC - совокупные издержки

TR - совокупный доход

q1, q2 - критический объем

q* - оптимальный объем, при котором TR -TC=max

(Форма кривой TC отражает действие закона убывающей отдачи: сначало с увеличением количества используемых переменных ресурсов эффективность фирмы растет, затем уменьшается (сначала темп роста замедляется, затем возрастает). 

Минимизация убытков:


 min (TC-TR) - min убытки

 max (TR-TVC) - max 

TVC - совокупные переменные затраты

Фирма будет минимизировать убытки, в случае, когда TC-TR=min. Это будет, когда TR-TVC=max. В этом случае фирма полностью покрывает TVC и на max возможную величину (TR-TVC) покрывает TFC. 

     C

                                            MC

                                                                  TFC

                                                            ATC

                                                           AVC

                                                                      Q

Фтрма не покрывает не только TFC, но и TVC (фирме следует закрыться, т. к. убытки от закрытия =TFC. 

1.  Витрати виробництва, їх сутність і структура. Економічні витрати виробництва.

2.  Сукупний попит на товарному ринку та його фактори.

3.  Поняття «нормальний прибуток», «чистий економічний прибуток». Вплив зміни їх кількісних значень на ділову активність.

Издержки пр-ва: валовые, средние и предельные. 

 Все издержки (ИЗ) пр-ва представляют собой альтернативные издержки, в силу того, что: а) запасы ресурсов доступных для вовлечение в пр-во ограничены; б) имеется неск. возможностей применения почти всех ресурсов.

 Альтернативные (АИЗ) - денежная выручка от наиболее выгодного из всех альтернативных способов использования ресурсов (издержки упущенных возможностей).

 АИЗ или эк. издержки включают в себя явные и неявные ИЗ. Явные - затраты на материалы, оборудование и др. ресурсы, преобретенные на стороне. Неявные - труд предпринимателя-собственника, % на вложенный им капитал и нормальную прибыль.

 В общем случае издержки функционально зависят от объема произведенной продукции: C=f(Q).

 По характеру зависимости от изменения объема пр-ва издержки делятся на 2 составляющие: а) постоянные (независящие от изменения объема пр-ва (FC)), затраты на амортизацию, освещение, отопление, д/б оплачены независимо от объема пр-ва; б) переменные (затраты при нормальных условиях на сырьё, материалы для технологических целей (VC)), изменяются с изменением объема пр-ва. 

 Общие издержки (TC) =FC+VC

     C

                                                                           FC

Q

 Сред. издержки - издержки на одну сред. ед-у продукции.

 Различают:

 - общие средние издержки: ATC=TC/Q

 - средние постоянные издержки: AFC=FC/Q

- средние переменные издержки: AVC=VC/Q

ATC=AFC+AVC

AFC - при больших объемах пр-ва практич. постоянна AVC сначала убывание, потом стабилиз. и подъем ATC стадия роста менее интенсивная, чем у AVC, стадия спада более крутая


C

           Q1     Q2    Q3                              Q

Предельные издержки (MC)=(дельта ТС)/(дельта Q) - дополнительные или добавочные издержки, связаны с пр-вом еще 1 ед-цы.

 P0,Р1 - пр-во убыточно

 Р2 - частично убыточно предприятие

 Р3 - наибольшая отдача, компенсация переменных и общих издержек, всех, в том числе неявного характера.

 Q1 - интенсивное наращивание объемов пр-ва с убывающим значением MC (здесь важно сэкономить время)

 Q1-Q2 - средние хар-ки продолжают уменьшаться, но возрастают значения MC, продолжать наращивать объем пр-ва

 Q2-Q3 - AVC ув-тся, ATC снижается, MC интенсивно растет

 более Q3 - все хар-ки, кроме AFC ув-тся.

 Q2 - объем, к-ый компенсирует явные и не компенсирует неявные издержки

 Q3 - объем, к-ый компенсирует все издержки и выше этого объема фирма б/получать сверхприбыль. 

Совокупный спрос на товарном рынке и его факторы. 

цены P 


               совокупный спрос

                                             Q

 объем нац. пр-ва 

 Совокупный спрос (СС)- это модель представленная на данном рис. в виде кривой, показывающей различные объемы товаров и услуг, то есть реальный объем нац. пр-ва, к-ый потребители, предприятие и правительство готовы купить при любом возможном уровне цен. 

 Нисходящая форма кривой СС указывает на то, что чем ниже уровень цен, тем больше реальный объем нац. пр-ва, который будет куплен. 

 Траекторию кривой СС нельзя объяснить эффектами замещения и доходов. Такой характер кривой СС определяется прежде всего тремя факторами:

 1. Эффект процентной ставки. Когда уровень цен повышается, повышаются и процентные ставки, а возросшие процентные ставки, в свою очередь, приводят к сокращению потребительских расходов и инвестиций. 

 2. Эффект богатства. При более высоком уровне цен реальная стоимость, или покупательная способность, накопленных финансовых активов, находящихся у населения, уменьшится. В таком случае население реально станет беднее, и поэтому можно ожидать, что оно сократит свои расходы. 

 3. Эф-сть импортных закупок. Например, при повышении уровня цен в США эффект эффект импортных закупок приводит к уменьшению СС на американские товары и услуги. И наоборот, сравнительное уменьшение уровня цен в США способствует сокращению американского импорта и увеличению экспорта и тем самым увеличению чистого объема экспорта в СС США. 

 Чтобы понять, что приводит к изменениям в объеме нац. выпуска, следует отличать изменения в объеме спроса на нац. продукт, вызванные изменениями в уровне цен, от изменений в СС, вызванных изменениями одной или нескольких неценовых детерминант СС (см. табл. ) Таблица. Неценовые факторы СС: рычаги, смещающие кривую СС 

	1 Изменения в потребительских расходах
	а) Благосостояние потребителя

б) Ожидания потребителя

в) Задолженность потребителя

г) Налоги

	2 Изменения в инвестиционных расходах
	а) Процентные ставки

б) Ожидаемые прибыли от инвес

в) Налоги с предприятий

г) Технология

д) Избыточные мощности

	3 Изменения в гос. расходах
	

	4 Изменения в расходах на чистей объем экспорта
	а) Нац. доход в заруб.странах

б) Валютные курсы


Следует проанализировать, как вышеуказанные факторы влияют на изменения СС. Так, например, рост благосостояния и снижение личных налогов вызовет увеличение потребительских расходов и, как следствие, смещение кривой СС вправо. Ожидание новой волны инфляции вызовет тот же эффект, - потребители примут решение купить товары до повышения цен. 

 Высокий уровень задолженности потребителя, образовавшийся в результате прежних покупок в кредит, может заставить его сократить сегодняшние расходы, чтобы выплатить имеющиеся долги. Вследствие этого потребительские расходы сократятся, а кривая СС сместится влево. 

 Уменьшение процентных ставок, ожидание более высоких прибылей от инвестиций, снижение налогов с предприятий, изобретение и необходимость внедрения новых технологий, а также отсутствие избыточных мощностей, которые можно было бы использовать, не прибегая к большим дополнительным расходам - все эти факторы приводят к увеличению инвестиционных расходов и смещению кривой СС вправо. Изменение вышеуказанных факторов с обратным знаком приведет к противоположному результату и смещению кривой спроса влево. 

 Увеличение гос. закупок нац. продукта при данном уровне цен будет приводить к возрастанию СС до тех пор, пока налоговые сборы и процентные ставки будут оставаться неизменными. 

 Уменьшение нац. дохода за рубежом имеет имеет противоположный результат: чистый объем экспорта страны сокращается, смещая кривую СС влево. К аналогичному результату приведет увеличение курса нац. валюты к иностранным валютам, т. к. подобное изменение курса эквивалентно удорожанию нац. продукции для зарубежных потребителей и росту привлекательности импортных товаров для покупателей этой страны. 

Понятие "нормальной прибыли", "чистой экономической прибыли". Влияние изщменения количественных значений этих показателей на деловую активность предпринимателей.

Минимальная прибыль, необходимая для того, чтобы удержать интерес предпринимателя в данном направлении деятельности, называется нормальной прибылью. Ее нормальное вознаграждение за выполнение предпринимательских функций является элементом внутренних издержек наряду с внутренней рентой и внутренней заработной платой. Если это минимальное, или нормальное, вознаграждение не обеспечивается, предприниматель переориентирует свои усилия с данного направления деятельности на другое, более привлекательное, либо даже откажется от роли предпринимателя ради получения зарплаты или жалования.

Короче, экономисты считают издержками все платежи - внешние или внутренние, включая в последние и нормальную прибыль, -необходимые для того, чтобы привлечь и удержать ресурсы в пределах данного направления деятельности.

Как известно, экономисты у бухгалтера по разному понимают понятие прибыли. Бухгалтерская прибыль представляет собой общую выручку фирмы за вычетом внешних издержек. Однако экономисты определяют прибыль иначе. Экономическая прибыль - это общая выручка за вычетом всех издержек (внешних и внутренних.ю включая в посчледние и нормальную прибыль предпринимателя). Поэтому, если экономист говорит, что фирма едва покрывает издержки, то это значит, что все внутренние и внешние издержкт возмещаются, а предприниматель получает такой доход, которго едва хватает, чтобы удержать его талант в рамках данного направления деятельности. Если сумма денежных поступлений превышает экономические издержки фирмы, то всякий остаток накапливается в руках предпринимателя. Этот остаток называется экономической, или чистой, прибылью. Т.е. экономическая прибыль равна общей выручке за вычетом вмененных издержек. Вмененные издержки представляют собой сумму внешних и внутренних издержек и включают в себя нормальную прибыль предпринимателя. Бухгалтерская прибыл равна общей выручке за вычетом бухгалтерских (внешних) издержек.

Экономическая прибыль=общая прибыль-вмененные издержки на все ресурсы.

Экономическая прибыль не входит в издержки, т.к. это доход, полученный сверх нормальной прибыли, необходимой для сохранения заинтересованности предпринимателя в данном направлении деятельности.

1.  Розподільчі відносини як фаза відтворення. Сутність і механізм розподілу національного доходу між членами суспільства.

2.  Пропозиція і попит на грошовому ринку.

3.  Фактори виробництва, значення й оцінка в аспекті мікроекономічного аналізу.

Розподiльчi вiдносини як фаза вiдтворення. Сутнiсть i механiзм розподiлу нацiонального доходу мiж членами суспiльства. 

 Нацiональний доход - це, образно кажучи, "нацiональний пирiг", за рахунок якого iснуе та розвиваеться суспiльство та який пiдлягае подiлу мiж окремими iндивiдами та групами. Пропорцii останнього справляють безпосереднiй вплив на особистi та сiмейнi доходи, зумовлюючи iх диференцiацiю, а разом з тим матерiальний та соцiальний статус окремих людей та соцiальних груп. 

 Розподiл нацiонального доходу виступае як сукупнiсть вiдносин, що виникають з приводу новоствореноi вартостi мiж безпосереднiми учасниками ii виробництва - власниками факторiв виробництва. На рiвнi мiкроекономiки (господарських ланок, пiдприемств, об'еднань) у зв'язку з розподiлом нацiонального доходу утворюються такi специфiчнi форми доходiв, як з/п, прибуток, процент, дивiдент, орендна плата, рента, у тому числi земельна. Названi доходи називають первинними, або основними, оскiльки пiдкреслюють специфiку економiчних суб'ектiв, що одержують такi доходи, - iх безпосередню участь у створеннi нацiонального доходу. 

 Первиннi доходи не залишаються повнiстю у розпорядженнi суб'ектiв, виробництва, а у результатi перерозподiлу частково трансформуються у вториннi, або похiднi доходи. Основними каналами перерозподiлу "нацiонального пирога" е система цiноутворення, фiнансово-кредитна система, насамперед, насамперед ii центральна ланка - державний бюджет, внески до суспльних, доброчинних i релiгiйних фондiв та органiзацiй тощо. 

 Вториннi, або похiднi доходи у сучасних економiчних системах реалiзуються виплати iэ соцiального страхування, стипендii, iншi надходження з фiнансових закладiв (проценти по вкладах, ) виграшi по позиках, лотереях. 

 У захiднiй економiчнiй лiтературi розрiзняють також функцiональний та вертикальний розподiл доходiв у суспiльствi. Перший вiдбуваеться на ринках рiзних факторiв виробництва працi, засобiв виробництва, природнiх ресурсiвi та нших i пов'язаний з цiнами останнiх, з механiзмом ринкового саморегулювання. 

 Вертикальний розподiл доходiв показуе, як розподiляютьсядоходи мiж рiзними iндивiдами та домашнiми господарствами (ciм'ями), незалежно вiд джерел i засобiв iх одержання, а також, якi доходи перебувають у розпорядженнi вiдповiдних домашнiх господарств. 

Пpопозицiя i попит на гpошовому pинку. 

Все что выполняет функции : 1)сpедства обpащения 2)меpы стоимости 3)сpедства сбеpежения является деньгами Гpафик-на pисунке

По гоpизонтальной оси - измеpенное в доллаpах статическое количество денег в экономической системе;по веpтикальной- сp. -годовые значения ноpмы пpоцента как некотоpой относительной величины. Кpивая спpоса на деньги показывает, какое количество денег считают целесообpазным иметь хозяйственные агенты пpикаждом данном значении ноpмы пpоцента, если пpедполагается, что величина номинального нац. дохода составляет 1200 млpд. $. Поставленная ФРС(федеp. pезеpв. система) тактическая цель состоит поддеpжании пpедложения денег на уpовне 180 ФРС соответствующим обpазом коppектиpует суммаpное количество pезеpвов, независимо от того, что пpоисходит с пpоцентными ставками. В пpедлагаемых условиях pавновесное значение пpоцентной ставки pавно 8%. Пpи данном значении ноpмы количество денег, пpедложение к-ых обесп-ет банк-ая си-ма, в точности pавно тому кол-ву денег, к-ое хотят иметь хоз-ые агенты. Давление pын-ых сил на пpоц-ые ставки как в стоpону повышения, так и в стоpону понижения отсутсвует. 

Пpи уменьшении нац-го дохода % ставка уменьш-ся. 

Факторы пр-ва, значение и оценка в аспекте микроэк. хар-ра. 

 Простейшая схема системы предприятия:

	Вход
	Процессор
	Выход



	Капитал как ст-ть позволяющая получить прибавочную ст-ть
	Производственный процесс
	Объем производства

	Труд
	
	Потребление ресурсов

	Энергия
	
	Затраты

	Информация
	
	Доходы

	Время
	
	Прибыль


Микроэкономика рассматривает предприятие как абстрактный механизм для превращения затрат труда, капитала, природных и др. ресурсов в готовую пр  (X1,X2,...,Xn)

 Очень часто для упрощения предполагают, что существует два фактора производства: L-труд и K-капитал Q=f(K,L).

 Если все факторы производства, кроме одного фиксированы (присутствие постоянно), то производственная функция приобретает вид Q=f(X).

 Характеристика результатов производства с одним переменным фактором:

 TP - общий продукт- совокупный выпуск продукции фирмы, измеренный в физических единицах.

 AP - средний продукт - общий продукт в расчете на единицу используемого фактора: AP=TP/L=TP/X.

 MP - предельный продукт - показывает прирост общего продукта,полученный в результате использования дополнительной единицы затрат переменного фактора: MP=(TP/(X

 На рис.: 1-я фаза: Возрастание предельного продукта, MP>AP. Довольно высокие темпы возростания TP. Для предприятия на этом этапе будет характерно увеличивать затраты переменного фактора. 2-я фаза: AP>MP. Замедление роста общего продукта. Рациональным для поведения предприятия будет выбор: менять или не менять техолоию. 3-я фаза: AP-стремится к нулю, MP<0, TP-уменьшается. Для предприятия целесообразно сократить производство.

 Закон убывающей производительности (отдачи): при увеличении затрат одного фактора и постоянной величине другого наступает момент, когда дополнительные единицы затрат этого фактора будут приносить уменьшающийся вклад в совокупных продуктах. Закон имеет место при неизменном способе пр-ва, т.е. при постоянных затратах любых факторов. Закон действует в коротком периоде, т.е. когда увеличение общего продукта возможно при изменении одного фактора.

 Рис.:

1.  Циклічність відтворення як загальна закономірність економічного розвитку. Види економічних циклів.

2.  Грошово-кредитне регулювання економіки: мета та основні засоби.

3.  Умови максимізації прибутку виробництва з урахуванням використання факторів виробництва.

Эк. циклы: причины и структура эк. колебаний. 

 Термин эк. цикл означает следующие один за другим подьемы и спады уровней эк. активности в течении нескольких лет. Отдельные эк. циклы существенно отличаются друг от друга по продолжительности и интенсивности. Тем не менее все они имеют одни и теже фазы, каждая из которых последовательно сменяет предыдущую. Экономика никогда не бывает в состоянии спокойствия. Процветание сменяется спадом. 

 Обьемы ВНП, занятости и пр-ва сокращаются. Цены и прибыли понижаются, а безработица растет. После спада возникает дипрессия. Наконец достигается определенная критическая точка, после которой начинается оживление. Обновление может быть медленным или быстрым. На этом уровне пр-во и занятость повышается. Новая полоса процветания может быть долгой или короткой, за которой наступает новый тяжелый кризис. 

 Т. обр. ЭЦ разделяют на 4 фазы: спад, депрессия, оживление, подьем, две из которых самые важные:период оживления и спада. Если по вертикали отложить уровень производства, а по горизонтали - время, то получим.

              Упадок


           Кризис

 Фаза оживления завершается и меняется фазой спада на так называемой поворотной точке или вершине (процветание). Также, фаза спада завершается и открывает путь оживлению на нижней поворотной точке или депрессии. Некаждая вершина дает процветание в понимании низкой безработицы, но и нижние точки, как правило, не означают кризис. Каждая фаза цикла переходя в следующую характеризуется разными эк. условиями и требует специального подхода. 

 ЭЦ м. сгруппировать по продолжительности:

 1) циклы Кондратьева (40-60лет), их гл. движущая сила радикальные изменения в технологической базе общ. пр-ва, его структурная перестройка;

 2) цикл Кузнеца (20), движущей силой яв-тся сдвиги в отображаемой структуре пр-ва;

 3) циклы Джаглера (7-11), как итог взаимодействия многих денежно-кредитных факторов;

 4) циклы Китчина (3-5), к-ые обуславливаются динамикой относительной величины запасов товарно-материальных ценностей на предприятиях;

5)  частные хоз. циклы (1-12), к-ые сущ-ют в связи с колебанием инвестиционной активности. 

 Экономисты Денежно-кредитная политика страны: суть и основные направления. 

 Совокупность мероприятий в области ден. обращения, направленных на изменение ден. кредита, получило название ДКП. Ее главная цель - регулирование хоз. конъюнктуры путем воздействия на состояние кредита и ден. обращения. 

 ДКП направлена либо на стимулирование кредита и ден. эмиссии (политика дешевых денег), либо на их сдерживание и ограничение (политика дорогих денег). В условиях падения пр-ва и увеличения безработицы центр. банки пытаются оживить конъюнктуру путем оживления кредита и снижения нормы процента. Напротив, эк. подъем часто сопровождается биржевой "горячкой", спекуляцией, ростом цен, нарастанием диспропорции в эк-ке. В таких условиях центр. банки ограничивают кредит, повышают процент, сдерживают эмиссию платежных ср-в. 

 Гос. регулирование ДК сферы м/осущ-тся успешно лишь в том случае, если гос-во через центр. банк способно воздействовать на масштабы и хар-р частных институтов, т. к. в развитой рын. эк-ке именно они яв-тся базой всей ДК системы. 

 Это регулирование осущ-тся в неск. направлениях:

 1) укрепление ликвидности кредитно-финансовых институтов, т. е. их способности своевременно покрывать требования вкладчиков, опираться на открытом рынке; установление норм обязательных ресурсов;

 2) в условиях хронических бюджетных дефицитов и огромного роста гос. задолженности управление гос. долгом: купля-продажа гос. обязательств, изменение цены облигаций, условий их продажи;

 3) размещение гос. долговых обязательств в банковской системе что приводит к увеличению денежной эмиссии, во внебанковской - к ее сокращению. 

 Методы ДКП:

 - общие (влияют на рынок ссудных капиталов в целом): а) учетная политика - повышая ставку по кредитам, центр. банк побуждал др. кредит. учреждения сокращать заимствования; б) операции на открытом рынке - купля-продажа центр. банком у коммерч. банков гос. ЦБ по заранее объявленному (или рын. курсу); в) установление норм обязательных резервов - нормы - ограничители инвестиций;

 - селективные (предназначены для регулирования конкретных видов кредита): контроль по отдельным видам кредитов - часто практикуется по кредитам под залог биржевых ЦБ, по потребительским ссудам а покупку товаров в расрочку. 

 Денежный мультипликатор - часть избыточного резерва, к-ую система коммерч. банков м/использовать для увеличения массы денег в обращении и суммы бессрочных вкладов путем предоставления новых займов, равен 1/обязательную норму резерва. 

 по разному определяют причины ЭЦ:

 - неровномерность тех. процесса;

 - ряд экономистов видят причину в денежном обращении, в кол-ве денег, к-ое выпускаются (представители монетарной школы);

 - цикличность - результат общих совокуп. затрат (кенсианское направлание);

 - политические события (войны и т. д. );

 - марксистское обоснование: циклы в кап. эк-ке связывают с характером производственных отношений. 

Умови максимізації прибутку виробника з урахуванням використання факторів виробництва. 

 Прибуток - рiзниця мiж сумою продажiв i собiвартiстю продукцii:(c+v+Po)-(c+v)=Po, або рiзниця мiж цiною продажу (оптовою цiною пiдприемства) i собiвартiстю. 

 Ступiнь прибутковостi вкладень визначае норма прибутку (P'), яка обчислюеться як вiдношення маси прибутку (P) до авансованих у виробництво коштiв (c+v):P'=P/(c+v)*100%

 Одним iз факторiв максимiзацii прибутку е збiльшення питомоi ваги додаткового прибутку у новостворенiй вартостi. Основними шляхами досягнення такоi е:

 - подовження робочого дня при збереженнi незмiнною з/п;

 - скорочення фонду з/п при незмiннiй чисельностi працюючих;

 - пiдвищення iнтенсивностi працi при незмiннiй або вiдносно повiльнiше зростаючiй з/п. 

 Висота норми прибутку значною мiрою залежить вiд швидкостi обороту виробничих фондiв. Коли оборот прискорюеться, авансована у виробництво вартiсть за визначений промiжок часу обертаеться бiльшу кiлькiсть разiв. Тодi при незмiннiй сумi коштiв, що обертаються, збiльшуються обсяги виробництва, реалiзацii продукцii, а з ними розмiри прибутку. У результатi пiдвищуеться його норма. 

 Важливим фактором пiдвищення норми прибутку е зниження собiвартостi продукцii, зокрема скорочення затрат на засоби працi. Зменшення iндивiдуальних затрат виробництва, з одного боку, i одночасне збiльшення внаслiдок цього прибутку - з другого, е дiйовим засобом пiдвищення норми прибутку. 

 Ще одним фактором, який iстотно впливае на висоту норми прибутку, виступае ринкова цiна. Максимально високою норма прибутку бувае, коли ринкова цiна перебувае на рiвнi купiвельноi спроможностi. Максимально низькою - на межi ц. ни iз собiвартiстю. 

 Норма прибутку, як i розмiри вкладень, прямо впливае на абсолютну величину, або масу прибутку. Взаемоз'язок маси прибутку з його нормою i величиною авансованих коштiв характеризуе формула: P=(c+v)*P. З формули видно, що одержання можливо бiльшого прибутку робить необхiдним для пiдприемця пiклування не лише про висоту норми прибутку, а й про збiльшення величини активноi частини функцiонуючих на пiдприемствi фондiв. 

1.  Економічні кризи, їх сутність, причини і значення. Шляхи подолання економічної кризи України.

2.  Сутність господарського механізму і його основні елементи.

3.  Шляхи підвищення економічної активності в Україні.

Экономические кризисы. Цикл и его фазы. Основные направления в преодолении экономического кризиса в Украине. 

 Эконом. кризис - это переломный момент в процессе производства, после чего начинается его упадок. 

 Под эк. кризисом раньше понимали относительное перепроизводство товара, которые не находили сбыта, а следовательно начинался упадок производства. До 1825г. капиталистическая эк-ка развивалась по восходящей линии. Начиная с 1825г. капиталистическая эк-ка начинала развиваться циклически, появилось понятие промышленного цикла, которое означает отрезок времени в промышленном от кризиса до кризиса. 

 Промышленный цикл состоит из 4-х фаз: кризис, депрессия, оживление, подъем. Промышленный цикл можно наложить на ось координат. Если по вертикали отложить уровень производства, а по горизонтали - время, то получем. В силу того, что предложение превышает спрос произведенная продукция не может быть потреблена, начинается спад производства. Это производство сокращается, сокращается потребность в рабочей силе. Начинает расти безработица. Уменьшатся спрос на товары личного потребления. Появляется условия спада производства продуктов второго подразделения. Происходит падение до определенного уровня, когда предложение начинает соответствовать спросу. 

Фаза застоя (дипрессия) может занимать более или менее продолжительный отрезок времени. Производство развивается вяло скачков не наблюдается. Идет процесс приспособления к новым условиям. Однако в этих условиях предприниматели совершенствуют средства производства, совершенствуется продукт, приспосабливают его к новым условиям, происходит снижение затрат. 

 Появляется спрос на новый основной капитал и появляется необходимасть возрастания производства, начинается фаза оживления. Она продолжается до уровня, с которого начинается переломный момент и последующие падение производства. В этот момент уменьшается армия безработных, развертывается строительство обновленного основного капитала. 

 Может быть такое явление, когда перелом момент может возникнуть на фазе оживления, тогда фазы подъема не будет. По времени промышленный цикл определяется периодом службы основного капитала, поэтому материальной основой промышленного цикла является необходимость замены основного капитала. Если раньше смена основного капитала происходила через 12-14 лет, поэтому продолжительность промышленного цикла 12-14 лет. В последствии в связи с сокращением аморт. сроков времени между кризисами стало сокращаться, т. к. необходимость смены основного капитала стало появляться чаще. В период НТР смену основного капитала целесообразно проводить через 7-10 лет время между кризисами стало колебаться в этих предалах. 

 С появлением мирового капиталистического хозяйства эк-е кризисы стали приобретать мировой характер. Однако после Второй Мировой Войны в динамике промышленного цикла появились особенности: 1) сократились абсолютные пределы падения абсолютного промышленного производства; 2) в меньшей степени сокращаются капиталовложения; 3) продолжительность падения производства уменьшилась; 4) кризисы повторяются чаще чем до войны; 5) несовпадение кризисов в кап. странах; 6) в кредитно финансовой системе кризисы проявились в области международных расчетов; 7) биржевые кризисы не всегда совпадали с кризисами в промышленности. 

 В 1974-75 г. в первые после войны наступил мировой эк-й кризис, это явление объясняется рядом особенностей: 1) известный выход на один уровень; 2) промышленный кризис 1975г переплелся с энергетическим, продовольственным, экологическим, сырьевым кризисом, которые углубили эк-е кризис 1974-75г. ; 3) эк-й кризис протекал в условиях валютного мирового кризиса; 4) кризис возни- кал в условиях расстройства денежно-кредитной системы кап. стран. 

 Фаза оживления переходит в фазу подъема, для которой характерно превышения уровня промышленного производства, достигнутого в предшествующем цикле. Расширяется спрос на кредит. Прибыли возрастают, повышаются курсы акций и др. ценных бумаг. Одновременно в расширенном масштабе воспроизводятся и все те противоречия, которые уже ранее приводили эк-ку к кризису. В конечном счете развитие этих противоречий вызывает новый эк-й кризис. 

 Стихийное и массовое обновление основного капитала составляет материальную основу цикла и периодичности эк-х кризисов перепроизводства. Именно оно образует исходный момент и материальную основу выхода кап. эк-ки из кризисного, а затем и депрессивного состояния и прохождения ею последующих фаз цикла - оживления и подъема

Сутнiсть господарського механiзму i його основнi елементи. 

 Госп-ий мех-iзм входить до складу економ-оi ситеми разом iз продуктивними силами, виробничими вiдносинами, технiко - екон-ми вiдносинами. 

 До госп-ого механiзму належать конкретнi, управлiнськi форми виробничих вiдносин (або власностi як економiчноi категорii) i власностi на засоби вир-ва зокрема. Це означае, що на них можна впливати. 

 До госп-ого механiзму безпос-ньо входять усi конкр-нi форми екон-их законiв певноi економ-оi системи. Вiн (ГМ) виступае як механiзм викор-ня економ-их законiв(це найважливiша його ф-цiя). 

 Друга ф-цiя - розв'язання соц. -економ-их суперечностей. 

 3-а ф-цiя - реалiзацiя вiдносин власностi. 

 4-а - всебiчний розвиток людини. 

 Якщо узагальнити осн-нi ф-цii ГМ, то вiн повинен забепечити ефективну взаемодiю всiх елементiв екон-оi си-ми у всiх сферах суспiльного вiдтворення, а також усiх компонентiв кожного з названих елементiв. 

 Сутнiсть категорii "госп-ий мех-iзм" - це ситема осн-их форм, методiв i важелiв викор-ня економ-их законiв, розв'язання суперечностей cуспiльного способу виробництва, реалiзацii власностi, а також всебiчного розвитку людини, формування ii потреб, створення систем стимулiв i узгодження економ-их iнтересiв основнихкласiв, соцiальних груп. 

 Сукупний попит на інвестиції. (не тот вопрос)

Інвестиції - другий за величиною елемент сукупних витрат.

На інвестиції впливає 2 фактори:

1)  очікувана норма чистого прибутку (ОНЧП);

2)  %-на ставка.

Метою інвестування є одержання чистого прибутку.

ЧП = (ВВ - (ПВ + ПП)

(ВВ - приріст валового випуску, викликаний інвестиціями

ПВ - поточні витрати

ПП - податок на прибуток

Але інвестори спираються не на фактичний, а на очікуваний в майбутньому прибуток.

Таким чином ОНЧП = ОЧП*100/Інвестиції

ОЧП - очікуваний чистий прибуток

Чим більше ОНЧП, тим більша мотивація до інвестування.

%-на ставка (ПС) - це ціна інвестицій. Тому для прийняття рішення інвестиції-ри співставляють ОНЧП з ПС. Якщо ПС < ОНЧП, то інвестиції будуть прибутковими і на них виникає попит, та навпаки.

В обох випадках інвестиції-ри спираються не на номінальну, а на реальну ПС.

ПСреал = ПСномін - РІ

РІ - рівень інфляції

Крім ПС на інвестиційний попит впливають і зовнішні фактори:

1)  витрати на придбання та експлуатацію устаткування;

2)  податки на прибутки підприємств;

3)  технологічні зміни;

4)  рівень забезпеченості основним капіталом;

5)  очікування.

Перелічені фактори змінюють ОНЧП і викликають зміщення кривої інвестиційного попиту вліво/вправо при даній ПС.

1.  Ціна виробництва: крітерії формування та структура.

2.  Економічне зростання, його показники, значення і фактори.

3.  Платіжний баланс: сутність та структура. Проблеми платіжного балансу в Україні.

Цiна виробництва: критерii формування та структура. 
 Суспiльно-необхiднi затрати працi (СНЗП) становлять вартiсть товару: W=с+v+q, де с - вартiсть спожитих засобiв виробництва;v - вартiсть необхiдного продукту;m - вартiсть додаткового продукту. 

 В основi товарних цiн лежить не СНЗП (c+v+m), а ринкова вартiсть, що забезпечуе вiдтворення виробництва у галузях вiдповiдно до виявленоi ринком суспiльноi потреби (c+v+Pr). Це не вартiсть виробництва, а вартiсть вiдтворення а ринкова вартiсть. Для умов простого вiдтворення m=Pr. При розширеному вiдтвореннi, властивому для суч-оi економiки ринкова вартiсть вiдхилятиметться вiд вартостi вир-ва. Правда, це вже iнща ринкова вртiсть, оскiльки ii форм-ня вiдб-ся пiд впливом ще одного об'ект-го фактора - орг-оi будови вир-их фондiв. Таку ринкову вартiсть прийнято називати цiною вир-ва. 

 Цiна виробництва - це ринкова вартiсть, притаманна розширеному вiдтворенню з рiзною органiчною будовою виробничих фондiв. 

 Вiдх-ня цiни вир-ва вiд СНЗП зумовлюеться перерозподiлом мiж галузями створеноi у них вартостi дод-го продукту. Для пропорц-го розвитку економiки потрiбно, щоб кожна галузь одержувала прибуток, який би забезпечував би утворення фонду нагромадження, що вiдп-дае сусп-iй потребi ii розвитку (Pn). Такий прибуток визначатиметься як добуток необх-го сусп-ву приросту обсягiв вир-ва даного виду продукцii (дельта N) на ii фондомiсткiсть (f). У зв'язку з рiзною органiчною будовою виробничих фондiв рiзних галузей виникае суперечнiсть мiж величиною вартостi додат-го продукту, що створюеться у галузях, iсусп-ою потребою у ньому. Протирiччя розв'яз-ся ринком або через держ-ий бюджет шляхом перерозподiлу вартостi додат-го продукту мiж галузями. Так вартiсть вироб-ва (c+v+m) модифiк-ся у цiну вироб-ва (c+v+Pn). 

Экономический рост определяется и измеряется двумя взаимосвязанными способами: как увеличение реального ВНП или ЧНП за некоторый период времени (1) или как увеличение за некоторый период времени реального ВНП или ЧНП на душу населения (2). Использоваться могут оба определения. Например, если в центре внимания находятся проблемы военно-политического потенциала, более подходящим представляется первое определение. Но при сравнении жизненного уровня населения в отдельных странах и регионах явно более предпочтительным является второе определение. 

Экономический рост, по Медведеву, непосредственно выражается в той или иной динамике - количественном увеличении и качественном совершенствовании - общественного продукта и фактором его производства. 

Расщиренное капиталистическое воспроизводство выступает как накопление капитала и является в тоже время формой экономического роста. Отношение накапливаемой части национального дохода к его общей сумме получило название нормы чистого накопления. Она предоприделяет количественные параметры расширенного воспроизводства и темпы экономического роста. Чистые капиталовложения вместе с фондом возмещения состовляют валовые производственные капиталовложения. Доля валовых капиталовложений в валовом национальном продукте называется нормой производственного накопления и является одной из важнейших характеристик накопления общественного капитала, экономического роста данной страны. Увеличение общественного продукта в расчете на душу населения означает повышения уровня жизни. Рост реального продукта влечет за собой возростание материального изобилия и отвечает принципам минимизации издержек. Короче, растущая экономика обладает большей способностью удовлетворять новые потребности и решать социально-экономические проблемы как внутри страны, так и на межлународном уровне. Экономический рост облегчает решение проблемы ограниченности ресурсов. Экономический рост позволяет обществу более полно организовать поставленные экономические цели. Экономический рост имеет более важное значение чем стабильность. 

Обычно исходя из любого из этих опредилений, экономический рост измеряется годовыми темпами роста в %. Например, если реальный ВНП составлял 200 млрд дол. в прошлом году и 210 млрд дол. в текущем году, можно рассчитать темпы роста вычитая из величины реального ВНП текущего года величину прошлогоднего реального ВНП и соотнести разность с величиной реального ВНП за прошлый год. В данном случае темпы роста составят (210 млрд дол. - 200 млрд дол. ) /200 млрд дол. = 5%. В течении ряда лет даже небольшие различия в темпах роста могут преобрести решающее значение. Для населения очень бедной страны даже полупроцентное снижение в темпах экономического роста вполне может означать переход от недоедания к голодной смерти. 

Каковы источники экономического роста? Экономический рост любой страны определяется шестью основными факторами, четыре из которых связаны с физической способностью экономики к росту. Перечислим их: 1) количество и качество природных ресурсов, 2) количество и качество трудовых ресурсов, 3) объем основного капитала, 4) технология. Эти четыре фактора экономического роста можно объединить под названием факторов приложения. Именно они делают рост производства физически возможным. Только доступность большего количества лучших по качеству ресурсов, включая технологический потенциал, позволяет увеличивать производство реального продукта. 

Однако следует различать способность к росту и реальный рост сам по себе, для которого важны следующие два соображения. Во-первых, рост зависит от факторов спроса. Для реализации растущего производственного потенциала экономика страны должна обеспечить полное использование расширяющегося объема ресурсов. Для этого требуется повышения уровня совокупных расходов. Во-вторых, на экономический рост влияют факторы распределения. Для наиболее целесообразного использования производственного потенциала должно быть обеспечено не только полное вовлечение ресурсов в экономический оборот, но и наиболее эффективная их утилизация. Способность к наращиванию производства недостаточна для расширения обшего выпуска продукции; необходимо также реальное использование растущего объема ресурсов и их распределение таким образом, чтобы получить максимальное количество полезной продукции. 

Следует отметить, что факторы предложения и спроса, влияющие на экономический рост, взаимосвязаны. Например, безработица обычно замедляет темпы накопления капитала, а также рост расходов на исследования. И наоборот, низкие темпы внедрения нововведений и капиталовложений могут стать главной причиной безработицы. 

Платежный баланс: суть и структура. Проблемы платежного баланса на Украине. 

 Платежный баланс (ПБ), по определению Международного Валютного Фонда (МВФ), - это статистический отчет за определенный период времени, показывающий:

 а) операции с товарами, услугами, доходами, совершенные какой-либо страной с остальным миром;

 б) смену собственности и др. изменения в принадлежащих данной стране монетарном золоте, специальных правах заимствования (СДР), а также финансовых требованиях и обязательствах по отношению к остальному миру;

 в) односторонние переводы и компенсирующие записи, которые необходимы для балансирования в бухгалтерском смысле тех операций и изменений, которые взаимно не покрываются. 

 В основе составления ПБ лежат 2 принципа:

 1) охват всех внешнеэк. операций страны за определенный период (месяц, квартал, год);

 2) двойная бухгалтерская запись операций (кредит в конечном счете должен совпадать с дебитом), в результате чего дисбаланс по одним статьям балансируется др. статьями. 

 ПБ охватывает не только платежи. Он содержит разные, в том числе не связанные с платежами, операции, а именно:

 - односторонние переводы (т. е. без возмещения, на односторонней основе);

 - спедоставление СДР отдельным странам со стороны МВФ;

 - монетизация или демонетизация золота (перевод части золота в ее золотой запас или обратная операция);

 - переоценка золотых или валютных резервов страны из-за изменения мировых цен на золото и валютных курсов. 

 ПБ показывает разницу между тем, что произведено внутри страны и тем, что именно потреблено. Дефицит ПБ означает, что страна потребляет больше, чем производит, тогда как положительное сальдо баланса показывает, что производится больше, чем потребляется. 

 Укрупненная схема ПБ состоит из 3 частей:

 1) текущие операции, по ним расчитывается баланс, показывающий есть ли прибыль от движения товаров, услуг и денежных переводов;

 2) движение капиталов, охватывает подблоки:

 - "прямые инвестиции и прочий долгосрочный капитал", включает прямые и портфельные инвестиции, долгосрочные гос. и частые банковские займы, выплата основной части долга по ранее полученным займам, подписку на облигации международных банков и финанс. организаций;

 - "краткосрочный капитал", отражает движение инвестиций сроком до 1 года, характеризует движение краткосрочных гос. ценных бумаг и обязательств, банковских депозитов и межбанковской задолженности, краткосрочных займов;

 - "ошибки и пропуски", который охватывает не столько ошибки, сколько пропуски, особенно частые при подсчете движения краткосрочного капитала;

 3) балансирующие операции, отражающие операции гос. органов по уравновешиванию ПБ, включает:

 - "компенсирующие статьи";

 - "чрезвычайное финансирование";

 - "обязательства в составе валютных резервов иностранных гос. органов". 

 В результате образуется итоговое сальдо ПБ, которое финансируется, т. е. погашается если оно отрицательное, или распределяется если оно положительное. 

 На Украине очень остро стоит вопрос о неравновесии ПБ страны. Будучи, прежде всего, регулятором внешнеэк. процессов это неравновесие вызывает ряд последствий для экономики нашей страны. 

 Отсутствие стабильности сальдо баланса по текущим операциям ослабляет позиции нац. валюты и подталкивает страну ко все большему привлечению иностранного капитала. Это ведет к увеличению внешнего долга страны и выплат по нему - страна живет в кредит. 

1.  Зайнятість трудових ресурсів. Закони, що регулюють зайнятість в умовах ринкової економіки.

2.  Банківська система та грошовий мультіплікатор.

3.  Поведінка підприємства на ринках факторів виробництва.

Занятость и безработица. Теория занятости. Политика Украины в сфере занятости.

Безработица - социально-эк. явление, выражающееся в недоиспользо-вании части трудоспособного населения в общественном пр-ве. Занятость - деятельность граждан, связанная с удовлетворением личных и общественных потребностей, кот. приносит им доход в денежной либо в др. форме. С целью обеспечения занятости населения в Украине предусмотрен комплес государственных мер среди которых наиболее важными явл-ся: инвестиционные и налоговые меры - направлены на рациональное размещение производительных сил, создание новых технологий, внедрение гибких режимов труда, кот. содействуют ссохранению и развитию системы раб. мест обеспечение прав и интересов трудящихся через совершенствование законодательства о занятости населения и труда проведение аналитических и научных исследований эк. стр-ры регулирование внешнеэк-ой деятельности в части привлечения и использования иностранной раб. силы содействие при потребности создание допол. раб. мест, а также улучшение условий труда в общественном пр-ве. 

Банки - кредитно-финансовые учреждения, осуществляющие операции по привлечению и накоплению свободных денежных средств предприятий, организаций и населения;посредничеству в платежах (пассивные операции), а также эмиссию денег, ценных бумаг;краткосрочное кредитование - предоставление различного рода ссуд на условиях возвратности и срочности (активные операции). 

 Основные и неотложные задачи становления новой банковской системы:

 1. Создание финансово-кредитных условий для предпринимательства. 

 2. Формирование кредитного рынка, принципиально отличного от действовавшей ранее системы лимитного кредитирования. 

 3. Ускорение процесса организации рынка ценных бумаг. 

 4. Установление на здоровой основе партнерских отношений банков с предпринимателями и друг с другом. 

 5. Обеспечение своевременности расчетов. 

 Банковская система характеризует структуру и операции национальных банков. Украина имеет свою собственную финансовую систему. Финансовые ресурсы Украины состоят из:

 - средств республиканского бюджета;

 - Бюджетов местных Советов народных депутатов;

 - средств других органов местного самоуправления;

 - внешнебюджетных поступлений и других финансовых ресурсов. 

 Украина на договорных началах может принимать участие в целевом финансировании из своего бюджета совместных программ и проектов с иностранными государствами и международными организациями. Украина на своей территории самостоятельно организует банковское дело и денежное обращение. 

 Банковская система Украины состоит из:

 - Национального банка Украины;

 - Акционерно-коммерческих банков;

 - других кредитных учреждений разных форм собственности. 

 НБУ является высшим кредитным и эмиссионным учреждением Украины и проводит единую государственную денежно-кредитную политику, координирует деятельность банковской системы в целом, организует межбанковские расчеты, исполняет функции резервного банка. 

 Актуальной задачей является дальнейшее развитие структуры собственности в банковском деле. Снижение доли государственной собственности, дальнейшая диверсификация форм собственности, повышкние доли мелких акционеров в уставных фондах. 

 Важно чтобы были созданы экономические условия для привлечения иностранного банковского капитала, совместных банковских структур, формирование свободных банковских зон. 

 Развитие банка должно опираться на решение таких проблем:

 - Взаимоотношения между банками и государственной властью;

 - Антимонопольная политика и развитие конкуренции в банковской сфере;

 - Банк и собственность;

 - Взаимодействие коммерческих банков с центральным банком;

 - Направление банковской политики;

 - Кадровый потенциал банков;

 - Научные основы банковской деятельности. 

Рынок денег и денежный мультипликатор. 

Любой рынок включает взаимодействие таких процессов как спрос и предложение. Рассмотрим спрос и предложение денег. Существует 2 понятия денег: “деньги для сделок” и “деньги в широком понимании”. “Деньги для сделок” это: монеты, бумажные деньги, текущие счета. “Деньги в широком понимании” это: монеты, бумажные деньги, текущие счета, сберегательные счета. Деньги являются объектом купли-продажи на денежном рынке, в результате чего формируется денежное предложение и спрос на деньги, а в зависимости от соотношения между ними- цена на деньги. Предложение денег -это общее количество денег, которые находятся в обороте. В зависимости от уровня ликвидности все денежные средства, которые находятся в обороте объединяются в агрегаты:

Д1=наличные деньги (монеты, бумажные деньги)

Д2=Д1+ бесчековые вклады + мелкие срочные вклады

Д3=Д2+ крупные срочные вклады

Под предложением далее будем понимать Д1. 

Количество денег в обращении:

Дс*С=Ц*Кл

Дс-деньги для сделок

С-скорость обращения денег

Ц-средний уровень цен

Кл-количество сделок=ВНП-реальный ВНП

Дс=Ц*ВНПр-это номинальный ВНП/С

Дс=ВНПн/С С=ВНПн/Дс

Ц=Дс*С/Кл=Дс*к. 

к-практически неизменим в краткосрочном периоде и медленно изменим в долгосрочном периоде. 

Следовательно цены абсолютно прямо связаны с денежной массой, увеличение которой приведет к инфляции. 

Е-равновесная ставка % и одновременно равновесная цена денег. 

Предложение возрастает от ПР1 до ПР2. это ведет к появлению излишних денег. При высокой ставке % Е1 субъекты рынка избавляются от лишних денег, покупая облигации. повышается спрос на облигации, растут цены на облигации, % ставка снижается. Спрос на деньги увеличивается с СП1 до СП2 (вследствие увеличения ВНП). При неизменной % ставке появится дефицит денег. Это вызовет увеличение % ставки. 

Денежный мультиппликатор. 

Основывается на том, что избыточные резервные счета, потерянные одним банком получаются другими. 

Денежный мультиппликатор=1/обязательная резервная норма М=1/Р. Максимальное увеличение денег на текущих счетах=избыточные резервы*М. Д=Е*М

Пр. : На счет внесено 100, Р=20% 80-избыточные резервы М=5, Д=80*5=400-Д., созданные банковской системой 400+100=500-всего

Поведение предприятия на рынках факторов производства.

 MRC - предельные издержки на ресурс (издержки, связанные с приобретением дополнительной ед. ресурса, когда определенное его количество уже приобретено); MRP - доход от предельного продукта (MP в ден. выражении); MP и MC - предельный продукт и издержки. 

 В микроэк. анализе традиционно выделяют 3 основные группы факторов (ресурсов):

 1. капитал (машины, оборудование, здания и т. п.);

 2. труд (рабочая сила);

 3. природные ресурсы (земля, ее недра, материалы и т. д.). 

 В последнее время стали выделять также инф-цию и науку. 

 В целом на рынке факторов пр-ва (ФП) действуют те же законы спроса (S) и предложения (D) и тот же механизм конкурентного равновесия цен, что и на рынке потребительских товаров. 

 S на любой ФП производный от спроса на производимые с его помощью товары и услуги. Производный характер спроса означает, что D на любой ФП зависит от: 1) производительности ФП при создании товара; 2) цены товара, произведенного с помощью этого ФП. 

 D на высокопродуктивный ФП, используемый для изготовления пользующегося большим спросом товара будет очень высоким; для изготовления никому не нужного товара - сведется к 0. Чтобы максимизировать прибыль фирма д. использовать дополнительные единицы любого данного вида ФП до тех пор, пока MRС будут < MRP, т. е. условие макс-ии прибыли, определяющее поведение фирмы на рынке факторов пр-ва: MRC=MRP. 

 S на любой ФП взаимозависимый, т. е. зависит от цен на др. взаимозаменяющие или взаимодополняющие ФП, т. к. по отдельности каждый ФП безполезен и их рассматривают в совокупности. 

 S более эластичен на те ФП, к-ые при прочих равных условиях имеют более низкую цену. 

 При решении вопроса о том какое сочетание ФП выбрать для выпуска данного объема товара, чтобы обеспечить фирме наименьшие издержки пользуются правилом:

 МР1/P1=MP2/P2=... =MPn/Pn Т. е. издержки на пр-во любого объема продукции становятся min, если предельный продукт на доллар стоимости каждого применяемого ФП является одинаковым. 

 Если, например, МР1/P1>MP2/P2, 

 то это значит, что фирма сможет получить больше продукции на дополнительный последний доллар, затраченный на ФП1, чем в том случае, если бы она затратила этот $ на ФП2. Тогда фирма смогла бы понизить издержки, заменив ФП2 на ФП1. Это побудит ее к замещению. При таком замещении МР1 будет снижаться (в соответствии с законом убывающей отдачи), а МР2 увеличиваться до тех пор пока не будет достигнуто такое равновесие, при котором издержки окажутся наименьшими и дальнейшее замещение прекратится. 

 Спрос на ФП является производным спросом - связанным через ряд опосредующих звеньев с конечным спросом потребителей на ТУ выпускаемые с помощью этих ФП. Спрос на ФП яв-тся взаимозависимым, т. е. на спрос конкретного ФП влияют цены на другие ФП, к-ыми можно заменить данный, а также к-ые участвуют с ними в одном производственном процессе. 

 Если предприниматель располагает сведениями о господствующих на рынке ценах всех факторов, а также технической информацией о влиянии изменений в масштабах использования отдельных ФП на величину конечного продукта, то он м. одновременно решить 2 вопроса: 1) о взаимозаменении различных ФП, с тем чтобы сочетать их в таких пропорциях, к-ые обеспечивают наименьшие размеры издержек пр-ва; 2) об окончательном выборе размеров пр-ва - какой из всех возможных вариантов обеспечивает наибольшую прибыль, когда MR=MC. 

1.  Грощі та їх основні властивості. Функції грошей.

2.  Система національних рахунків як нормативна основа макроекономічного рахівництва. Формування системи національних рахунків в Україні.

3.  Вплив зміни доходу на поведінку споживача. Лінія Енгеля.

Деньги, их сущность и ф-ции. Теории денег.

 Деньги - законченная форма всеобщего эквивалента, представленная благородными металлами - особым товаром, с потребительной стоимостью которого прочно срослась эквивалентная форма стоимости. Функции денег - определенное действие или работа денег относительно обслуживания движения стоимости в процессе общественного воспроизводства. 1. Мера стоимости - служит эквивалентом стоимости всех товаров. Эту ф-цию деньги выполняют идеально. Денежное выражение стоимости товара - цена товара. Цена под воздействием закона спроса и предложения может отклонятся от стоимости. В Украине падающая национальная валюта не может нормально функционировать как мера стоимости и поэтому как мера стоимости используется иностранная валюта. Роли: 1) деньги делают все товары сопоставимыми; 2) получают количественную оценку экономические явления на микро- и макроуровне. 2. Средство обращения - служат посредником в обмене товаров и обеспечивают их обращение. Эту ф-цию выполняют реальные деньги. Деньги выполняют роль мимолетнего посредника при обмене товаров и поэтому тут полноценные деньги могут заменяться денежными знаками (электронные деньги, депозитные деньги). Роли: 1) обслуживая реализацию товаров деньги доводят их до потребителей; 2) выступают как инструмент общественного контроля за п-вом и сферой обращения. 3. Средства платежа - обеспечивают погашение долговых обязательств (реальные и кредитные деньги). Как средство платежа деньги могут осуществлять одностороннее движение, т. е. без прямой связи с товарным обращением (платежи в бюджет, получение/погашение ссуд). В этой ф-ции кроется опасность платежного кризиса. Возможность такого кризиса обусловлена тем, что должник к моменту погашения долга может не накопить должной суммы денег, что повлечет за собой цепочку новых своевременно непогашенных долгов. Роли: 1) расширяют возможности всех экономических субъектов по развитию их производственной деятельности; 2) развивают экономические связи между субъектами рынка. 4. Средство накопления стоимости и образования сокровищ - выступают как резерв богатства, стихийно регулируют денежное обращение (реальные деньги). В этой ф-ции нужны также для накопления денег для последующего погашения кредита, т. е. реализации ф-ции средства платежа. Деньги больше всего пригодны для выполнения ф-ции накопления стоимости, поскольку им присуща абсолютная ликвидность (при инфляции значение этого актива падает). Роль: мощный стимул к развитию п-ва и мощный стимул к труду. 5. Мировые деньги - выступают как международное средство платежа; всеобщее покупательное средство; общественная материализация богатства (перевод капиталов из одной страны в другую). Это комплексная ф-ция, включающая в себя по сути все ф-ции, присущие на внутреннем рынке. Длительное время эту ф-цию выполняло золото. Теперь - денежные единицы отдельных стран. Представители многих денежных теорий вопрос происхождения денег и вопрос необходимости денег рассматривают как единый вопрос и объясняют необходимость использования денег трудностями прямого непосредственного товарообмена. Марксистская теория необходимость денег выводит из двойственного характера товара и двойственного характера труда овеществленного в товаре. Деньги необходимы для разрешения противоречий внутренне присущих товару (особенная потребительная стоимость товара и всеобщая потребительная стоимость). Специфика денег как товара: 1. Д. - товар, который может непосредственно обмениваться на все другие товары. 2. Д. - товар, обладающий всеобщей покупательной способностью. 3. Д. выступают как всеобщее воплощение богатства, т. е. все субъекты рынка воспринимают деньги как богатство. На определенном этапе развития деньги будучи товаром сами становятся объектом купли-продажи на рынке. Деньги, передаваемые (продаваемые) другим субъектам рынка за % плату превращаются для владельцев денег в капитал. Другие теории денег (немарксовские): 1)металлизм. Возник в эпоху первоначального накопления капитала, как реакция против порчи и фальсификации денег. Его сторонниками выступали представители меркантилизма, усматривающие в благородных металлах главную форму общественного богатства. Металлисты отождествляли деньги с благородными металлами, которые по их мнению являлись деньгами от природы. 2)номиналистическая теория. Отрицает товарную природу денег, рассматривает их как символ, условный знак. Использовалась для оправдания порчи денег феодалами, для обоснования процесса замещения металлических денег кредитными деньгами в форме банкнот и средств на депозитных счетах. Защищали государственную теорию денег. 3)количественные. Утверждали, что изменение к-ва платежных средств в обращении оказывает прямое и пропорциональное влияние только на уровень товарных цен. Денежные отношения служат как бы вуалью реальных (материально-вещественных) процессов и не оказывают никакого влияния на ход эк. развития. 4)монетаризм-денежные факторы изображаются главной движущей силой циклических колебаний хозяйственной активности, национального дохода. 5)теория предпочтения ликвидности, выдвинутая Кейнсом. Изменение к-ва денег воздействует, как правило не на уровень цен, а на норму процента. Банковская система путем регулирования эмиссии денег может установить рыночные ставки процента на том уровне, который стимулировал бы реальные капиталовложения. Кейнс обьяснял периодические кризисы перепроизводства отставанием потребления от сбережения и видел источник трудностей капитал. воспроизв. в чрезмерном накоплении денег хозяйственными агентами, избыточном "предпочтении ликвидности". 

Национальные счета как основа макроэк. счетоводства. Формирование системы нац. счетов "СНС"в Украине. 

 Расчеты макроэк. показателей совершаются на основе разработанны разными странами эк. моделей, к-е отражают годовой эк. оборот на макроуровне. В эк. практике используют для этого с-му баланса н/х (БНХ) и СНС. 

 БНХ на протяжении многих лет применялся в нашей стране. СНС широкое развитие получила в странах запада. Действующая с-ма БНХ не позволяет в полной мере отразить все макроэк. (МаЭ) связи - эта с-ма строится на учете результата мат. пр-ва, а пр-во большинства услуг трактуется как непр-ая деят-сть. В БНХ не находят освещения категории госбюджет, платежный баланс и др. Эти недостатки перекрываются др. моделью эк. оборота ресурса - СНС. В СНС учитываются все виды деятельности, связаные с пр-вом мат. благ и услуг. Переход к принципам СНС решает проблему м/н сопоставлений важных МаЭ показателей применяющихся в странах с рыночной экономикой. 

 СНС - это с-ма взаимосвязаных эк. пок-ей и особенная форма их представления, к-я отображает важные аспекты эк. развития связанные с пр-вом и потреблением продуктов и услуг, распределением и перерас-ем доходов, формированием нац. богатства страны. 

 Эта с-ма базируется на принципах:

 - концепция хоз. оборота, согласно к-ой пр-во, распр-е и перерасп-е доходов и продукции формирование нац. богатства рассм-ся как взаимосвяз. аспекты процесса воспрои-ва;

 - СНС базируется на расшир. трактовке производительности труда, согласно к-ой производительной является любая деят-ть по пр-ву мат. благ и услуг приносящая доход;

 - в основу СНС положены предпосылки об эквивалантности продукта и дохода. 

 Особенностью методологии СНС явл. и то, что ключевым понятием в стр-ре пок-лей пр-ва является добавленная ст-сть. Она равна валовому выпуску минус промежуточное потребление. Технически нац. счетоводство основано на взаимствованом в бух. учете принципе двойной записи. ПО этому принципу СНС составляет сов-сть двусторонних счетов, т. е. балансовых таблиц, в к-х каждый показатель (операция) записываются дважды: в дебете (ресурсы) и в кредете (исп-ние). Базовой единицей учета СНС служит институциальная единица, т. е единица, к-ая хар-ся единством поведения и самостоятельностью в принятии решений в сфере своей основно деятельности. Она ведет полный набор бух. отчетности и явл. юр. лицом. 

 Нац. эк-ка опр-ется как сов-ть всех инстит. единиц-реквизитов, к-е функ-ют на дан. территории на протяж. длительного вр. Сюда входят: дом. хоз-ва, пред-тия, орг-ции и т. д. В СНС выделены секторы:

1. Инстит. единицы (независимо от форм собственности), основной ф-цией к-ых явл. пр-во продуктов и нефинансовых услуг для реализации на рынке. 

2. Фин. учреждения (ком. банки, кредитные общества и ассоциации). 

3. Гос. учреждения, к-ые заняты предоставлением нерыночных услуг, предназначеных для коллективного потребления, а также перерас-ем нац. дохода и багатства. 

4. Общественные и частные орг-и, к-ые обслуж-ют дом. хоз-ва. 

5. Дом. хоз-ва. 

6. Внешэконом. связи. 

 С целью изучения процесса пр-ва и баланса между ресурсами и их исп-ем совершается групировка по отраслям. На макроуровне 9 отраслей и приблизительно 100 подотраслей. Для эк-ки вцелом разрабатывается 10 счетов: производство и образование дохода, распр-е и перераспр-е доходов, образование дохода, к-ым владеет резидент и об-во, и его исп-е на потребление и накопление, формирование источников фин-я кап. вложений, инвестиций, фин. счет, формирование активов и пассивов и др. изм. в активах. 

 Значение перехода Украины на СНС в след.: это дает возможность более полно учесть раз-ты хоз. деят-ти в обществе, а следовательно, иметь более полную инф-ю на макро уровне для разработки эк. политики. Эта с-ма отвечает рыночным условиям хоз-ния, а Украина переходит к рынку. Эта с-ма позволяет повысить общ. уровень счетоводства в стране, установить соотв. связи с м/н орг-циями, достичь сопоставления рез-ов. 

Влияние изменения доходов на поведение потребителя. 

Кривая Энгеля.

Для начала необходимо рассмотреть, что такое кривая безразличия и бюджетная линия. Бюджетная линия показывает все возможные комбинации каждой пары продуктов, которые могут быть приобретены потребителем при данном уровне цен на продукты и данной величине его дохода.

Кол.

прод.

А

Коллич-во прод-та Б

Наклон бюджетной линии зависит от отношения цены товара Б к цене товара А. Расположение бюджетной линии зависит от величины денежного дохода (увеличивается доход - линия движется параллельно вправо, уменьшается - влево).

Кривая безразличия демонстрирует все возможные комбинации продуктов А и Б дающие потребителю равный объем удовлетворения потребности или полезности.

Кол.

прод.

А

Коллич-во прод-та Б

Теперь, совместив карту кривых безразличия и бюджетную линию мы можем определить оптимум потребителя, который 

достигается в точке, в которой бюджетная линия касается наиболее высокой кривой безразличия.


Теперь, изменяя доход потребителя и накладывая бюджетные линии на карту кривых безразличия получим оптимум потребителя для разных величин дохода. Если мы соединим точки соприкасания бюджетных линий и кривых безразличия, то получим кривую "доход-потреблние"(кривая Энгеля). Таким образом, кривая Энгеля показывает как изменится потребление пары товаров А и Б если будет изменяться доход потребителя.

1.  Грошовий обіг та його закони. Інфляція, ї сутність і причини.

2.  Валовий внутрішній продукт: сутність і методологія обчислення.

3.  Поняття і параметри виробничої функції. Принцип спадної віддачі змінного фактору виробництва.

Законы денежного обращения и проблемы реализации их требований в Украине. 

 В условиях товарного п-ва созданный общественный продукт выступает в 2-х формах: натурально-вещественной и денежной. 

 В натурально-вещественной созданный продукт постоянно перемещается от производителей к потребителю. Навстречу ему - денежная форма собственности. Перемещение денежных средств от одного экономического субъекта к другому в процессе воспроизводства и представляет собой денежный оборот. В зависимости от характера и целей движения денег в денежном обороте можно выделить 3 сферы:

 1 сфера - денежное обращение. В этом секторе деньги обеспечивают реализацию вновь созданной стоимости. В основе денежного обращения лежит товарное обращение. Однако 2 эти процесса относительно самостоятельные и подчиняются своим специфическим законам. 

 2 сфера - финансы. В этом секторе деньги обеспечивают распределение созданной стоимости или другими словами деньги обеспечивают создание и использование денежных фондов специального назначения на безвозвратной основе. 

 3 сфера - кредитная сфера. В этом секторе деньги обслуживают перераспределение вновь созданной стоимости на началах возвратности. 

 Денежное обращение-это движение денег, опосредствующее оборот товаров и услуг. Денежное обращение измеряется величиной денежной массы, находящеяся в обращении в любой форме, структурой денежной массы (наличные деньги или депозитные, по степени ликвидности ее элементов и т. п. ), скоростью обращения денег. 

 В денежной массе различают: активные деньги (денежные средства, реально обслуживающие денежный оборот) и пассивные деньги (денежные накопления, остатки на счетах). 

 Зарубежная наука использует денежные агрегаты. Ден. агрегат-группировка отдельных элементов денежной массы. Агрегат М1 вкл. все наличные деньги, находящиеся в обращении, а также депозитные деньги в банках на текущих счетах. Агрегат М2 вкл. М1 и средства на сберегательных счетах в банках, а также небольшие срочные вклады. Агрегат М3 вкл. М1, М2, а также средства на срочных вкладах, депозитные сертификаты и некоторые виды ценных бумаг. 

 В сфере обращения должно находится не любое к-во денег, а особозаданная масса: Кф=Кн, где Кф-фактическая масса, Кн-необходимая масса. Масса денег необходимая для обращения, определяется по формуле Фишера:

 М*V=g*p; M=(g*p)/V или Кн=M, где M-масса денег в обращении; V-скорость обращения; g-масса товаров в обращении; p-средняя цена единицы товара. 

 Увеличение скорости обращения денег обусловлено также активным вмешательством государства в процесс вопроизводства капитала, увеличением огосударствления кредитно-финансовой сферы и развитием кредитной системы, усовершенстованием безналичных платежей. 

 В предыд. формуле не учитывается ряд ньюансов, а именно, продажа в кредит, бартерные операции, поэтому формула:

 Кн=(Ц-К-З+П)/V, где Ц=p*g; Ц-стоимость товарной массы предложенной к обращению; К-товары, проданные в данном периоде с отсрочкой платежа; З-бартерные операции; П-товары, проданные ранее, срок оплаты которых наступил; V-скорость оборота денег. 

 Превышение к-ва денежных единиц, находящихся в обращении, над суммой товарных цен и появление в результате этого денег, не обеспеченных товарами, означает инфляцию. Инфляция может вызываться различными факторами: выпуск излишнего к-ва денег, отставание п-ва товаров от роста платежеспособного спроса, поступление на рынок товаров, не пользующихся спросом (виды инфляции: 1)ползучая. Цены возростают до 5 % на год; 2)галопирующая - до 10 % в год; 3)гиперинфляция - 1-2% в день)

 В Украине в 1992 цены росли ежемесячно на 170 %. 

 Методы стабилизации денежного обращения:

 1)нулификация-объявление недействительными денежных знаков;

 2)ревальвация-обращение к предыдущей покупательской способности денежных знаков при изьятии лишних денег. Используется при небольших темпах инфляции;

 3)девальвация-снижение обменного курса одной страны к денежной единице другой. Противоположна ревальвации. При золотом стандарте девальвация означала оффициальное понижение золотого содержания денежной единицы. 

 Самым основным и главным условием стабилизации денежного оборота на Украине является опережающий рост п-ва по сравнению с денежными доходами предприятий (в сфере безналичного оборота) и населения (в сфере наличного денежного оборота). Также необходимо техническое перевооружение производственного аппарата страны, уменьшение затрат на военные цели, демонополизация экономики, прекращение финансирования убыточных предприятий, колгоспов, неэффективного капитального строительства, обеспечить оптимальную сбалансированность общественного п-ва (м/у п-вом средств п-ва и п-вом предм. потребл., м/у производственной и непроизводств. сферой) и т. п. 

Инфляция: возникновение и пути преодоления. Антиинфляционная политика Украины. 

 Инфляция - это обесценение неразменных на золото денег вследствие чрезмерного их выпуска и переполнение ими каналов общего назначения. И связана с повышением цен. 

 Причины И:

 - нет тех предпосылок, к-ые обеспечивают устойчивость денег (нормально сбалансированной структуры пр-ва, низкое кач-во продукции и падение темпов роста пр-ва);

 - нет сбалансированности гос. финансов (дефицит гос. бюджета);

 - чрезмерная эмиссия денег. 

 И - это явление многофакторное. М/выделить 2 этапа в развитии И в зависимости от соотношения темпов роста эмиссии денег и темпов роста их обесценения:

 1 - темпы роста эмиссии денег опережают темпы их обесценения;

 2 - наоборот. 

 Виды И: - по форме проявления: - подавленная (хар-на для планово-централизованной эк-ки, когда гос-во держит низкие цены и низкий валютный курс); - явная; - по уровню обесценения денег: - ползучая (1-5 % в год); открытая (5-20 % в год); - галопирующая (скачкообразный рост цен - 40-50 % в месяц); - гиперинфляция (> 50 % в месяц). 

 Последствия И:

 1) в соц. сфере:

 - создаются предпосылки для перераспределения доходов между наемными работниками с одной стороны и гос-вом работодателями - с др. ;

 - снижается жизненный уровень населения, особенно тех групп, к-ые не м/защитить себя от И;

 - потеря веры в демократич. идеалы, нарастание агрессивности в обществе. 

 2) в эк. сфере:

 - усиливается отток раб. силы из сферы пр-ва в сферу обращения, замедляется НТП, сокращаются инвестиции, растраивается кредитная система, происходит натурализация хоз-ва (бартер), обесцениваются ден. накопления, падает курс нац. валюты, снижается экспорт, ухудшается состояние баланса. 

 Антиинфляционная политика:

 1) дефляционная политика:

 а) снижение гос. расходов;

 б) увеличение налогов;

 в) выпускаются облигации гос. займов;

 г) центр. банк проводит след. политику: повышение нормы мин. резервов, увеличение официальной учетной ставки центр. банка, осуществляет продажу ЦБ на открытом рынке;

 2) политика доходов: гос-во устанавливает контроль за ценами и доходами граждан. 

ВВП - сукупна ринкова вартість кінцевої пр-ції, виготовленої резидентами країни за рік. Кінцева пр-ція - частка валового випуску, яка спрямовується на невиробниче споживання та інвест-ня, т-то при обчисленні ВВП не враховується проміжна пр-ція (частка, яка направляється на вир. споживання).

ВВП м/обчислити 3-ма м-дами:

1)  вир-чий - ВВП = (сумі валової доданої вартості всіх галузей економіки + продуктові податки - субсидії): 

ВВП = (ВВ-МЗ) + (ПП - С)

ВВ - валовий випуск, 

МЗ - матеріальні затрати

ПП - продуктові податки

С - субсидії

2)  м-д витрат - ВВП = сумі окремих елементів сукупних витрат, здійсненних в середині країни:

ВВП = СВ + ВІ + ДЗ + ЧЕ

ВІ = А + ЧІ

ЧЕ = Е - І

СВ - споживчі витрати домогосподарств

ВІ - валові внутрішні інвестиції

ДЗ - держ. закупки

ЧЕ - чистий експорт

А - аморт-я

ЧІ - чисті інвест-ї

Е - експорт

І - імпорт

3)  м-д доходів (розподільний м-д) - ВВП = сумі первинних доходів, створених резидентами країни:

ВВП = А + ЗП + КП + Р + ЧПр + ЗД + (ПП - С)

А - аморт.

ЗП - зарплата найманих роб-ків

КП - корпоративний прибуток

(КП = податок на КП + дивіденди + нерозподілений прибуток)

Р - рента

ЧПр - чистий % як доход від фін. активів

ЗД - змішаний доход (доход некорпоративного (індив.) бізнесу)

ПП - С - чисті продуктові податки

Якщо з ВВП відняти А, то будемо мати ЧВП - чистий внутр. прод.

Понятие и параметры производственной функции. Принцип убывающей отдачи переменного фактора производства. 

Производство-основная область деятельности фирмы. Фирмы используют производственные факторы, которые называют также вводимыми (входными) факторами производства. 

В общем случае, все производственные факторы можно подразделить на крупные категории-труд, материалы и капитал, каждая из которых включает более узкие группировки. Взаимоотношения между вводимыми факторами, производственным процессом и итоговым выходом продукции описывается производственной функцией. Производственная функция указывает максимальный выпуск продукции Q, который может произвести фирма при каждом отдельном сочетании факторов производства. Для упрощения предположим, что имеются два вводимых фактора: труд L и капитал К. Тогда мы можем записать производственную функцию как Q=F(L, K)

Данное уравнение показывает, что объем выпуска продукции зависит от количества двух производственных факторов: труда и капитала. Производственная функция отображает разнообразные способы соединения производственных факторов для производства определнного объема продукции. Производственная функция применима только к определенной технологии. Т. к. технология становится все более проггрессивной, фирма может увеличить объем производства продукции при фиксированном наборе производственных факторов. 

Термин максимальный выпуск продукции является очень важным с точки зрения производственной функции. Производственные функции не допускают расточительных или нерентабельных производственных процессов-они предполагают экономическую эффективность фирмы, т. е. то, что фирмы могут использовать каждое сочетание производственных факторов с максимальной эффективностью. Так ка производственные функции связаны с достижением максимальног выпуска продукции при определенном сочетании производственных факторов, никогда не применяются такие комбинации, которые снижают выпуск продукции. Данное предположение о том, что производство всегда экономически эффективно, не всегда справедливо, но есть все основания ожидать, что стремящиеся к максимальной прибыли фирмы не будут расходовать ресурсы зря. 

Закон убывающей отдачи гласит, что по мере того, как возрастает использование какого-нибудь производственного фактора (при фиксированных остальных производственных факторах), в итоге достигается точка, в которо й дополнительное использование этого фактора ведет к снижению объема выпуска продукции. Когда в качестве фактора производства расматривается труд (при фиксированном капитале), небольшой рост трудозатрат существенно увеличивает выпуск родукции, т. к. рабочие получают возможность дополнительной специализации. Однако вконце концов вструпает в силу закон убывающей отдачи. Когда становится слишком много рабочих, отдельные операции окзываются неэффективными и предельный продукт труда снижается. Закон убывающей отдачи применим на краткосрочном отрезке времени, огда по меньшей мере один провзводственный фактор остается неизменным. Закон описыавет уменьшение предельного продукта, но необязательно до отрицательного значения. Кроме того, закон убывающей отдачи применим к определенной технологии производства. Однако со временем технические усовершенствования могут привести к подъему всей кривой выпуска продукции, т. е. больший выпуск может быть достигнут при тех же самых вводимых факторах. 

1.  Суспільне відтворення: сутність і основні риси.

2.  Фіскальна політика в Україні.

3.  Визначення підприємством ціни і обсягу виробництва за умов олігополії.

Общественное воспроизводство, его виды и качественные характеристики. 

 Для того чтобы общество могло жить сегодня и в будущем, процесс производства должен постоянно повторятся, возобновляться, т. е. необходим процесс воспроизводства. 

 Воспроизводство современной системы ПС осуществляется в результате взаимодействия таких ее основных состовных элементов, как рабочая сила, средства труда и предметы труда, наука, использование людьми силы природы, формы и методы организации пр-ва, а также информация. Наиболее важным в этой системе есть постоянное воспроизводство сложной рабочей силы, т. е. такой рабочей силы, которая имеет высокий уровень образования, квалификации, культуры, стремится постоянно усовершенствовать их. Важным условием воспроизводства в современных условиях есть необходимость опережения рабочей силы уровня техники, форм и методов организации труда и т. д. Только в таких условиях работник может быстро приспосабливаться к появлению новой техники, к нестандартным ситуациям, которые возникают в процессе пр-ва. Иначе при появлении более совершенной и сложной техники последние не будет использоваться до того времени, пока не будут подготовлены работники соответствующей квалификации, образования. 

 Для постоянного осуществления процесса воспроизводства необходимы определенные количественные и качественные соотношения между всеми элементами ПС. Не достаточно только придерживаться количественных пропорций, поскольку из-за присутствия нескольких правильных соотношений, скажим, между средствами труда и предметами труда, но плохие качества последних, нельзя достигнуть продуктивного взаимодействия между средствами производства и рабочей силой и др. элементами данной системы. 

 Поскольку ср-вом пр-ва выступает земля, а содержанием системы ПС есть отношения человека к природе, то составной часть процесса воспроизводства есть воспроизводство природных ресурсов, окружающей среды, которая окружат человека. Воспроизводство нормальной жизненой среды есть один из объектов воспроизводственого процесса и означает постоянное обеспечения основных потребностей человека, оно стало одним из основных показатей жизненого уровня общества. 

 По условиям современного этапа НТР важную роль играет постоянное развития такого динамического элемента ПС, как наука, особенных фундаментальных научных исследований. Поэтому необходимо обеспечить динамическое развитие научных лабораторий, научно-исследовательских институтов и т. д. 

 Постоянное воспроизводство рабочей силы, ср-в пр-ва, науки, информации, форм и методов организации труда, используемых людьми сил природы означает пр-во ПС. Вместе с ними производится их вещественная форма - отношения специализации, кооперирования, комбинирования пр-ва, концентрация последнего, обмен деятельностью между людьми, т. е. технико-экономические отношения. Усовершенствования последних ускоряет процесс воспроизводства эф-ного взаимодействия всей системы ПС. Вместе с технологическим способом пр-ва воспроизводится его общественная форма - ПО, или отношения собственности, т. е. весь общ. способ пр-ва. 

 В зависимости от результатов процесса воспроизводства различают простое и расширенное воспроизводства. При простом в каждом следующем цикле происходит возобновление произведенного продукта в неизменных масштабах и с одинаковым качеством при неизменном уровне развития ПС. Весь добавочный продукт при этом идет на собственное потребление. При расширенном воспроизводстве в каждом следующем цикле осуществляется количественное и качественное увеличение произведенного продукта в условиях более высокого уровня ПС. Источником такого прогресса последних есть использования части добавочного продукта для увеличения количества и качества ср-в пр-ва в усовершенствования рабочей силы и других элементов системы продуктивных сил. 

Фіскальна політика попиту: мета, види та осн. засоби.

Фіск. пол-ка - держ. пол-ка маневрування бюджетними доходами і витратами з метою впливу на хід економічн. розвитку.

Існує 2 м-ди Ф.п.:

1)  дискреційна (цілеспрямована);

2)  автоматична (без державного втручання).

Головним елементом економічної пол-ки держави є дискреційна, яка спирається на 2 інструменти:

а) держ. закупки, які характер-зують бюджетні витрати;

б) чисті податки, які визначають бюджетні доходи.

якщо держава хоче стимулювати вир-во, то вона збільшує держ. закупки (а така пол-ка наз. стимулюючою (експнціоністською), інакше - скорочує закупки (стримуюча(рестріктивна)).

Необх. приріст держ. закупок м/б визначений так:

+(ДЗ = +(ВВП/М

Розглядаючи податки, м/сказати, що при зменшенні податків витрати збільш-ся.

Якщо (ВВП визначається урядом наперед, то він може обчислити необх. зниження особистих податків:

-(ОП = +(ВВП/(ГСС*Мв)

ГСС - гранична схильність до споживання

Мв - мульт-р витрат

При визначенні впливу податків на ВВП м/спиратися не тільки на мульт-р витрат, а і на мульт-р податків.

Мп = Мв - 1

Определение цены и объема пр-ва в условиях олигополии. 

 Когда относительно малое число фирм господствует на рынках товаров и услуг, отрасль является олигополистической. В олигополистической отрасли могут производить стандартизированные или дифференцированные продукты. Сложное вступление в отрасль. 

 Проявляются две взаимосвязанные черты олигополистического ценообразования. С одной стороны, олигополистические цены имеют тенденцию быть негибкими или "жесткими". С др. стороны, когда олигополистические цены изменяются, вероятно, что фирмы изменяют свои цены все вместе; олигополистическое поведение предполагает наличие стимулов к согласованным действиям, или тайному сговору, при назначении или изменении цен. 

 Для понимания сущности олигополистического ценообразования рассмотрим 4 различные модели:

 1 ломаную кривую спроса: характер кривых спроса и предельного дохода олигополиста, не участвующего в тайном сговоре, будет зависеть от того, станут ли его конкуренты выравнивать свои цены по его ценам или игнорировать любые изменения текущей цены, которые он может предпринять. По всей вероятности, конкуренты олигополиста будут игнорировать увеличение цены, т. к. они будут проявлять твердые намерения захватить бизнес, потерянный им в результате повышения цен. И наоборот, при снижении цены конкуренты будут выравнивать свои цены, чтобы помешать ему отнять у них потребителей. Это является причиной того, что кривая олигополиста является ломаной;

 2 обусловленное тайным соглашением ценообразование: небольшое число находящихся во всеобщей взаимосвязи фирм благоприятствует тайному сговору. Если олигополистические фирмы сталкиваются с одинаковыми или очень похожими условиями спроса и издержек, то они будут вступать в тайный сговор и максимизировать общие прибыли. Итоговые цена и объем производства являются такими же, как при чистой монополии. 

 3 лидерство в ценах: лдерство в ценах является средством, с пом. к-ого олигополисты могут координировать свое поведение в области цен, не вступая в прямой тайный сговор. Формальные соглашения и нелегальные встречи при этом не предусматриваются. Обычно наиболее крупная или наиболее эф-ная в отрасли фирма меняет цену, а все другие фирмы более или менее автоматически следуют этому изменению. Поскольку изменения цен всегда связаны с определенным риском, что конкуренты могут не последовать за лидером, корректировки цен делаются редко. О надвигающихся пересмотрах цен ценовой лидер отрасли часто сообщает устами своих администраторов, которые дают интервью отраслевым изданиям и т. д. Ценовой лидер не обязательно выбирает цену, которая максимизирует прибыли в отрасли в краткосрочном периоде. Причина этого заключается в том, что фирмы отрасли нередко стремятся помешать вступлению новых фирм. 

 4 ценообразование по принципу "издержки плюс": в этом случае олигополист использует формулу или методику для определения издержек на единицу продукции, и к издержкам добавляется накидка, для того чтобы определить цену. Однако издержки на единицу продукции меняются с изменением объема производства, поэтому фирма должна брать некоторый типичный или плановый уровень пр-ва. Накидка составляется из расчета некоторой плановой прибыли, или нормы прибыли на свои капиталовложения.

1.  Національний продукт і його форми. Валовий внутрішній продукт як основна відтворювальна категорія.

2.  Фіскальна політика з урахуванням пропозиції та можливості її застосування в Україні.

3.  Картельні угоди за олігополії: умови реалізації, протиріччя, ефективність для учасників і споживачів.

Валовый национальный продукт(ВНП):суть и методология вычисления. 

 Главным макроэкономическим показателем в СНС является ВНП он определяется как совокупное рыночная ст-сть всего обьема конечного производства товаров и услуг в экономике за один год независимо от того проданы они или затраченные на увелечение запасов. большинство продуктов перед тем как попасть на рынок проходят неск-ко пр-ных стадий в связи с этим некоторые компоненты этих продуктов покупаются и продаются неск-ко раз, чтобы избежать многоразового угета отдельных компонентов продукта при определении ВНП, учитывается только рыночная ст-ть конечных продуктов. Ст-сть конечных продуктов это добавленная ст-сть каждого прои-ного звена. Др. словами, доб. ст-сть -это рыночная цена обьема продукции, изготовленной фирмами за исключением ст-сть использованного сырья и материалов, купленных ими у поставщиков.

 Выделяют: номинальный ВНП (оценивается в действующих ценах), реальный(в сравнительных ценах), потенциальный. 

 В экономике исп-ют 3 метода расчета ВНП :

 1. Производственный. ВНП исчесляется как сумма доб. ст-сти всех отраслей эк-ки, т. е. на месте ее создания: ВНП= (ВВ-МЗ)+(НН-С)+-ВР, где ВВ-валовый выпуск отд. отраслей, МЗ-мат. затраты отд. отраслей, НН-непрямые налоги, С-субсидии, ВР-сальдо внешнеэконом. расчетов

 2. По расходам. ВНП определяется как сумма всех затрат необходимых для того чтобы выкупить на рынке весь обьем производства. 

 Рыночная ст-сть годового про-ва опр-ся по форм-ле: ВНП=ПР+ВИ+ГЗ+ЧЭ, где ПР-потребительские расходы дом. хоз-в, ВИ-валовые частные внутринние инвестиции, ГЗ-государственные закупки товаров и услуг, ЧЭ-чистый экспорт-разница между экспортом и импортом товаров и услуг. 

 3. ПО доходам. ВНП опр-ся как сумма доходов к-е получили дом. хоз-ва. Формула: ВНП=З+Р+ПР+ПРЛ+А+КН, где З-зар. плата, Р-рента, ПР-проценты, ПРЛ-прибыль, А-амортизация (отчисления на потребление капитала) КН-косвенные налоги. 

Фіскальна пол-ка з урахуванням пропозиції.

Застосовуючи держ. закупки і податки і змінюючи на їх основі витрати, держава впливає на вир-во опосередковано, тобто через вплив на сукупний попит. Для розглядання мех-зму такої пол-ки використовується одель «сук. попит - сук пропозиція».


Якщо держава збільшує закупки або зменшує податки, то крива сук. попиту зміститься в СПо2, що при незмінній сук. пропозиції призведе до збільшення ВВП до ВВП2. Ціни зростуть від Ц1 до Ц3. Зазначені зміни відповідають кейнсіанській теорії, згідно з якою об’єктом фіскальної пол-ки є сук. попит, але поряд з цим в макроекон. науці широкого визнання отримала теорія «економіки-пропозиції». Згідно з нею податковий варіант фіск. пол-ки впливає не лише на попит, а і одночасно на пропозицію. Ця теорія виходить з того, що зменшення рівня податків викликає збільшення вир-ва. Суть цієї теорії розкривається за допомогою 3-х положень:

1)  зниження особистих податків збільшує безособовий податковий доход. Це збільшує споживчі витрати і заощадження, а останні, перетворюючись в інвестиції, збільшують інвестиції;

2)  зниження особистих податків підвищить реальну зарплату, що буде стимулювати збільшення пропозиції на ринку праці і посилить мотивацію до її продуктивності;

3)  зниження податку ???????

Тому при незмінній %-ій ставці зростають інвестиції-ції.

Спираючись на це, м/важати, що зменшення податку збільшує як попит, так і пропозицію, тому при зменшенні податку крива сук. попиту зміститься вправо в положення СПр2, що збільшить доход до ВВП3, а ціна спаде до Ц2.

Таким чином, теорія «еконгоміка-пропозиція», стверджує, що податковий вар. фіск. пол-ки породжує більш високі рез-ти, ніж це випливає з кейнсіанської теорії. не зважаючи на це, теорія не отрамала загального визнання. На думку її опонентів, основним її недоліком є те, що зменшення податків негайно викличе бюдж. дефіцит, для фінансування якого потрібна грошова кредитна емісія. Це зменшить рівень інвест. активності та буде стримувати вир-во, тому підвищення сук. пропозиції не відбудеться. 

Відкидаючи це звинувачення, прихильники теорії спираються на криву Лаффера:


ПоС - податкові ставки

П - податки

ПоС1 і П1 - характер-ють ткакий стан в економічн-ці, коли рівень ПоС є надмірним, тому пропонується знизити ПоС до ПоС2. Це викличе збільшення податкових надходжень. Але подальше зменшення ПоС втрачає свою еф-сть і викличе зменшення податкових надходжень. Тому крива Лаффера хоч на якісному рівні є дуже логічною гіпотезою, але на кількісному рівні вона не здатна забезпечити прийняття обгрунтованих рішень:

1)  не спирається на певні нормаиви для кількісного вимірювання рівня еластичності вир-ва від податків;

2)  крива Лаффера не дає відповіді на 2 приктичних запитання:

1.  Який рівень податків є надмірним.

2.  Який рівень податків є найбільш прибутковим.

Картельні угоди за олігополії

Картель-група фірм, яка діє разом та погоджує рішення з приводу об`є-му випуску продукції та цін так, як би вони були єдиною монополією.


1.  Види відтворення. Умови реалізації суспільного продукту при розширеному відтворенні.

2.  Фіскальна політика та державний бюджет. Державний дефіцит та джерела його фінансування в Україні.

3.  Причини та механізми «цінових війн» при олігополії.

Общественное воспроизводство его виды и качественные характеристики. 

 Для того чтобы общество могло жить сегодня и в будущем, процесс производства должен постоянно повторятся, возобновляться, т. е. необходимый процесс воспроизводства. При осуществлении последнего возникают определенные экономические законы. Даже в определении сущности категорий "закон" выделялась такая его черта, как постоянная повторимость. Чтоб действие экономического закона могла проявится, необходимо 5-7 лет. В процессе воспроизводства возникают законы развития и функционирования технологического способа производства, законы развития производственных отношений, или отношений собственности, а также законы, свойстенны всему общественному способу производства. 

 Воспроизводство современной системы продуктивных сил осуществляется в результате взаимодействия таких ее основных состовных элементов, как рабочая сила, средства труда и предметы труда, наука, использование людьми силы природы, формы и методы организации производства, а также информация. Наиболее важным в этой системе есть постоянное воспроизводство сложной рабочей силы, т. е. такой рабочей силы, которая имеет высокий уровень образования, квалификации, культуры, стремится постоянно усовершенствовать их. Важным условием воспроизводства в современных условиях есть необходимость опережения рабочей силы уровня техники, форм и методов организации труда и т. д. Только в таких условиях работник может быстро приспосабливаться к появлению новой техники, к нестандартным систуациям, которые возникают в процессе производства. Иначе при появлении более совершенной и сложной техники последние не будет использоваться до того времени, пока не будут подготовлены работники соответствующей квалификации, образования. 

 Особенную роль в условиях современного воспроизводства в развитых странах имеет информация, материальной базой которой является наиболее новые ЭВМ, в том числе персональные компьюторы. Для того, рабочая сила в недалеком будущем осталась и далее решающей продуктивной силой, не тормозила развития др. элементов системы продуктивных сил, необходимо с раннего детства прищеплять навыки работы на компьюторной технике. 

 Для постоянного осуществления процесса воспроизводства необходимы определенные количественные и качественные соотношения между всеми элементами продуктивных сил. Не достаточно только придерживаться количественных пропорций, поскольку из-за присутствия нескольких правильных соотношений, скажим, между средствами труда и предметами труда, но плохие качества последних, нельзя достигнуть продуктивного взаимодействия между средствами производства и рабочей силой и др. элементами данной системы. 

 Поскольку средством производства выступает земля, а содержанием системы продуктивных сил есть отношения человека к природе, то составной часть процесса воспроизводства есть воспроизводство природных ресурсов, окружающей среды, которая окружат человека. Воспроизводство нормальной жизненой среды есть один из объектов воспроизводственого процесса и означает постоянное обеспечения основных потребностей человека, оно стало одним из основных показатей жизненого уровня общества. 

 По условиям современного этапа НТР важную роль играет постоянное развития такого динамического элемента продуктивных сил, как наука, особенных фундаментальных научных исследований. Поэтому необходимо обеспечить динамическое развитие научных лабораторий, научно-исследовательских институтов и т. д. 

 Постоянное воспроизводство рабочей силы, средств производства, науки, информации, форм и методов организации труда, используемых людьми сил природы означает производство продуктивных сил. Вместе с ними производится их вещественная форма - отношения специализации, кооперирования, комбинирования производства, концентрация последнего, обмен деятельностью между людьми, т. е. технико-экономические отношения. Усовершенствования последних ускоряет процесс воспроизводства эффективного взаимодействия всей системы продуктивных сил. Вместе с технологическим способом производства воспроизводится его общественная форма - производственные отношения, или отношения собственности, т. е. весь общественный способ производства. 

 В зависимости от результатов процесса воспроизводства различают простое и расширенное воспроизводства. При простом в каждом следующем цикле происходит возобновление произведенного продукта в неизменных масштабах и с одинаковым качеством при неизменном уровне развитии продуктивных сил. Весь добавочный продукт при этом идет на собственное потребление. При расширенном воспроизводстве в каждом следующем цикле осуществляется количественное и качественное увеличение произведенного продукта в условиях более высокого уровня продуктивных сил. Источником такого прогресса последних есть использования части добавочного продукта для увеличения количества и качества средств производства в усовершенствования рабочей силы и других элементов системы продуктивных сил. Условия реализации общественного продукта при процессе воспроизводства. 
 Совокупный общественный продукт со взгляда вещественного содержания есть массой разнообразных товаров, созданных трудом совокупоного работника в различных отраслях производства. В каждой социально-экономической формации он приобретает специфические социальные формы движения. 

 Структуру общественного продукта следует рассматривать с различных точек зрения. С бока технологического способа производства можно выделить натурано-вещественную, отраслевую, территориальную, производственные структуры. Так по своей натурально-вещестенной структуре общественный продукт разделяется на средства производства и предметы потребления. С точки зрения товарно-денежных отношений выделяется его стоимостная структура. Если подходить к ее оценки с бока функциональной роли отдельных составных элементов, фактического использования, то различают фонд замещения, фонд потребления и фонд накопления. 

 Фонд замещения - это часть общественного продукта, которая идет на возобновления изношенных средств производства, а понатуральному составу есть средствами и предметами труда. Он воплощает прошлый труд, перенесенный конкретным трудом из сношенных средств производства. Фонд потребления - это часть общественного продукта, которая идет на удовлетворение материальных и духовных потребностей людей. По своему натуральному составу из условий простого воспроизводства он выступает только как предметы потребления. При расширенном воспроизводстве одна часть национального дохода идет на личное потребление, а другая - на накопление, т. е. на увеличение личных и вещественных факторов производства, на развитие технологического способа производства. В этом случае по своему натуральному составу он воплощается как в предметах потребления, так и средствах производства. 

 Для осуществления процесса воспроизводства между разными составными частями общественного продукта по их функциональным назначениям натурально-вещественной формой, а также стоимостной, отраслевой структурой должны существовать определенные пропорции. 

 Если обозначить фонд замещения буквой ( с ), необходимый продукт - ( v ), а добавочный - ( m ), то при простом воспроизводстве такими пропорциями являются:

 1) I(v+m)=IIc. Это означает, что национальный доход, созданный в первом подразделение, должен быть равен фонду замещения в другом;

 2) I(c+v+m)=Ic+IIc. Продукция в первом подразделении, которая состоит из средств производства, должна производится в таком объеме, чтобы возобновить материальные затраты в обоих подразделениях;

 3) II(c+v+m)=I(v+m)+II(v+m). Продукция второго подразделения, которая состоит из предметов потребления, должна производится в таком объеме, чтоб удовлетворить едой, одеждой, жильем и т. д., работников первого и второго подразделения. 

 При расширенном воспроизводстве между основными частями общественного продукта должны существовать такие основные пропорции:

 1) I(v+m)=IIc. Национальный (чисты) доход, созданный в первом подразделении, должен быть больше чем фонд замещения второго подразделения на величину добавочных средств производства, необходимых для накопления в обоих подразделениях;

 2) I(c+v+m)=Ic+IIc. Продукция первого подразделения должна быть больше чем суммы фондов замещения в обоих подразделениях на величину накопленных в них средств производства;

 3) II(c+v+m)=I(v+m)+II(v+m). Продукция второго подразделения должна быть меньшей от национального (чистый) дохода в обоих подразделениях на величину накопленных средств производства. 

 Кроме этих условий необходимо, во-первых, чтоб рационально использовались средства производства и рабочая сила; во-вторых, чтоб в производство широко внедрялись наиболее передовые формы и методы организации труда, достижения науки, информация; в-третьих, чтоб средства производства, которые и дут на замещение и накопление в обоих подразделениях, отвечали наиболее новым достижениям науки и техники; в четвертых, чтоб рабочая сила освободилась из сферы материального производства и роста продуктивности труда и перемещалась в сферу нематериального производства, или сферу услуг; в пятых, выделять средства для развития социальной сферы и охраны окружающей среды. 

Государственный бюджет: сущность и структура. Дефицит бюджета и пути его преодоления в Украине. 

Фискальная финансово-бюджетная политика - изменения, вносимые правительством в порядок гос. расходов и налогооблажения, направленные на обеспечение полной занятости и пр-ва неинфляционного нац. продукта.

 Две формы фискальной политики:

 - Дискреционная ф.п., под к-ой понимается сознательное манипулирование налогами, правительственными расходами с целью изменения реального объема нац. пр-ва и занятости, контроля над инфляцией и ускорения эк. роста. Изменение правительственных расходов влияет на эк-ку след. образом:

 1. Подход с позиций анализа сов. расходов-нац. выпуска.

Увеличение гос. расходов как и рост частных расходов вызовет перемещение графика сов. расходов относительно биссекртисы и приведет к росту величины равновесного ЧНП; важно подчеркнуть, что увеличение гос. расходов финансируется не за счет налоговых поступлений; изменения гос. расходов подвержены эф-ту мультиплекатора.

 2. На основе потока утечек и инъекций. Гос. расходы дополняют частные инвестиции и чистые экспортные расходы вызывая рост величины равновесного ЧНП.

Изменение налогов влияет на эк-ку след. образом:

 1. Подход с позиций анализа сов. расходов-нац. выпуска.

Введение налога вызывает снижение графика потребления, след. сокращение объема равновесного ЧНП.

 2. На основе потока утечек и инъекций. Здесь налоги имеют двойственный эффект: а) введение налога приведет к сокращению дохода после уплаты налога и сокращению сбережений; б) налоги предст. собой доп. утечки при каждом уровне ЧНП, к-ые д/б добавлены к сумме сбережений и импорта. Равновесие ЧНП достигается когда общая сумма, к-ую сберегают потребители, + импорт + сумма, к-ую правительство намеревается собрать в виде налогов, равна общей сумме, к-ую предприниматели планируют инвестировать, + экспорт + величина гос. закупок.

Рост налогов вызовет смещение графика сов. расходов и сокращение величины равновесного ЧНП.

 - Недискреционная ф.п. - увеличение чистого объема налоговых поступлений, возникающее при увеличении ЧНП и способствующее стабилизации эк-ки. Встроенная стабильность относится к тому фактору, что чистые налоговые поступления варьируют пропорционально ЧНП, след. в течение спадов в гос. бюджете автоматически формируются дефицит, оказывающий стабилизирующее влияние на эк-ку.

 Центральное место в с-ме финансов занимает Гос. бюджет. Эк. сущность Гос. бюджета определяется с-мой хозяйствования, ф-циями гос-ва, действием экономических законов и сложившимися эк. отношениями. Как эк. категория Гос. бюджет выражает финансовые отношения, связанные с образованием и использованием централизованного фонда денежных ресурсов страны. Эти отношения складываются м/у государством и предприятиями, организациями, населением. Бюджетные отношения охватывают основные элементы ст-ти совокупного общ-го продукта и различные направления накопления и потребления (различные уровни). Гос. бюджет является основным финансовым планом страны, центральным звеном финансовой с-мы. 

 Главное назначение - с помощью финансовых средств создать условия для эффективного развития экономики и решения общегосударственных социальных задач. Выступает орудием управления общественным пр-вом, а также установлением необходимых пропорций в народном хозяйстве. 

 В Гос. бюджете концентрируются осн. доходы гос-ва (НДС, подоходный налог). За счет Гос. бюджета финансируются осн. госуд. расходы - общественные фонды потребления, формирование гос. резервов, оборона страны. Осуществляется финансирование по преоритетным направлениям развития н/хоз-ва. 

 Составление и исполнение Гос. бюджета связано с исполнением др. финансовых планов и с сбалансированием этих планов. 

 Гос. бюджет является основным источником финансирования внешнеэкономической деятельности страны. За счет бюджета осуществляется безвозмездная помощь другим странам и прочие расходы. 

 Гос. бюджет выступает инструментом финансового контроля за формированием и использованием денежных фондов в народном хозяйстве. 

 Построение бюджетной с-мы (бюджетное устройство) определяется устройством гос-ва. Административно-территориальным делением определяется кол-во звеньев бюджетной с-мы. Каждый орган власти имеет право на свой бюджет. Совокупность различных бюджетов - бюджетная с-ма. Бюдж. с-ма состоит из республиканского бюджета, бюджета Крыма, местных бюджетов. Основной принцип формирования бюджетов - четкое закрепление за ними определенного перечня доходов и финансирования расходов бюджета. 

 Доходы:

 - закрепленные - полностью или частично закрепленные за определенным видом бюджета;

 - регулирующие - по утвержденным нормативам передаются для сбалансирования бюджета - нижестоящего. 

 Расходы: - развитие промышленности - развитие с\х - инвестиционная политика - культура - образование, наука, здравоохранение. 

 Eсли расходы превышают доходы, возникает дефицит Гос. Бюджета. Бюджет Украины уже несколько лет является дефицитным. Дефицит бюджета в странах с рыночной экономикой используется государством для стимулирования выхода экономики из кризисного состояния, расширения объемов пр-ва, сдерживания безработицы. Дефицит Гос. Бюджета в современной Украине тормозит выход из кризиса. Дефицит Гос. Бюдж. порождает государственный долг. Государство может покрывать дефицит за счет выпуска и продажи облигаций гражданам страны и иностранцам, становясь при этом должником отечественных и зарубежных кредиторов. 

Причини та механiзм "цiнових вiйн " при олiтополii 

 Когда относительно малое число фирм господствует на рынках товаров и услуг, отрасль является олигополистической. В олигополистической отрасли могут производить стандартизированные или дифференцированные продукты. Сложное вступление в отрасль. 

 Проявляются две взаимосвязанные черты олигополистического ценообразования. С одной стороны, олигополистические цены имеют тенденцию быть негибкими или "жесткими". С др. стороны, когда олигополистические цены изменяются, вероятно, что фирмы изменяют свои цены все вместе; олигополистическое поведение предполагает наличие стимулов к согласованным действиям, или тайному сговору, при назначении или изменении цен. 

 Для понимания сущности олигополистического ценообразования рассмотрим 4 различные модели:

 1) ломаную кривую спроса: характер кривых спроса и предельного дохода олигополиста, не участвующего в тайном сговоре, будет зависеть от того, станут ли его конкуренты выравнивать свои цены по его ценам или игнорировать любые изменения текущей цены, которые он может предпринять. По всей вероятности, конкуренты олигополиста будут игнорировать увеличение цены, т. к. они будут проявлять твердые намерения захватить бизнес, потерянный им в результате повышения цен. И наоборот, при снижении цены для увеличения об'ема продаж, конкуренты будут выравнивать свои цены, чтобы помешать ему отнять у них потребителей. Это является причиной того, что кривая олигополиста является ломаной. Но может случится так, что первоначальное понижение цены одной фирмой вызывает войну цен, т. е. конкурирующие с ней фирмы назначают еще более низкие цены, при этом у первой фирмы уменьшается об'ём продаж;

 2) обусловленное тайным соглашением ценообразование: небольшое число находящихся во всеобщей взаимосвязи фирм - благоприятствует тайному сговору. Если олигополистические фирмы сталкиваются с одинаковыми или очень похожими условиями спроса и издержек, то они будут вступать в тайный сговор и максимизировать общие прибыли. Итоговые цена и объем производства являются такими же, как при чистой монополии. 

 3) лидерство в ценах: лдерство в ценах является средством, с пом. к-ого олигополисты могут координировать свое поведение в области цен, не вступая в прямой тайный сговор. Формальные соглашения и нелегальные встречи при этом не предусматриваются. Обычно наиболее крупная или наиболее эф-ная в отрасли фирма меняет цену, а все другие фирмы более или менее автоматически следуют этому изменению. Поскольку изменения цен всегда связаны с определенным риском, что конкуренты могут не последовать за лидером, корректировки цен делаются редко. О надвигающихся пересмотрах цен ценовой лидер отрасли часто сообщает устами своих администраторов, которые дают интервью отраслевым изданиям и т. д. Ценовой лидер не обязательно выбирает цену, которая максимизирует прибыли в отрасли в краткосрочном периоде. Причина этого заключается в том, что фирмы отрасли нередко стремятся помешать вступлению новых фирм. 

 4) ценообразование по принципу "издержки плюс": в этом случае олигополист использует формулу или методику для определения издержек на единицу продукции, и к издержкам добавляется накидка, для того чтобы определить цену. Однако издержки на единицу продукции меняются с изменением объема производства, поэтому фирма должна брать некоторый типичный или плановый уровень пр-ва. Накидка составляется из расчета некоторой плановой прибыли, или нормы прибыли на свои капиталовложения. 

 Рис. : Экономикс, ч. 2, стр. 128, рис. 28-1 

1.  Товар і його властивості. Теорії вартості: трудова, маржиналіська та неокласична.

2.  Міжнародні економічні відносини та їх форми.

3.  Рівновага споживачі: сутність та обгрунтування з кардиналіської позиції.

Товар и его особенности. Взаимосвязь между потреби тельной стоимостью, стоимостью, меновой стоимостью. Тео рии стоимости.

 Товар (Т) - продукт труда, предназначенный для обмена путем купли-продажи. Как всякий продукт труда он обладает 2-я свойствами. Т. выступает как внешний предмет, вещь, которая благодаря своим свойствам удовлетворяет какие-либо человеческие потребности. Особенность Т. по сравнению с продуктом, состоит в том, что его потребительная стоимость удовлетворять потребности не самого производителя, а др. людей и яв-тся поэтому общ. потребительной стоимостью. С др. стороны, товаропроизводителя интересует иное свойство Т. общая стоимость его производства. Потребительная стоимость интересует товаропроизводителя постольку, поскольку она влияет на способность Т. обмениваться на др. Т. Эта способность Т. называется меновой стоимостью. При анализе меновой стоимости необходимо выяснить 2 вопроса: во-первых, что лежит в основе приравнивания качественно несравнимых между собой Т. ? во-вторых, почему определенное количество одного Т. обменивается на строго определенное количество др. Т. Обмен Т. в определенной пропорции означает, что они количественно сравниваются. Общим во всех Т., делающих их количественно соизмеримыми, яв-тся овеществленный в них труд. Соизмеримые Т. выступают не как продукты конкретного труда, а как труда вообще (производительно израсходованной энергии человека). Таким образом, затраченный на производство Т. общ. труд образует содержание стоимости Т. Вывод: Т. представляет собой единство потребительной стоимости и стоимости, при чем последняя проявляется лишь в форме меновой стоимости. Это единство означает, что ни одно из свойств Т. не может существовать без др. Теории стоимости: 1) теория трудовой стоимости (в основе: величина стоимости как основа меновой стоимости и цены определяется затратами труда на производство Т. Основоположники: А. Смит и В. Петти: "труд - единственное общее равно как и единственное точное мерило стоимости, с помощью которого мы можем сравнивать разные Т. ", разграничивали по отраслям пр-ва в зависимость стоимости Т. от труда, затраченного на его производство; Д. Рикардо: "стоимость Т. создается трудом в любой отрасли"; К. Маркс, исходя из разработанной им теории двойственного характера труда, определил, что конкретный труд создает потребительную стоимость, а абстрактный - стоимость, также различал простой труд и сложный (квалифицированный), индивидуальные затраты рабочего времени и общественные); 2) теория трех факторов пр-ва и затрат пр-ва (основное положение: стоимость в процессе пр-ва формируется сложением затрат его трех основных факторов: труда, капитала и земли. Основоположники: Ж. -Б. Сей и Ф. Бастиа. Согласно с этой теорией все факторы берут одинаковое участие в процессе создания стоимости, а доходы от их использования (з/плата, процент, земельная рента) - яв-тся ценой производственных факторов); 3) теория предельной полезности (основное положение: стоимость Т. определяется потребностями в нем, стоимость рассматривается как субъективная категория, результат оценки индивидуумов потребительных благ в зависимости от интенсивности потребностей и редкости благ); 4) теория предельной продуктивности (основное положение: стоимость ср-в пр-ва определяется величиной созданного ими предельного продукта; это, дополнительный выпуск продукции который вы получаете, добавляя одну единицу труда, при условии, что все др. виды затрат остаются неизменными). 

Теорii вартостi:трудова, маржиналiстська та неокласична.

Три теорii: 1. Трудова теорiя вартостi - бере початок вiд класичноi полiт. економii i була продовжена в роботах К. Маркса. Довгий час домiнувала. Вiдповiдно до неi вартiсть товару визначаеться затратами абстрактноi працi на вир-во даного товару. Виникае таке поняття як суспiльно-необх-ий робочий час, який потрiбен для виготовлення певноi споживноi вартостi при iснуючих суспiльних норм. умовах i при середньому в даному суспiльствi рiвнi продуктивностi та iнтенсивностi працi. Суспiльно-необхiдний робочий час буде визначатися сусп. вартiсть продукту. 2. Факторiальна теорiя бере свiй початок вiд теорii 3-ох факторiв, вир. Жана Батиста Сея. 3. Маржиналiстська - вiдповiдно до неi вартiсть визнач. на основi суб'ективноi оцiнки корисностi певного блага. Якщо теорiя трудовоi вартостi визначае вартiсть на основi суспiльних трудових витрат, то маржиналiстська вважае вартiсть товару суб'ективною оцiнкою вiдносно корисного ефекту певного мат. блага або його цiннiстю. 

Международные экономические отношения. 

Благодаря внешней торговле наш график потребительских альтернатив обеспечивает нам больше разных товаров чем это м\сделать график внутренних производственных альтернатив. Каждая сторона потребляет больше чем м\произвести сама. 

Черты международной торговли -

1. Экспорт и импорт м\у странами имеющими разные денежные единицы обуславливают возникновение нового экономического ф-ра - валютного курса, который отражает цену иностранной денежной единицы в единицах наших денег. Взаимодействие импортного спроса и экспортного предложения определяет уровень равновесия международной торговли и валютных курсов. 

2. Различие в мобильности. Международная торговля выступает в качестве заменителя международной мобильности ресурсов. Человеческие и материальные ресурсы не могут свободно перемещаться м\у странами, то движение товаров восполняет этот пробел. 

3. Политика. Международная торговля подвергается политическому вмешательству и контролю. 

Международная торговля - средство с помощью которого страны м\развивать специализацию, повышать производительность своих ресурсов и т. о увеличивать общий объем пр-ва. 

Особенности - 

-экономические ресурсы - природные, человеческие, инвестиционные товары распределены м\у странами мира неравномерно. 

-эфективное пр-во различных товаров требует различных технологий или комбинации ресурсов. 

Специализация и торговля увеличивают объем мирового пр-ва одного и другого товара, а также возможности страны потреблять оба товара. 

Интеграция призвана соединить в международном масштабе преимущества соц. системы хозяйствования с достижениями НТР с тем, чтобы добиться ускорения интенсификации экономики страны. Организация экономического и НТ-го сотрудничества развертывается на трех уровнях:

 - межправ-ном (регулирование основных направлений эк. и НТ сотрудничества);

 - отраслевом (согласовываются направления и конкретные мероприятия по развитию международной специализации, сотрудничеству в техническом перевооружении отраслей и видов производства);

 - уровень предприятий (на договорной основе налаживаются производственная и НТ кооперация, действуют СП, международные объединения, научно исследовательские организации). 

 2. Капиталистическая интеграция продолжается интернационализацией хозяйственной деятельности. Вызванная более высоким уровнем развития производительных сил и обобществления производства она, в свою очередь ускоряет процесс интернационализации производства и углубляет разделение труда между странами участниками этого процесса, способствует дальнейшему повышению уровня обобществления производства и его эффективности. 

 Интеграция развивается тем успешнее, чем глубже разделение труда и чем теснее кооперационные связи как между отдельными отраслями, так и в особенности между производственными монопольными предприятиями. 

Равновесие потребителя: суть и обоснование с кардиналистских позиций. 

Ра - цена товара А;

Рb - цена товара В.

Равновесие потребителя - состояние, при котором(при неизменных вкусах потребителя, величины его дохода и цен на товары) ничто не будет побуждать потребителя к изменению структуры расходов. Это произойдет в случае, когда потребитель будет получать max возможное удовлетворение от набора приобретаемых товаров при данном доходе и уровне цен.

Для определения такого набора в кардиналистическом подходе применяют правило “Равновесие в точке касания”. При этом использоют линию потребительского бюджета(ЛБ) и кривые безразличия (КБ).
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ЛБ показывает все комбинации 2-х товаров, доступные потребителю при данной величине денежного дохода и дан. уровне цен. Уравнение ЛБ:

Доход=Ра*А+Рв*В => Наклон ЛБ= Рb/Ра (Напр-р: наклон=3/2 значит что потребитель может обменять 3 товара А на 2 товара В.)

КБ - все комбинации 2-х товаров, к-е принесут потребителю одинаковую совокупную (общую) полезность. КБ имеет вогнутый вид, т.к. мы  (двигаясь по КБ вниз) накапливаем все большее количество В и сокращаемприобретаемое количество А, привлекательность В падает, а А возрастает => готовность к замещению товара А товаром В падает. Наклон КБ (предельная норма замещения MRS) показывает в какой степени потребитель готов заместить товар А товаром В. КБ является нисходящей, т.к. увеличивая потребление товара В мы должны уменьшить потребление товара А, чтобы совокупная полезность от комбинации товаров не изменилась. Несколько КБ в одной координатной плоскости для одного потребителя представляет собой карту КБ для этого потребителя. КБ не пересекаются т.к. отражают разные совокупные полезности.

Чем КБ дальше от (0;0), тем больше соответ-ая ей совокупная полезность, т.к. больше обоих товаров входит в набор.

Равновесное положение достигается в точке, лежащей на наивысшей из доступных потребителю кривых безразличия (т.к. при этом обеспечивается max из доступных совокупная полезность). Это будет точка касания БЛ и КБ2 - т.Е. 

В этой точке наклон БЛ=наклону КБ2, т.е. MRS=Pb/Pa. Другие точки БЛ лежат на КБ, отражающих меньшую совокупную полезность.

В точке Z достигается большая совокупная полезность, но она не доступна потребителю.

Главным фактором потребительского выбора яв-тся полезность того или иного товара. Кардиналистский подход предполагает возможность количественного измерения потребителем полезности благ. 

 Полезность понятие сугубо индивидуальное. То, что полезно для одного человека, может быть абсолютно бесполезно для др. Однако, существуют обстоятельства ограничивающие возможности покупателя в его приобретении товаров. Такими ограничителями яв-тся цена и доход. Вместе с тем и сама полезность меняется с увеличением кол-ва потребляемой продукции. 

 Предельной называют дополнительную полезность, полученную от потребления каждой последующей единицы продукции. Предельная полезность (ПП) обратно пропорциональна объему потребления. 

 Пример. Пусть имеется 2 товара А и В, согласно нашей оценке пусть наибольшее удовлетворение принесет покупка товара В. Однако, мы учитываем не только ПП, но и цену товара. А цена товара В (согласно предположению) превышает цену товара А. Мы принимаем решение о покупке исходя из полезности на ед-цу средств. Мы располагаем суммой в 350 д. е.

	Кол-во штук
	Товар А (цена 50)
	Товар В (цена 100)

	
	ПП
	ПП на 1 д.е.
	ПП
	ПП на 1 д.е.

	1
	5
	0.1
	9
	0.09

	2
	4
	0.08
	6
	0.06

	3
	3
	0.06
	5
	0.05

	4
	2
	0.04
	3
	0.03

	5
	1
	0.02
	1
	0.01


Потребительское равновесие достигается когда отношение ПП-сти отдельных товаров к их ценам равны:

MUА        MUВ           MUN
------- = ------- =..... = -------

 PА          PВ               PN
 В примере 3:50=6:100. Что произойдет, если цена товара В снизится вдвое? Тогда на те же 350 д. е. мы купим 3 ед-цы товара А и 4 ед-цы товара В. Таким образом, при снижении цены кол-во купленных товаров будет возрастать. 

1.  Основні фактори суспільного виробництва. Економічний потенціал суспільства і рівень цього використання в Україні.

2.  Нагромадження і механізми економічного зростання.

3.  Валютний курс: суть, види та фактори. Засоби регулювання курсу національної валюти в Україні.

Осноные фактоpы общественного пpоизводства. 

 Пpедметы и сpедства тpуда в совокупности составляют сpедства пpоизводства и выступают как матеpиально-вещевой фактоp пpоизводства. Они пpиводятся в действие pаботниками пpоизводства, тоестьсобственным фактоpом пpоизводства. И именно благодаpя активной деятельности pаботника, пpедметы исpедства тpуда пpевpащаются в действующие сpедства пpоизводства. Пpедмет тpуда - это то, на что напpавлен тpуд человека, что пpевpащается человеком и пpиспосабливаются им к своим потpебностям. Земля и ее недpа, пpиpода - это пpедметы человеческого тpуда. Вследствие пеpеpаботки пpиpодных pесуpсов появляютсятоже пpедметы тpуда: металл, цемент и т. д. , котоpые называются сыpьем. Ых особенность в том, чтоони хотя и пpошли пеpеpаботку всеже остаются пpедметами тpуда. Сpазвитием HТР появляеся возможность пpивлекать в пpоизводство те pесуpсы, котоpые уже были использованы и возвpащаются впpоизводство для дальнейшей пеpеpаботки, тоестьдля создания тех или иных вещей. Это - втоpичныеpесуpсы, котоpые имеют огоpомное значение для економ. использования пpедм. тpуда и увеличения общественного богатства. Сpедства тpуда - это те вещи, с помощью котоpыхчеловек воздействует на пpедм. тpуда, пpевpащая ипpиспосабливая их для своих нужд. Понятие "сpедства тpуда" - это pазнообpазное понятие, котоpоевкл. в себя pазличного pода механизмы и машины, двигатели и инстpументы, пеpедающие механизмы. Также к ним относятся pазлич. тpубопpоводы, цистеpны и дp. обоpудование, котоpое в таких отpаслях как химическая, нефтехимическая и энеpгетикеигpают пеpвоочеpедную pоль. HТР видвинула как пеpочеpедной фактоp общественного пpоизводства инфоpмацию, она пpоникает в общественное пpоизводство, технологию, оpганизацию, подготовку кадpов, pеволюциониpует все пpоизводство и выступает мощным фактоpом его быстpогопpогpесса. Под влиянием общественного pазделения тpуда оченьважную pоль игpает пpоизводственная инфpастpуктуpа, котоpая включает тpанспоpт, связь, энеpгетическое и инфоpмационное обслуживание пpоизводства. 

Нагромадження (оптимальні межі зміни).

Частка виробничого та невиробничого нагромадження у продукті (ВНП, кінцевому продукті, національному доході,  додатковому продукті) зветься нормою нагромадження. При вивченні проблем екон зростання найбільш важливе значення має показник норми виробничого нагромадження (НВН). Екстенсивний тип форми екон зростання, коли вир-во зростає вшир, а економія ресурсів незначна, передбачає збільшення і послідовне зростання НВН.

Перехід до переважно інтенсивного типу екон зростання, супроводжується економією уречевленої праці, робить можливим збільшення частки особистого споживання без зниження темпів екон зростання. Спочатку цей перехід пов‘язаний з прискореним оновленням основного капіталу.  Післявоєнний період ознаменувався більш високою часткою виробничого нагромадження  (у кінцевому продукті) в усіх екон розвинених країнах порівняно з довоєнною ситуацією. 

В Україні норма інвестицій у національному доході становила у першому півріччі 992 р. лише  9% і продовжувала скорочуватись у наступний період. Результатом цього став фактичний розвал будівельної індустрії. Для виходу з кризи норму інвестицій слід підняти до рівня приблизно 25%.

Існує взаємозв‘язок між НВН, капіталовіддачею та темпами екон зростання. Загальне правило таке: тривалих періодів збільшення НВН і безперервного нарощування темпів екон зростання не буває. Підвищення НВН, що триває приблизно 4-5 років, змінюється її падінням з наступним зростанням, як правило, протягом 4-5 років. Переважно падіння НВН припадає на період циклічної кризи, стабілізація - на період депресії, збільшення НВН характерно для екон піднесення.

Оптимальні межі зміни НВН різні для різних періодів. Тому вивести будь-які показники НВН неможливо. Можна лише стверджувати, що максимальна величина НВН визначається умовами ринкової рівноваги та відповідає періоду піднесення. Вихід НВН за межі цієї величини веде до “перенагрівання” економіки, робить циклічне кризове падіння важчим порівняно з звичайною ситуацією. Нижня межа НВН також має певний рівень, за яким припиняється екон зростання (для США - 9%). НВН виявляє тенденцію до збільшення, коли екон зростання стає одним із пріоритетних завдань екон політики.
Экономический рост определяется и измеряется двумя взаимосвязанными способами: как увеличение реального ВНП или ЧНП за некоторый период времени (1) или как увеличение за некоторый период времени реального ВНП или ЧНП на душу населения (2). Использоваться могут оба определения. Например, если в центре внимания находятся проблемы военно-политического потенциала, более подходящим представляется первое определение. Но при сравнении жизненного уровня населения в отдельных странах и регионах явно более предпочтительным является второе определение. 

Экономический рост, по Медведеву, непосредственно выражается в той или иной динамике - количественном увеличении и качественном совершенствовании - общественного продукта и фактором его производства. 

Расщиренное капиталистическое воспроизводство выступает как накопление капитала и является в тоже время формой экономического роста. Отношение накапливаемой части национального дохода к его общей сумме получило название нормы чистого накопления. Она предоприделяет количественные параметры расширенного воспроизводства и темпы экономического роста. Чистые капиталовложения вместе с фондом возмещения состовляют валовые производственные капиталовложения. Доля валовых капиталовложений в валовом национальном продукте называется нормой производственного накопления и является одной из важнейших характеристик накопления общественного капитала, экономического роста данной страны. Увеличение общественного продукта в расчете на душу населения означает повышения уровня жизни. Рост реального продукта влечет за собой возростание материального изобилия и отвечает принципам минимизации издержек. Короче, растущая экономика обладает большей способностью удовлетворять новые потребности и решать социально-экономические проблемы как внутри страны, так и на межлународном уровне. Экономический рост облегчает решение проблемы ограниченности ресурсов. Экономический рост позволяет обществу более полно организовать поставленные экономические цели. Экономический рост имеет более важное значение чем стабильность. 

Обычно исходя из любого из этих опредилений, экономический рост измеряется годовыми темпами роста в %. Например, если реальный ВНП составлял 200 млрд дол. в прошлом году и 210 млрд дол. в текущем году, можно рассчитать темпы роста вычитая из величины реального ВНП текущего года величину прошлогоднего реального ВНП и соотнести разность с величиной реального ВНП за прошлый год. В данном случае темпы роста составят (210 млрд дол. - 200 млрд дол. ) /200 млрд дол. = 5%. В течении ряда лет даже небольшие различия в темпах роста могут преобрести решающее значение. Для населения очень бедной страны даже полупроцентное снижение в темпах экономического роста вполне может означать переход от недоедания к голодной смерти. 

Каковы источники экономического роста? Экономический рост любой страны определяется шестью основными факторами, четыре из которых связаны с физической способностью экономики к росту. Перечислим их: 1) количество и качество природных ресурсов, 2) количество и качество трудовых ресурсов, 3) объем основного капитала, 4) технология. Эти четыре фактора экономического роста можно объединить под названием факторов приложения. Именно они делают рост производства физически возможным. Только доступность большего количества лучших по качеству ресурсов, включая технологический потенциал, позволяет увеличивать производство реального продукта. 

Однако следует различать способность к росту и реальный рост сам по себе, для которого важны следующие два соображения. Во-первых, рост зависит от факторов спроса. Для реализации растущего производственного потенциала экономика страны должна обеспечить полное использование расширяющегося объема ресурсов. Для этого требуется повышения уровня совокупных расходов. Во-вторых, на экономический рост влияют факторы распределения. Для наиболее целесообразного использования производственного потенциала должно быть обеспечено не только полное вовлечение ресурсов в экономический оборот, но и наиболее эффективная их утилизация. Способность к наращиванию производства недостаточна для расширения обшего выпуска продукции; необходимо также реальное использование растущего объема ресурсов и их распределение таким образом, чтобы получить максимальное количество полезной продукции. 

Следует отметить, что факторы предложения и спроса, влияющие на экономический рост, взаимосвязаны. Например, безработица обычно замедляет темпы накопления капитала, а также рост расходов на исследования. И наоборот, низкие темпы внедрения нововведений и капиталовложений могут стать главной причиной безработицы. 

Елементи національного багатсва по-різному взаємодіють в умовах певного типу економ. розвитку (розширеного відтворення): екстенсивно чи інтенсивно.

При екстенсивному типі екон. зростання досягається шляхом кількісного приросту всіх елементів продуктивних сил, насамперед факторів виробництва, при незмінному рівні технічної основи виробництва. Наприклад, для збільшення випуску продукції вдвічі у дію вводиться ще така ж кількість машин, устаткування і такої ж якості, застосовується вдвічі більше робочої сили,  такої ж кваліфікації і рівні освіти, такі ж форми організації праці, сировина тощо. У цьому випадку продуктивність праці і ефективність залищаються незмінними.

При інтенсивному типі економічного зростання збільшення масштабів випуску продукції досягається шляхом якісного вдосконалення всієї системи продуктивних сил, насамперед, речових і особистих факторів виробництва. Основою інтенсифікації є технічний прогрес, у наш час - НТР, що роггортається. Інтенсифікація виробництва знаходить своє вираження у зростанні суспільної продуктивної сили праці, у збільшенні якості продукції, ефективності вироб-ва. При інтенсивному типі екон зростання ступінь викор-ня національного багатства, екон потенціалу сус-ва зростає, у ньому (НБ) здійснюються структурні перетворення. Зокрема, змінюється співвідношення між виробничими і невиробничими фондами на користь останніх, збільшується питома вага основних фондів і зменшується частка матеріальних оборотних засобів і запасів,  і зростає частка домашнього майна населення, особливо предметів довготривалого користування.

У процесі розширеного відтворення відбувається поєднання інтенсивних і екстенсивних факторів. Тому розрізняють переважно інтенсивний або екстенсивний тип екон зростання. Оскільки більшість джерел екстенсивного зростання (земля, корисні копалини, трудові ресурси) надзвичайно обмежені, а для сус-ва властиве прогресивне екон зростання, необхідно переходити до переважно інтенсивного його типу. (працезоащаджуючі, фондозаощаджуючі, ресурсозаощаджуючі технології).

Валютный курс и валютный рынок. Факторы стабилизации курса нац. валюты на Украине. 

 Валютный курс (ВК) - это соотношение, по которому одна валюта обменивается на другую. Он представляет собой цену денежной единицы данной страны, выраженную в денежных единицах другой страны. Валютный курс, так же как и цена любого обычного товара, имеет свою стоимостную основу и колеблется вокруг нее в зависимости от спроса и предложения. В условиях золотого стандарта такой основной валютного курса является валютный, или монетный, паритет, т. е. отношение весового содержания золота в д. ед-це одной страны к весовому содержанию его в д. ед-це др. страны. 

 Курс нац. д. ед. меняется под влиянием множества факторов, к-ые действуют одновременно: изменение цен; инфляционные ожидания; изменение состояния платежного баланса страны (поступление валюты в страну или выбытие из нее); политическая ситуация в стране; спекулятивные операции; изменение официальной процентной ставки центрального банка. 

 В реальной практике международных валютных отношений в условия бумажноденежного обращения применяются следующие виды валютных курсов: 1) фиксированные (система, предпологающая наличие зарегестрированных паритетов, лежащих в основе валютных курсов, поддерживаемых гос. валютными органами); 2) плавающие или гибкие (система, при которой у валют отсутствуют официальные паритеты.). 

 Определение курса валют называется котировкой. Два метода котировки иностранной валюты к нац. - прямая (при которой курс ед-цы иностранной валюты выражается в нац. валюте; Украина в официальных публикациях использует этот вид котировки, например 1$ = 189 тыс. крб.) и косвенная (за единицу принята нац. валюта, курс которой выражается в определенном кол-ве иностранных д. ед., например 1 фунт стерлинг=1, 82$.)

 Конвертируемость - это такой валютно - финансовый режим, который позволяет более или менее свободный взаимный обмен национальных денежных единиц на иностранные валюты. Формы конвертируемости: 1. Внутренняя - означает право резидента данной страны (оте чественного держателя валюты) свободно обменивать свою национальную денежную единицу на иностранную валюту. 2. Внешняя - означает право нерезидента (иностранных держателей валюты)свободно обменивать валюту данной страны на иностранную. 3. Полная - возможность для резидентов и нерезидентов свободно осуществлять обмен денежной единицы данной страны на другую валюту с любой целью. 4. Частичная - означает что на некоторые виды внешнеэкономической деятельности или на некоторые категории держателей валюты режим конвертируемости не распространяется. 

 Воздействие гос-ва на валютный курс производится через операции центральных эмиссионных банков с помощью дисконтной политики и валютной интервенции. 

 Дисконтная политика - изменение учетной ставки центрального банка с целью регулирования валютного курса путем воздействия на движение краткосрочных капиталов. 

 Валютная интервенция - прямое вмешательство центрального банка в деятельность валютного рынка с целью воздействия на курс нац. валюты путем купли-продажи иностранной валюты. 

 Валютные курсы оказывают существенное воздействие на движение капиталов. Понижение валютного курса поощряет приток зарубежных инвестиций и противодействует экспорту капитала из страны, так как иностранные инвесторы получают возможность приобретения большей стоимости при том же объеме капитала в нац. валюте, что и до понижения курса, а возможности приобретения имущества за границей у нац. экспортеров соответственно уменьшаются. Повышение курса валюты действует в диаметрально противоположном направлении - стимулирует экспорт капитала из страны и ограничивает приток иностранных инвестиций. Колебания валютных курсов оказывают влияние и на сумму внешних долгов страны. Повышение курса валюты автоматически снижает бремя внешней задолжности, понижение увеличивает тяжесть внешних долгов в иностранной валюте. Валютные курсы из-за воздействия на внешнеторговый сектор экономики оказывают влияние и на внутреннее производство и занятость, особенно на производство экспортных товаров и товаров, заменяющих импорт. Степень воздействия валютного курса на процесс производства обусловлена степенью открытости экономики страны, т. е. долей экспорта в ее ВНП. 

1.  Економічна система суспільства, її складові та критерії типізації.

2.  Кредитна система та її функції. Роль центральних та комерційних банків в функціонуванні кредитної системи.

3.  Зайнятість та її державне регулювання в Україні.

Эк. система общества: суть, структура, формы. Становление эк. системы на Украине.

 Эк. система представляет собой совокупность всех экономических процессов, совершенствующихся в данном обществе на основе действующих в нем имущественных отношений и организационных форм.

 Каждая эк. система характеризуется своими элементами:

 ПС - матер. основа эк. системы, они обеспечивают превращение природы в соответствии с потребностями человека в совокупность матер. благ и определяют возрастание ПТ. ПС развиваются по своим законам, им характерны свои противоречия.

 Тех.-эк. отношения - отношения между людьми в процессе специализации, кооперирования и комбинирования пр-ва.

 ПО - отношения по поводу присвоения объектов собственности во всех сферах пр-ва. ПО яв-тся соц.-к. формой развития ПС, опосредствующим звеном между ПО и ПС яв-тся ТЭО.

 Хоз. механизм - система основных форм, методов и рычагов использования эк. законов, для разрешения противоречий общ. способа пр-ва, реализации собственности, а также всес-тороннего развития человека, согласование его интересов с интересами коллектива и общества.

 Условно можно выделить четыре типа экономических систем: чистый рынок, командно-административная, традиционная, смешанная.

 Рыночные отношения хар-тся частной собственностью, конкуренцией и ценовой координацией эк. деятельности, а также управлением ею. В такой системе поведение каждого участника мотивируется его личными интересами, каждая эк. Единица стремится максимизировать свой доход на основе индивидуаль ного принятия решений.

 В командно-административной экономике все решения о производстве и потреблении решаются государством. Основные черты этой системы: общественная собственность на все материальные ресурсы, коллективное принятие решений путем централизованного экономического планирования, предприятия являются собственностью государства и осуществляют производство на основании государственных директив, работники закреплены за профессиями и даже в соответствии с планом закрепляются по географическим районам централизованно. Соотношение между ср-вами пр-ва и предметами потребления устанавливаются централизовано.

 Смешанная эк. система - промежуточная между крайностями рыночной и командно-административной. Правительство играет здесь активную роль, способствует стабилизации и росту эк-ки, обеспечивает ее некоторыми товарами и услугами, которые производятся в недостаточном объеме или совсем не поставляются рыночной системой, изменяя распределение доходов.

 В большинстве эк. слаборазвитых странах действуют традиционные эк. системы, основанные на обычаях. Текника пр-ва, обмен, распределение доходов базируется на традициях. Наследственность и касты диктуют эк. роли лицам, соц.-эк. застой четко выражен. Технич. прогресс и внедрение инноваций резко ограничены, поскольку они соперничают с традициями и угрожают стабильности общ. строя.

 Для каждой страны не существует однозначного или общеопределенного решения эк. проблем. Различные гос-ва имеют разное культурное и историческое прошлое, различные обычаи и традиции, неодинаковые природные богатства. Это особо актуально для Украины, которая строит свою государственность.Она должна воспользоваться всем опытом мировой цивилизации, учитывая свои особенности, формировать свой эк. строй, основанный на разнообразии форм собственности и видов хозяйствования.

 Условно делят: страны с командной экономикой - Албания, б. СССР, со смешанной экономикой - б. Югославия, Швеция, Франция, с рыночной экономикой - Гонконг.

Кредитная система и её функции. Роль центральных и коммерческих банков в функционировании кредитной системы. 

 Кредитную систему рассматривают как:

 - совокупность кредитно-расчетных отношений, форм и методов кредитования;

 - совокупность кредитно-финансовых институтов. 

 Кредитно-расчетные отношения связаны с движением ссудного капитала и включают различные формы кредита(коммерческий, банковский, потребительский, государственный, международный). 

 Кредитная система как совокупность кредитно-финансовых институтов аккумулирует свободные денежные капиталы, доходы и сбережения различных слоев населения и предоставляет их в ссуду фирмам, правительству и частным лицам. Основой кредитной системы исторически являются банки. 

 Функции кредитной системы:

 - перераспределительная:свободные денежные капиталы и доходы предприятий, личного сектора, гос-ва превращаются в ссудный капитал, который передаётся за плату во временное пользование;

 - экономия издержек обращения:замещение наличных денег кредитными(векселя, банкноты, чеки), безналичным расчетом;

 - кредитное регулирование:совокупность мероприятий, осуществляемых гос-вом для изменеия объема и динамики кредита в целях воздействия на хоз. процессы. Кредитно-финансовые институты делятся на: -центральные банки(ЦБ)-осуществляют выпуск банкнот и являются центрами кредитной с-мы; -ком. банки(КБ)-частные и гос. банки, осуществляющие универсальные опорации по кредитованию предприятий, главным образом за счет денежных капиталов, которые они получают в виде вкладов; -спец-ные кредитно-финансовые институты(кредитные организации)банковские и небанковские организации, специализирующиеся на определенных видах кредитования. 

 Функции ЦБ: -эмиссионная -акумуляция и хранениние кассовых резервов для КБ-каждый КБ обязан хранить на резервном счете в ЦБ сумму в определенной пропорции к размеру его вкладов; -кредитование КБ-характерно для соц. экономики; -представление кредитов и выполнение расчетных операций для правительственных органов;

Функции КБ: -аккумулирование бесрочных депозитов (веденте текущих счетов) и оплата чеков, выписанных на эти банки; -представление кредитов предпринимателям; КБ осуществляют также расчеты и организуют платежный оборот в масштабах всего нар. хоз-ва. на базе их операций возникают кредитные деньги-чеки, банковские векселя. 

Занятость и безработица. Теория занятости. Политика Украины в сфере занятости. 

 К раб. силе статистика в развитых странах относит всех занятых и безработных. 

 Занятыми считаются:

 а) лица, работающие в течение недели на момент статистич. опроса за плату или на собственных предприятиях;

 б) лица проработавшие не менее 15 часов в неделю бесплатно на предприятия, принадлежащих членам их семей;

 в) временно нетрудоспособные, находящиеся в отпусках. 

 Применяются различные показатели занятости: общая численность занятых, численность занятых в пересчете на полный раб. день, отработанные на 1 определенный период человекочасы. 

 Безработица - это соц. -эк. явление, при к-ом часть раб. силы (эк. активного населения) незанято в пр-ве товаров и услуг. Безработные на ряду с занятыми формируют раб. силу страны. В реальной жизни безработица выступает как превышение предложения раб. силы над спросом на нее. Безработным, согласно соц. статистики, относят лиц, незанятых на момент проведения опроса о статусе их занятости, предпринимавших попытки найти работу в течение предыдущих 4 недель и зарегистрированных на бирже труда. 

 Структура безработицы по ее причинам включает 4 категории раб. силы:

 - потерявшие работу в рез-те увольнения

 - добровольно оставившие работу

 - пришедшие на рынок труда после перерыва

 - впервые пришедшие на рынок труда. 

 Среднемесячный уровень безработицы в течение данного года расчитывается по формуле:

              UE

 LUE = ------------ 100%

             LFc
 LUE - уровень (норма безработицы) UE - среднемесячная численность безработных LFc - численность гражданской раб. силы. 

 Теории занятости:

 1 - классическая - во-первых утверждает, что ситуация, при к-ой уровень расходов б/недостаточным для закупки продукции, произведенной при полной занятости, вряд ли возможна; во-вторых, даже если бы уровень общих расходов оказался недостаточным, довольно быстро включатся такие рычаги регулирования как цена и з/плата, в рез-те чего снижение общих расходов не повлечет за собой сокращение реального объема пр-ва, занятости и реальных доходов;

 2 - кейнсианская - резко отличается от (1), жесткий вывод теории состоит в том, что при кап-зме просто не сущ-ет никакого мех-ма, гарантирующего полную занятость; кол-во произведенных товаров и услуг и соответственно уровень занятости находятся в прямой зависимости от уровня общих или совокупных расходов. 

1.  Олігополістичний ринок. Олігополія, конкуренція і особливості ціноутворення.

2.  Кейнсіанська теорія макроекономічного регулювання: сутність, механізм та практика застосування в Україні.

3.  Цінова дискримінація та економічна ефективність монополій.

Олигополист pынок. Олигополия, конк и особ ценообpаз. 

Гл тpудность в анализе олигоп сост в опpеделении того, с какими огpаничениями сталкиваются фиpмы на pынке, где сущ неск конкуpиpующих компаний. Фиpмы пpи олигоп, также как пpи совеpшенной конкуpенции и на монополизиpованных pынках сталкиваются с огpаничениями затpатной кpивой и условий спpоса. Hо, кpоме того, они сталкиваются еще с одним огоpаничением:действиями конкуpиpующих фиpм. Изменение пpибыли, котоpое фиpма м. получить за счет изменения цен, объемов выпуска или качественных хаp-к пpодукта, зависит не только от pеакции потpебителей но, также от того как на это отpеагиpуют дp фиpмы-участницы данного pынка. Зависимость поведения каждой фиpмы от pеакции конкуpентов наз-ся олигопол-ой взаимосвязью. 

 Пpи олигополии цены и кол-во пp-ции м. изменяться не только в pез-те изменения объективных условий, таких как спpос и пpедл., но и под воздействием чисто субъективных оценок чел хаp-pа таких как упpямство лояльность теpпение или злость. 

 Любая модель олигополии д. содеpжать пpежде всего схему ответных действий фиpмы на pеакцию конкуpентов, вызванную положением на pынке. 

 Hа олигоп pынке наибольшее pаспpостpанение получило объединение пpедпpиятий (тpесты, концеpны, каpтели)

 Выделяют 4 модели ценообp. 

 1. Модель лояльной кpивой спpоса

 2. Модель олигополии основ-ая на тайном сговоpе

 3. Модель лидеpства в ценах

 4. Модель ценообp-ия по пpинципу "издеpжки плюс" 

Кейнсианская теория макроэк. регулирования: суть, формы регулирования, инструменты. 

 Кейнсианская теория ("теория регулируемого капитализма") возникла в 30-х гг. 20 ст. в период глубокого эк. кразиса в кап. странах. В отличие от классиков, кейнсианцы утверждали, что рыночный механизм должен дополниться гос. вмешательством в экономику путем регулирования спроса, инвестиций и уровня ссудного процента. Изучая такие категории, как национальный доход, совокупные инвестиции, совокупное количество денег в обращении, потребление и сбережение, занятость, процент и т. п., Кейнс пришел к выводу, что законы свободной конкуренции, эластичность цен и заработной платы, подвижность капитала отошли в прошлое (экономическое равновесие - лишь редкий случай, а экономика имеет неравновесный характер, который может проявляться в опережающем росте предложения по сравнению со спросом). Концепция Кейнса содержит практические рекомендации по выходу из состояния эк. неравновесия. Главное - возобновление инвестиций со стороны государства и предприятий, которое приведет к возрастанию потребительского спроса, росту занятости и доходов населения. Главную роль играет государство, к-е должно обеспечить востановление прибыльности предприятий и избежание социальных потрясений из-за безработицы и падения жизнонного уровня населения в годы кризиса. Оно должно взять на себя ответственность за состояние совокупного спроса; за ситуацию в сфере занятости, использование трудовых ресурсов. 

 Рекомендации по регулированию спроса:

 1. Государство должно стимулировать увеличение частных инвестиций путем снижения нормы %, т. е. удешевляя кредит. Доступность кредита делает инвестиции привлекательнее сбережений (предприниматели стремятся больше вкладывать в прво). С понижением уровня % за банковский кредит понижается уровень % по вкладам. Это делает невыгодным сбережения и стимулирует рост потребления. 

 2. Государство должно стать самым крупным инвестором. Гос. расходы и гос. спрос увеличивают совокупный спрос, выравнивая соотношение спроса и предложения. 

3.  Рост инвестиционного спроса дополняется ростом потребительского спроса. 

Цінова дискримінація та економічна ефективність монополії

Види цінової дискримінації:

1) просторова;
2) тимчасова;
3) за товарам (за цілями використання благ);
4) за об`ємами;
5) за видами покупців.
Спрощена модель цінової дискримінації


Ціна завжди нижче на тому ринку, де еластичність попиту вище.
1.  Ринки ресурсів засобів виробництва. Загальні проблеми формування цін на ресурси і попиту на них.

2.  Монетариська теорія: сутність, механізми та практика застосування в Україні.

3.  Ринково-продуктова стратегія підприємства в короткостроковому періоді на ринку з монополістичної конкуренцією.

Рынок ресурсов и продуктов. Проблемы формирования рынков продуктов и ресурсов в Украине. 

 Рынок ресурсов и продуктов представляет собой систему экономических отношений, которые осуществляются в процессе обмена продуктами путем купли-продажи. Через рынок осуществляется связь производства и потребления и, таким образом, осуществляется удовлетворение общественных потребностей. 

 Рынок имеет давнюю историю:

 1. Т-Т; 2. Т-Д-Т; 3. Д-Т-Д. 

 Рыночный механизм подчиняется двум основным законам:

 - закону стоимости;

 - закону спроса и предложения. 

 Значение рынка: 1. Рынок связывает производителя с потребителем (покупателя и продавца). 2. Позволяет определить реальную потребность в отдельных изделиях. 3. Поддерживать равновесие между спросом и предложением. 4. Способствует свободному переливу капитала между отраслями. 5. Стимулирует постоянное повышение качества продукции, обновление ее ассортимента. 6. Уменьшение затрат на производство. 

 Для того чтобы рынок функционировал эффективно необходимы определенные экономические условия. 

 Принципы рынка: 1. Принцип экономической свободы. 2. Конкуренция. 3. Автоматизм регулирования (свободное ценообразование). 

 Общее функционирование рыночной системы опирается на два фундаментальных фактора: 1. Материальные потребности существуют бесконечно. 2. Экономические ресурсы ограничены или редкостны (земля, капитал, труд и т. д.). 

 В рыночной экономике взаимодействуют два основных рынка: 1. Рынок ресурсов. 2. Рынок продуктов. 

 Согласно этой модели рыночное равновесие формируется под влиянием спроса и предложения на обоих рынках. Она определяет и равновесие всей экономической системы. 

 Функционирование рынка и достижение рыночного равновесия в этих условиях предусматривает наличие устойчивой конкуренции, которая называется свободной, совершенной. 

 Что предусматривает совершенная конкуренция: - множество покупателей и продавцов товара, каждый из которых производит или потребляет небольшую часть общего объема продукции (не больше 35%); - товар должен быть однородным с точки зрения покупателя. Все покупатели должны быть однородными с точки зрения продавцов. - отсутствуют входные барьеры для вступления в отрасль нового производителя и существуют возможности свободного выхода из отрасли; - все участники рынка полностью информированы о ценах и их изменеиях; - существует рациональное поведение участников рынка. 

 Противоположностью рынка совершенной конкуренции является монопольный рынок. Монополист имеет возможность контролировать предложение, влиять на цены, ставить выше входные барьеры на рынок, не допускать появление товаров заменителей и т. д. 

 Вот почему государство ведет борьбу за чистую конкуренцию. Государство запрещает проявляться монополии. Оно квалифицирует действия отдельных компаний как противозаконные в таких случаях: - объем продаж больше 35% - возникает фиксация цен - слияние компаний - директораты, которые переплетаются (запрещается быть членом директората двух конкурирующих компаний). 

 Таким образом на определенном этапе возникает регулирующая роль государства, государственное регулирование. В связи с этим схема экономического оборота принимает другой вид (в нее включается правительство). 

Теория и практика монетаризма. Монетарная политика на Украине. 

 Со 2-ой пол. 70-х гг - нач 80-х шел интенсивный поиск новых подходов к регулированию эк-ки. Главной стала проблема инфляции при одновременном снижении пр-ва. Началась переоценка ценностней и поиск новых рецептов. Наибольшее влияние в процессе разработки новой концепции и пересмотре эк. политики получили рекомендации монетаристов. Позитивный вклад монетаризма в эк. теорию, прежде всего в теорию денег, заключался в обстоятельном исследовании мех-ма обратного воздействия ден. мира на товарный, монетарных инструментов и монетарной политики на развитие эк-ки. Монетаристские концепции служат основой ден. -кред. политики, используемой в кач-ве важнейшего направления гос. регулирования. 

 Основные положения теории:

 1) устойчивость частного рыночного хоз-ва. Монетаристы считают, что рын. хоз-во в силу внутренних тенденций стремится к стабильности, самоналаживанию. Если имеют место диспропорции, нарушения, то это происходит прежде всего в результате внешнего вмешательства. Т. е. гос. вмешательство ведет, по мнению монетаристов, к нарушению нормального хода хоз. развития. 

 2) число гос. регуляторов сокращается до мин-ма, исключается налоговое, бюджетное регулирование. 

 3) в кач-ве главного регулятора, воздействующего на хоз. мех-м, служат "денежные импульсы", денежная эмиссия. Между динамикой денежной массы и динамикой нац. дохода сущ-ет самая тесная связь и "ден. импульсы" - самая надежная настройка эк-ки. Ден. масса влияет на величину расходов потребителей, фирм; увеличение массы денег приводит к росту пр-ва, а после полной загрузки мощностей - к росту цен. 

 4) поскольку изменение ден. массы сказывается на эк-ке не сразу, а с нек-ым опозданием и это может вести к неоправданным нарушениям, то следует применять долгосрочную политику, к-ая рассчитана на длительное, постоянное воздействие на эк-ку, и воздействие, имеющее целью рост произв. потенциала. 

 Передаточный мех-м "ден. импульсов": на эк. конъюнктуру (взаимодействие спроса и предложения) влияют не только наличные деньги (М1), но и вклады, депозиты в коммерч. банках (М2), т. е. монетарный базис, представляющий собой сов-сть наличных денег и банковских резервов. Монетарный базис влияет на эк. жизнь не сразу, а с определенным разрывом во времени. При этом темпы роста монетарного базиса должны быть скоординированы с темпами роста товарной массы. 

 Денежное правило Фридмана: необходимо чтобы процент прироста денег в обращении соответствовал приросту цен и нац. дохода. Рост ден. массы должен быть таким, чтобы обеспечить устойчивость цен и соответствовать темпам роста ВНП. 

 На сегодняшний день большинство эк. теоретиков придерживаются мнения о необходимости регулирования рын. эк-ки гос-вом. Особенно актуальной эта проблема яв-тся для Украины. Поэтому правительству необходимо найти соотношение между функционированием рынка, как самым регулирующим мех-мом, и мерой влияния гос-ва и его органов на эк. процессы. 

Рыночно-производит. стратегия предприятия в краткосрочном периоде на рынке монополистической конкуренции. 

 Монополистическая конкуренция (МК) подразумевает такую рыночную ситуацию, при которой относительно большое число небольших производителей предлагает похожую, но не идентичную продукцию. Для МК не требуется присутствия сотен или тысяч фирм, достаточно сравнительно большого их числа 25, 50, 70. 

 Из наличия такого числа фирм вытекает несколько признаков МК: каждая фирма обладает относительно небольшой долей всего рынка, поэтому она имеет очень ограниченный контроль над рыночной ценой. Наличие сравнительно большого числа фирм гарантирует, что тайный сговор, согласованные действия фирм с целью ограничения объема пр-ва и искусственного повышения цен, почти невозможен. Нет ощущения взаимозависимости между фирмами. Вступить в отрасль с МК достаточно легко. 

 В краткосрочном периоде фирма, действующая в условиях МК, может либо получить эк. прибыль, либо столкнуться с убытками. 

 Фирма будет максимизировать свои прибыли или минимизмровать свои убытки, производя такой объем продукции, который обозначен пересечением кривых предельных издержек и предельного дохода. 

 1. Фирма производит объем продукции, назначает цену и достаточно удачлива, чтобы получить совокупную прибыль. В этом случае эк. прибыли побудят новые фирмы вступить в отрасль, в итоге в ходе конкуренции они будут ликвидиованы. 

 2. Может сложиться менее благоприятная ситуация с издержками и спросом, ставящая фирму в условиях монополистической конкуренции в положение, при к-ом она несет убытки в краткосрочном периоде. Убытки вызовут массовый выход фирм из отрасли до тех пор, пока нормальные прибыли не будут восстановлены.
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 Спрос на продукцию фирм не яв-тся абсолютно эластичным, и поэтому график предельного дохода проходит ниже графика спроса. Наибольшую прибыль фирма получит при цене Р0 и объеме пр-ва Q0, а миним. убытки - при цене Р1 и выпуске Q1.

1.  Ринок цінних паперів, його сутність і функції. Становлення ринку цінних паперів в Україні.

2.  Необхідність та методи державного регулювання економіки за умов ринкових відносин.

3.  Механізми встановлення рівноваги підприємства в довгостроковому періоді за умов монополістичної конкуренції.

Ринок цiнних папеpiв, його сутнiсть i функцii. Становлення pинку цiнних папеpiв в Укpаiнi. 

Фioнансовий pинок можна подiлити на:

1. Ринок банкiвських позичок

2. Ринок цiнних папеpiв

Ринок цiнних папеpiв доповнюе систему банкiвского кpедиту та взаемодiе з нею. 

Завдання pинку ЦП полягае у тому щоб забезпечити бiльш повне та швидке пеpеливання заощаджень за цiнщю яка влаштовуе обидвi стоpони. Для цього потpiбнi бipжi та дiючi на pинку ЦП посеpедники. 

Бipжа - це оpганiзований pинок ЦП, який функцiонуе на пiдставi офiцiйно заpеестpованих пpавил ведення тоpгiвлi, де угоди пpо pозмiщення та купiвлю-пpодаж ЦП здiйснюються обмеженою кiлькiстю бipжових посеpедникiв. Емiтентами (що випускають у обiг гpошi та цiннi папеpи) на pинку ЦП виступають пpиватнi та деpжавнi нацiональнi, пpиватнi та деpжавнi iноземнi оpг-цii. 

ЦП дiляться:

- акцii

- облiгацii

- спец. ЦП

 pинок ЦП 

 1. пеpвинний 2. втоpинний 1. 1. децентpалiзований 1. 2. центpалiзований 1-на ньому pозмiщуються впеpше випущенi папеpи 2-пpодаються i купуються впеpше випущенi ЦП 1. 1. -обеpтаються допущенi i недопущ. до обiгу на фонд. бipжах ЦП 1. 2. -ФБ, на якiй обеpт-ся допущ. до обiгу ЦП 

В Укpаiнi вiдбуваеться вiдpодження ФБ, якi активно впливали на економiку до pеволюцiю. Веpховна Рада Укpаiни пpийняла 18 чеpвня 1991 p. постанову пpо поpядок вфвдення в дiю закону"Пpо ЦП i ФБ" з 1 сiчня 1992 p. 

Необходимость и суть гос. регулирования экономики. 

 Одним из основных элементов механизма регулирования капиталистического хозяйствования, а тем самым и сбалансованости нац. рынка, в условиях современного капитализма есть:

 Во-первых, рыночное регулирование, к-ое осуществляется с помощью механизма конкуренции, динамики рыночных цен, стихийного выравнивания спроса и предложения и т. д. Такое регулирование ограничено преимущественно рамками не монополизированного сектора экономики. 

 Во-вторых корпоративная планомерность. Гигантские многоотраслевые концерны с помощью ЭВМ, маркейтинг постоянно изучает постоянный спрос, формируют его. Поэтому пр-во товаров концернами ориентируется на известный рынок на основе первоначальных соглашений это касается номенклатуры продукции, ее количества и качества. В наше время на мировой капиталистический рынок на основе первоначальных соглашений между производителями и потребителями приходит приблизительно 70% всех товаров, основную массу которых производят гигантские монополистические объединения. 

 В-третьих гос. регулирование полностью осуществляется в предоставлении гос-вом заказов, закупки значительной части произведенной продукции, что означает гарантированный спрос на нее. 

 Важными направлениями гос. регулирования экономики, а также установления равновесия нац. рынка яв-тся: 1) антициклические регулирования, которые имеют кратковременный характер и направлены на ослабление циклических колебаний, снижение уровня инфляции; 2) программирование, которое имеет долговременный характер, стремится целенаправленно влиять на объем и направления капиталовложений, изменение структуры народного хозяйства, т. е. имеет стратегические цели. 

 Для достижения как краткосрочных, так и долгосрочных целей используют: 1) прямое регулирование (администрантивное), которое осуществляется с помощью принятия законодательных актов; 2) непрямое регулирование, основанное на использование разных эк., финансовых рычагов. 

 Важными методами гос-монополистического регулирования экономики Украины есть: 1) проведение реформ в налогооблажении корпораций, гос. предприятий и предприятий не монополизированного сектора экономики; 2) гос. стимулирование научно-исследовательстих и иследователно-конструкторских разработок, или научно-техническая политика; 3) активная амортизационная политика; 4) кредитно-денежная политика; 5) осуществление структурной, или промышленной политики. 

Механизм восстановления равновесия предприятия в долгосрочном периоде в условиях монополистической конкуренции. 

 Монополистическая конкуренция (МК) подразумевает такую рыночную ситуацию, при к-ой относительно большое число небольших производителей предлагает похожую, но не идентичную продукцию. Для МК не требуется присутствия сотен или тысяч фирм, достаточно сравнительно большого их числа - 25, 50, 70. 

 Из наличия такого числа фирм вытекает несколько признаков МК: каждая фирма обладает относительно небольшой долей всего рынка, поэтому она имеет очень ограниченный контроль над рыночной ценой, наличие сравнительно большого числа фирм гарантирует, что тайный сговор, согласованные действия фирм с целью ограничения объема пр-ва и искусственного повышения цен, почти невозможен, нет ощущения взаимозависимости между фирмами, вступить в отрасль с МК достаточно легко. 

 В долговременном периоде существует тенденция к получению нормальной прибыли, или безубыточности для фирм, действующих при МК. Фирмы, терпящие убытки, предпочтут уйти из отрасли, а высокие эк. прибыли станут стимулом вступления новых фирм в отрасль. Новые фирмы, производя сходную по хар-ру продукцию, получат свою долю рынка, и спрос на товары фирмы, получавшей прибыль, снизится (график спроса сместится влево).
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 В случае получения прибылей в краткосрочном периоде можно ожидать, что эк. выгоды привлекут новых конкурентов, поскольку вступление в конкуренцию в отрасли является относительно простым. Когда новые фирмы войдут в отрасль кривая спроса опустится и станет более эластичной, потому что каждая фирма обладает меньшей долей совокупности спроса и сталкивается теперь с большим числом представляющих собой близкие заменители продуктов. Это в свою очередь имеет тенденцию вызывать исчезновение эк. прибылей. Исчезает тенденция вступления в отрасль. 

 В случае получения убытков в краткосрочном периоде можно ожидать, что произойдет массовый выход фирм из отрасли в долговременном периоде. Столкнувшись с меньшим числом конкурирующих видов и возросшей долей совокупного спроса, уцелевшие фирмы обнаружат, что их убытки постепенно уступают место почти нормальным прибылям. 

1.  Ринок як система економічних відносин суспільства. Суб’єкти і об’єкти ринку.

2.  Мультіплікатор витрат: сутність, форми та роль у макроекономічному аналізі.

3.  Ринкова продуктова стратегія підприємства монополіста.

Рыночные отношения в эк. системе общества: сущность, стратегия, значение. 

 Рынок - обмен, организованный по законам товарного пр-ва и обращения, совокупность отношений товарного и денежного обращения. 

 Рынок - сфера обмена внутри страны и между странами связывающая между собой производителей и потребителей продукции. 

 Рынок - форма организации товарного пр-ва. Отношения по поводу реализации продукции, отношения между теми, кто продает и теми кто покупает. Товар производится при помощи капитала и проходит через рынок. 

 Углубленное понимание категории "рынок" требует учета его места в системе общ. отношений. Эта система включает в себя 4 сферы эк. деят-сти: - пр-во - важнейшая сфера эк-ки, т. к. именно она рождает товарную массу; - распределение - следствие пр-ва; от того как распределяются рез-ты труда во многом зависит эф-сть производственного процесса; - обмен - хотя и занимает 3 место в иерархии сфер эк-ки, но добно распределению оказывает сильное воздействие на пр-во; - потребление - конечная естественная цель эк. жизни общ-ва. 

 Рыночные отношения - совокупность отношений сферы обращения в процессе купли-продажи товаров. 

 Рынок и его сущность раскрывается через его функции: 1. Фаза общ. воспр-ва, связывающая пр-во и потребление. 2. Осуществляет через потребителей (покупателей) общ. признание товаров и труда, к-ое потрачено на их пр-во; контролирует пр-во, его состояние, сигнализирует о целесообразности затрат на пр-во конкретного продукта в определенной сфере. 3. Стимулирует эк. процессы в направлении экономии труда. 4. Регулирует эк-ку в целом, осуществляет перераспределение общ. труда между отраслями. 

 Условия функционирования рынка: 1. Эк. свобода всех субъектов хозяйствования в рамках правовых норм. Равноправие всех форм собственности. 2. Информированность состояния рынка. 3. Способность контрагентов рынка влиять на уровень цен. 4. Достаточное кол-во продавцов и покупателей и конкуренция м\у ними. 5. Для рынка необходимо правовое обеспечение рын. отношений. 

 Рыночные отношения включают: - Объекты - определенный объект купли-продажи, к-ый не обязательно связан с материальным состоянием (вещь, услуга, идея, информация). Всякий объект яв-тся объектом собственности - вещь м\б продана если она кому-то принадлежит. - Субъект - покупатели, продавцы, к-ые м\б физическими или юридическими лицами или их представителями. 

 Элементы рынка - спрос, предложение, цена. 

 Спрос - платежеспособная потребность. Кол-во продукта, к-ое потребители готовы и имеют возможность купить по некоторой цене за определенное время. Относительно постоянная во времени платежеспособная потребность. 

 Детерминанты спроса - 1. изменение вкусов покупателей; 2. изменение числа покупателей; 3. изменение дохода; 4. изменение цен на сопряженные товары; 5. изменение в ожиданиях потребителей. 

 Предложение - кол-во продукции, которую производитель желает и имеет возможность произвести и предложить к продаже на рынке по конкретной цене на протяжении определенного времени. 

 Детерминанты предложения - 1. цены на ресурсы; 2. технологии пр-ва; 3. налоговая политика; 4. цены на товары; 5. ожидаемые измениния цен. 

 В определенном соотношении спроса и предложения как по отдельным товарам и их группам так и по товарной массе в целом находит проявление конъюнктура рынка. Соотношение спроса и предложения - рыночное равновесие. 

 Рынок имеет определенную структуру, к-ая зависит от конкретного объекта рыночных отношений. 

 Различают - рынок товаров и услуг; - рынок средств пр-ва; - рынок потребителей товаров и услуг; - финансовый рынок; - недвыжымости. 

Мультиплікатор витрат: сутність, форми та роль у макроекономічному аналізі.

Обсяг вир-ва знаходиться в прямій залежності від сукупних витрат.


При збільшенні СВ від СВ1 до СВ3 доход збільшится від ВВП1до ВВП3. При цьому виникає питання, яка існує кількісна залежність між приростом СВ і приростом ВВП.

розглянемо це питання на прикладі інвестицій, тобто припустимо, що сукупні витрати змінюються лише за рахунок інвестицій.

Наукою встановлено, що між інвестиціями і доходом існує не проста, а помножена (мультиплікативна) залежність.

Мультиплікатор характер-зує здатність початкового приросту інвестицій багаторазово створювати доходи на основі багаторазового їх перетворення у витрати.

Відношення між приростом доходу і приростом інвестицій наз. мультиплікаторм інвестицій:

Мі = (ВВП(доход)/(ВІ(валові інвестиції

Він залежить від того, яка частка доходу не перетворитться у витрати, тобто від граничної схильності до заощадження. Спираючись на це мульт-р витрат визначається як 1/ГСЗ.

Спираючись на мульт-р м/обчислити приріст ВВП, викликаний будь-яким приростом сукупних витрат.

(ВВП = (СВ*Мв

Рыночно-продуктовая стратегия предприятия-монополиста.

Монополист обязан считаться со спросом на свой товар.

Всегда существует такое соотношение между P и Q , при котором монополист получит максимальную выручку на основе понятия предельной выручки MR=(TP/(Q

Увеличивается либо объем за счет снижения цены(увеличение цены предполагает уменьшение объема).

Логика принятия монополистом решения  по объему и цене таже,что и в условиях совершенной конкуренции: MR=MС (на графике точка А.).

Отличие монопольной конкуренции от рыночной :на рынке совершенной конкуренции А всегда меньше Q оптимального (максимальная выручка).

А дает меньший совокупный доход ,но прибыль больше .

P о -определенная монополистом цена для получения макс. прибыли .

Для рынка совершенной конкуренции MC=P (т.В) -оптимальная цена и объем (Р2)  монополиста .

Его сверхприбыль показана трапецией , ограниченной МС .При монопольном же положении прибыль следует различать с объемом А при цене Ро.

Реально же уравнение кривой предложения неизвестно,а при условном ее изображение учитываются элементы риска (в условиях монополии риск менее реален)  следовательно ,наблюдается поведение в условиях неопределенности.В условиях ограниченности информации и практической невозможности применить вышеуказанный подход монополисты принимают универсальное правило,выведенное из равенства MR=MC,: MR=(TR/(Q=(PQ/(Q

Предельная величина MR более динамична ,чем Р,следовательно , MR(от каждой дополнительной единицы продукции ) может быть определена как MR= P+Q((P/(Q)

Нисходящий характер кривой спроса приводит к тому , что производство и продажа дополнительной единицы ведут к снижению в цене ,которое уменьшает доход от всей проданной продукции,следовательно, MR-цена ,скорректированная на уменьшение дохода от единицы (выручка от единицы).

Монополист поэтому вынужден обеспечить крутизну в погоне за прибылью.

MR=P+P(Q*(P/P*(Q); MR=P+P/Ed   Ed - коэффициент эластичности, но для максимизации прибыли MC=MR, тогда MC=P+P/Ed, следовательно P=MC/(1+1/Ed).

Оптимальная цена (выгодная ) определяется путем отслеживания MC и с учетом эластичности спроса на участке ,отмеченном на графике*.

Т.о монополист на назначает наивысшую цену ,.которую он может получит;максимальная совокупная прибыль ,к которой стремится монополист ,редко совпадает с максимальными прибылями на единицу продукции ; высокие издержки и слабый спрос могут мешать монополисту получить какую -либо прибыль вообще;монополист будет стремиться избегать неэластичного отрезка кривой спроса;при одних и тех же издержках монополист сочтет выгодным ограничить объем производства  и назначить более высокую цену ,чем сделал бы конкурентный продавец.Это ограничение объема производства вызывает нерациональное использование ресурсов(цена превышает предельные издержки).Также монополист может увеличить свои прибыли,занимаясь ценовой дискриминацией.
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1.  Земельна рента, її форми і джерела.

2.  "Витрати - випуск", "вилучення - ін'єкцій" як витратні аспекти економічної рівноваги.

3.  Види монополій. Умови довгострокової рівноваги монополістів різних видів.

Земельная рента и ее формы. 

 Рента - это экономическая форма реализации земельной собственности. Она существовала еще в рабовладельческом и феодальном обществе. Феодальная земельная рента выражала отношения между двумя классами - помещиками и крепостными крестьянами и представляла собой весь добавочный продукт, который присваивал землевладелец. В условиях капитализма рента выражала отношения между тремя классами: землевладельцем и арендатором, а также между арендатором и наемным рабочим. Эк. формами реализации ренты были: панщина, позднее оброк и тот же оброк, только в денежной форме. 

 В сельском хозяйстве различают три вида ренты:

 - дифференциальную;

 - абсолютную;

 - монопольную. 

 Механизм образования дифференциальной ренты обусловлен действием закона стоимости со специфическими условиями с/хоз-го пр-ва. Особенность действия закона стоимости в земледелии в том, что общественная стоимость с/хоз-ных продуктов определяется не средними условиями пр-ва, как в промышленности, а условиями пр-ва на относительно худших участках земли. Чтобы удовлетворить возростающие потребности на с/хоз-ную продукцию, нужно привлекать к обработке не только лучшие и средние по плодородию земли, а и относительно худшие. Это относится к земельным участкам, которые расположены на разных расстояниях от мест потребления с/хоз-ных продуктов. Но для этого пр-во и реализация продукции на худших землях (или наиболее от рынка) должно быть экономически выгодным, т. е. цена на продукцию с этих земель должна обеспечить нормальные условия для расширенного воспроизводства. При этих условиях на средних и лучших землях (при одной цене) возникает фиксированный дополнительный чистый доход, который превращается в дифференциальную ренту 1. (ДР)

 ДР1 - это дополнительный чистый доход, который создается в хозяйствах, которые пользуются лучшими землями, а также ближе расположены к рынкам сбыта продукции. Эти хозяйства тратят на единицу продукции меньше труда по сравнению с хозяйствами, которые расположены на худших участках. 

 ДР2 - одна из форм прибавочного продукта, который получают вследствие разной продуктивности затрат, которые последовательно делаются на одном и том же участке земли, т. е. вследствие интенсификации земледелия. Если правильно использовать дополнительные средства для комплексного улучшения обработки грунтов, то они обеспечивают такой прирост продукции, который не только окупает эти затраты, но и дает дополнительный доход, кторый превращается в ДР2. 

 Причиной создания ДР обеих типов есть монополия на землю как объект хозяйствования, что обуславливает формирование общественной стоимости на основе индивидуальной стоимости продукции, произведенной на худших земельных участках. 

 Существование абсолютной земельной ренты многими экономистами отрицается. Она создается как излишек общественной стоимости сельскохозяйственной продукции над ценой производства, т. е. это разница между рыночной стоимостью продукции и ценой пр-ва. Она возникает тогда, когда при ограниченности земли как основного способа пр-ва существует и монополия частной собственности на землю. 

 Монопольная рента - это рента с земель, на которых в силу определенных почвено-климатических условий возможно выращивание редких с/хоз культур (табак, цитрусовые). Поскольку кол-во продуктов, произведенных при таких условиях, весьма ограничено, то они продаются по монопольным ценам, превышающим и обществ. цену пр-ва и цену пр-ва. Величина монопольной цены определяется не стоимостью продукта, платежеспособностью того или иного лица и стремлением его купить этот редкий продукт. 

Модели достижения эк. равновесия. Модели "расходы-выпуск", "изъятие-инъекции", "совокупный спрос и совокупное предложение".

Равновесный уровень пр-ва - это такой объем пр-ва,  который обеспечивает общие расходы, достаточные для закупки данного объема продукции. Т.е.  при равновесном уровне ЧНП общее  количество  произведенных товаров (ЧНП) точно равно общему количеству закупленных товаров (С+In   :C - потребление, In - инвестиции).

Определение равновесного ЧНП с помощью методов:

1. метод "совокупные расходы-выпуск (объем пр-ва)";

совокупные расходы


                                                         C+In

                                                             C

                                                                ЧНП

кривую совокупных расходов, С+In  строят путем добавления фиксированной величины инвестиций к отлого поднимающейся прямой потребления.

Равнов. уровень ЧНП определяется в точке, где кривая совокупных расходов пересекает биссектрису (отличительное свойство данной линии состоит в том, что в любой точке  данной прямой величина, откладываемая по гориз. оси (в данном случае ЧНП), равна величине, откладываемой по вертик. оси (здесь - совокупные расходы), т.е. С+In, следовательно, биссектриса отображает состояние равновесия, в котором С+In  = ЧНП).

Этот метод путем сопоставления расходов и объемов пр-ва  дает  возможность отчетливо представить общие расходы как непосредственный фактор, определяющий уровни пр-ва, занятости и доходов.

2. метод "изъятия и инъекций"; менее прямолинеен, чем предыдущий, но его преимущество заключается в том, что при этом акцентируется внимание на неравенстве С+In  и ЧНП.

Суть: производство любого объема продукции даст адекватный размер дохода после уплаты налогов. Также известно, что часть этого дохода домохозяйства могут сберечь, т.е. не потребить. Сбережения, следовательно, представляет изъятие, утечку или отвлечение потенциальных расходов их  потока расходов-доходов. Вследствие сбережений потребление становится мене общего объема пр-ва или ЧНП. В этой связи самого по себе потребления не достаточно чтобы выбрать с рынка весь объем произведенной продукции, и это обстоятельство по всей видимости приводит к снижению общего  объема пр-ва. Однако, предпринимательский сектор не намерен продавать всю продукцию только конечным  потребителям. Часть продукции принимает  форму средств пр-ва,  или инвестиционных товаров. Поэтому инвестиции можно рассматривать как инъекции расходов в поток доходы-расходы, что дополняет потребление; иначе говоря, инвестиции представляют собой потенциальную компенсацию, или возмещение, изъятие средств сбережения.
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Этот метод заключается в определении равновесия ЧНП в точке пересечения кривой сбережений (С) и запланированных (In ). Только в точке равновесия домохозяйства намерены сберечь столько же сколько предприниматели хотят инвестировать. Именно соответствие этих планов приводит к равенству ЧНП и С+In .

3. метод "совокупный спрос и совокупное предложение";

Исходя из модели "расходы-выпуск" можно построить отлого наклонную кривую совокупного спроса, изменяя уровень цен и определяя, как последующие сдвиги совокупных расходов отразятся на изменении равновесного уровня фактического уровня пр-ва. Сдвиги кривой совокупного спроса взаимосвязаны со сдвигами кривой совокупных расходов, вызванными такими факторами, которые не влияют на уровень цен, но приводят к изменению расходов на потребление, инвестиций и чистый экспорт.

При постоянном уровне цен модель "совокупный спрос  и совокупное предложение" определяет равновесный уровень ЧНП, аналогичный что и модель "расходы-объем пр-ва".

           Види монополій

Фірма - єдиний продавець. Продукт, який виробляється монополістом не має близьких замінників.
Ринкова влада - можливість фірми впливати на ціну та підвищувати економічний прибуток, обмежуючи об`єм виробництва продукції ( монополіст “диктує” ціну.

Види монополій:

1) чиста;

2) природна - галузь, в якій довгострокові середні витрати мінімальні тільки в тому випадку, коли тільки одна фірма обслуговує ринок;

3) проста - в кожний конкретний момент часу продає свою продукцію всім покупцям за однією і тією ж ціною.

4) відкрита - одна фірма на якийсь період часу стає єдиним постачальником продукта, але не має спеціального захисту від конкурентів.

1.  Аграрні відносини, їх структура і механізм функціонування.

2.  Економічний кругообіг як загальна модель економічної рівноваги.

3.  Підприємство на ринку досконалої конкуренції в довгостроковому періоді. Економічна ефективність досконалої конкуренції.

Суть и структура аграрных отношений. Аграрная реформа на Украине. 

 Аграрные отношения - отношения между людьми, хоз-ми, членами общества, с одной стороны и гос-вом - с другой, по поводу присвоения ср-тв пр-ва в непосредственном пр-ве, распределении, обмене и потреблении доходов сельскохозяйственных предприятий. 

 В современных условиях в развитых странах преобладают индустриальные способы производственного использования земли и живой природы. Учет законов живой природы, лежащей в основе земледелия, означает, что эффективное использование производственного потенциала земледелия возможно только на базе:

 - экономически свободного ведения хозяйства на земле;

 - развития и распространения новых типов и форм земледельческих хозяйств в соответствии с их конкурентоспособностью;

 - поддерживания взаимовыгодных рыночных связей земледелия с другими производственными сферами хозяйствования. 

 Характер аграрного кризиса показывает, что суть аграрной реформы, призванной вывести страну из него, должна заключаться в становлении и обеспечении подлинной свободы ведения хозяйства на земле. 

 Главным общим направлением аграрной реформы должно стать превращение работников на земле различными способами и в различных формах в собственников земли, ср-в и орудий пр-ва, произведенного продукта и дохода. 

 Центральным моментом всей аграрной реформы должен стать переход к рыночным отношениям в земледелии о его рыночным народнохозяйственным связям. 

 Реформа ценообразования является основой для перехода от властно устанавливаемых связей к договорным рыночным связям между земледельческими и неземледельческими подразделениями, основанным на взаимной выгоде. 

 Одним из главных стратегических направлений аграрной реформы является реформирование системы закупок и переработки продукции и принципов ее деятельности посредством создания развитой сети предприятий и организаций, работающей на рыночных началах на больших территориях, конкурирующих друг с другом и закупающих продукцию там, где это выгоднее. Должны произвестись аналогичные перемены в системе мат. -тех. обеспечения земледелия, банковском хозяйстве и других отраслях, призванных создать ресурсное, финансовое, трудоресурсное обеспечение свободы хозяйственной деятельности на земле. 

Кругооборот и достижения экономического равновесия н/х. 

Объектом МаЭ явл. эк. с-ма. Эк. с-ма будучи общественным явлением, вкл. взаимодействие людей в процессе производства т. е. это сфера эк. отношений. В рыночной эк. отношения проявляются в форме взаимодействия рыночных субъектов, таких как домохозяйства, пред-тия, гос-во. Общее представление о взаимодействии этих субъектов представлено на рисунке. 

Кругооборот ресурсов продуктов и доходов. 

(смотри файл № 67)

Цены, уплачиваемые за использование земли, труда, капитала и предпринимательской способности, устанавливаются на ресурсном рынке. Здесь пред-тия выступают в роли предъявителей спроса, а домо-ва -в роли агентов предложения. Цены на готовые изделия и услуги формируются на рынке продуктов. Здесь уже домо-ва выступают в качестве предъявителей спроса, пр-я в роли агентов предложения. Модель кругооборота демонстрирует сложное, взаимосвязанное переплетение процессов принятия решения и эк. деят-сти. В смешенной эк-ке правительство полностью интегрировано в кругооборот материальных и денежных средств, образующих эк. организм. Потоки от 5 до 8 показывают что правительство производит покупки как на рынке продуктов, так и на ресурсном рынке. 5 и 6 потоки представляют закупки правительством у частных предприятий, 7 и 8 потоки изображают правительственные закупки ресурсов. Правительство представляет также обще-ные блага и услуги как дом-ва так и пр-ям (9-10 поток). Финансирование общественных благ и услуг требует налоговых платежей со стороны пред-ий и домо-ств (11, 12 поток). Последние потоки мы обозначили как чистые налоги, поскольку они вкл. также "налоги на оборот в форме трансфертных платежей(пособия и выплаты)домо-вам и субсидии пред-ям. 11 поток подразумевает не только налоги но и доходы корпорации на продажи, акцизный сбор, поступающие прав-ву от предп-ий, но также и различные прав-е субсидии. прав-во облагает также налогами (на личные доходы на з/пл)непосредственно домо-ва и вместе с тем производит им трансфертные платежи, что показывает 12 поток. Модель кругооборота позволяет понять, как пpав-во может изменить распределение дохода, осуществлять перераспределение ресурсов и регулировать уровень эк. активности. 

   Підприємство на ринку досконалої конкуренції в довгостроковому періоді. Економічна ефективність досконалої конкуренції.

1. Фірма не має короткострокових мотивів для зміни об`єму випуску продукції.

2. Фірма не має довгострокових стимулів до зміни розмірів підприємства.

3. Фірма не має довгострокових стимулів до вихіду з галузі.

Пристосування пропозиції до зміни попиту в миттєвий, короткий та довгий періодах.



Якщо нова ціна РЕ3  дає можливість типовому підприємству галузі отримувати економічний прибуток, то пропозиція буде розширюватися. Такі процеси будуть проходить до тих пір, поки ринкова ціна не встановиться на рівні мінімуму валових середніх витрат та економічний прибуток буде дорівнювати 0.

Досконала конкуренція, як еталон ефективності.

1) в умовах досконалої конкуренції фірми швидко реагують на зміну споживчого попиту (  випускається набір продуктів, якій найбільш переважний споживачу;

2)  товари виробляються з найменшими витратими.

1.  Розвинута форма товарного виробництва та її соціально-економічні типи і риси. Механізм перетворення грошей на капітал.

2.  Безробіття: сутність, види та наслідки.

3.  Виробнича функція з двома змінними факторами. Взаємодоповнюваність і заміщуваність факторів виробництва.

Розвинена форма товарного виробництва та її основнї соціально-економічні типи і риси. Механізм перетворення грошей на капітал. 

 З розвитком продуктивних сил, усуспільненням виробництва, появою гігантських підприємств і монополій, державноІ власності, товарне виробництво стає великомасштабним, в якому домінує наймана праця. Таке виробництво засновано на різних формах власності - індивідуальній, спільній, державній. Глибокий поділ праці, спеціалізація призводять до ускладнення господарських зв'язків і об'єктивно зумовлюють необхідність координації та регулювання економіки в межах країни. На цьому етапі розвитку ринкове саморегулювання доповнюється державним регулюванням, що перетворює товарне господарство у організоване ринкове. 

 Капитал - первоначально - главное имущество, главная сумма. 

 Причиной возникновения кап. способа пр-ва - развитое товарное пр-во и развитое товарно-денежное обращение. Деньги - первая форма капитала. Товарно-ден. обращение происходит по ф-ле Т-Д-Т. Здесь деньги играют роль посредника в обмене. Деньги становятся капиталом лишь тогда, когда пускаются в оборот для наживы, т. е. для получения суммы большей, чем первоначально вложенная. Ф-ла Д-Т-Д' всеобщая ф-ла капитализма. 

 Деньги использовались как капитал, т. е. с целью обогащения и при крепостничестве и рабовладении. Тут существовали т. н. допотопные формы капитала - купеческий и ростовщический. Купцы приумножали свой капитал, наживаясь на разнице между товарами в разных регионах, а ростовщики - за счет процентов от выдаваемых ссуд. И в том, и в другом случае деньги "приносили" деньги, выступали как бы источником собственного приращения. 

 Главным условием превращения денег в капитал является возможность для владельца денег купить на рынке такой товар, который способен создавать новую стоимость, притом большую, чем он сам имеет. Единственным товаром в сфере производства такого вида может быть лишь рабочая сила, поскольку только она создает новую стоимость. Следовательно превращение денег в капитал и само его возникновение неразрывно связаны с превращением рабочей силы в товар, в предмет купли-продажи (не самого человека, а его способности к труду). Для превращения рабочей силы в товар нужны два фактора: личная свобода человека и лишение его средств п-ва. 

Занятость и безработица. Теория занятости. Политика Украины в сфере занятости. 

 К раб. силе статистика в развитых странах относит всех занятых и безработных. 

 Занятыми считаются:

 а) лица, работающие в течение недели на момент статистич. опроса за плату или на собственных предприятиях;

 б) лица проработавшие не менее 15 часов в неделю бесплатно на предприятия, принадлежащих членам их семей;

 в) временно нетрудоспособные, находящиеся в отпусках. 

 Применяются различные показатели занятости: общая численность занятых, численность занятых в пересчете на полный раб. день, отработанные на 1 определенный период человекочасы. 

 Безработица - это соц. -эк. явление, при к-ом часть раб. силы (эк. активного населения) незанято в пр-ве товаров и услуг. Безработные на ряду с занятыми формируют раб. силу страны. В реальной жизни безработица выступает как превышение предложения раб. силы над спросом на нее. Безработным, согласно соц. статистики, относят лиц, незанятых на момент проведения опроса о статусе их занятости, предпринимавших попытки найти работу в течение предыдущих 4 недель и зарегистрированных на бирже труда. 

 Структура безработицы по ее причинам включает 4 категории раб. силы:

 - потерявшие работу в рез-те увольнения

 - добровольно оставившие работу

 - пришедшие на рынок труда после перерыва

 - впервые пришедшие на рынок труда. 

 Среднемесячный уровень безработицы в течение данного года расчитывается по формуле:

              UE

 LUE = ------------ 100%

             LFc
 LUE - уровень (норма безработицы) UE - среднемесячная численность безработных LFc - численность гражданской раб. силы. 

 Теории занятости:

 1 - классическая - во-первых утверждает, что ситуация, при к-ой уровень расходов б/недостаточным для закупки продукции, произведенной при полной занятости, вряд ли возможна; во-вторых, даже если бы уровень общих расходов оказался недостаточным, довольно быстро включатся такие рычаги регулирования как цена и з/плата, в рез-те чего снижение общих расходов не повлечет за собой сокращение реального объема пр-ва, занятости и реальных доходов;

 2 - кейнсианская - резко отличается от (1), жесткий вывод теории состоит в том, что при кап-зме просто не сущ-ет никакого мех-ма, гарантирующего полную занятость; кол-во произведенных товаров и услуг и соответственно уровень занятости находятся в прямой зависимости от уровня общих или совокупных расходов. 

Производственная функция с двумя переменными факторами. Взаимозаменяемость и замещение факторов производства. Функция Кобба-Дугласа. Ее прктическое применение.

Рассмотрим производственную стратегию фирмы в долговременный период с двумя переменными факторами производства 
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В данном случае как по отношению труду, так и по отношению к капиталу действует закон убывающей отдачи. Чтобы увидеть, почему сокращается отдача от труда, проведем горизонтальную линию, фиксирующую испольозование капитала на определенном уровне. Подсчитывая данные об объемы выпуска продукции по каждой изокванте по мере роста трудозатрат, мы отмечаем,что каждая дополнительная еденица труда дает все меньше и меньше прирост выпуска продукции. Увеличение использования одного фактора при фиксированном положении другого приводит все к более низкому приросту выпуска продукции.

Угловой коэффициент каждой изокванты указывает, каким образом происходит замещение одного фактора производства другим при сохранении постоянного объема продукции. Абсолютное значение углового коэффициента называется предельной нормой технологического замещения (MRTS). MRTS труда капиталом представляет собой величину, на которую может быть сокращен капитал за счет использования одной дополнительной еденицытруда при фиксированном объеме выпуска продукции. MRTS всегда является всегда положительной величиной. MRTS представляет собой -изменение величины используемого капитала/изменение трудозатрат (MRTS=-SYMBOL 68 \f "Symbol"К/SYMBOL 68 \f "Symbol"L), где SYMBOL 68 \f "Symbol"К и SYMBOL 68 \f "Symbol"L прдствляют собой относительно небольшие изменения капитала и труда для отдельной изокванты (т.е. для постоянного Q).

Как известно, изокванты имеют вогнутую форму - MRTS сокращается по мере движения вниз вдоль изокванты. Уменьшение предельной нормы технического замещения говорит о том, что эффективность использования люого производственного фактора ограничена. По мере замещения в производственном процессе капитала большим колличеством труда производительность труда снижается. Аналогично и наоборот. Производству требуется сбалансированное использование обоих производственных факторов. MRTS тесно связана с передельными продуктами труда MPL и MPK . Чтобы показать это, представим, что при некотором увеличении трудозатрат и сокращении используемого количества капитала объем выпуска продукции остается постоянным. Прирост выпуска продукции в результате роста трудозатратравен величине дополнительного выпуска продукции, приходящегося на дополнительную еденицу труда (предельному продукту труда), помноженной на количество выпуска в результате увеличения трудозатрат=(MPL)(SYMBOL 68 \f "Symbol"L). Аналогичным образом снижение выпуска продукции в результате сокращения используемого капитала представляет собой сокращение объема выпуска в результате сокращения капитала на 1 еденицу (предельный продукт капитала), помноженный на число сокращенных едениц капитала; сокращение выпуска в результате уменьшения капитала=(MPK)(SYMBOL 68 \f "Symbol"K). Т.к. мы сохраняем объем выпуска поятоянным, то (MPL)(SYMBOL 68 \f "Symbol"L)+(MPK)(SYMBOL 68 \f "Symbol"K)=0, (MPK)(MPK)=-(SYMBOL 68 \f "Symbol"K/SYMBOL 68 \f "Symbol"L)=MRTS

Уравнение говорит о том, что для отдельной изокванты непрерывное замещение капитала трудом в производственном процессе приводит к росту предельного продукта капитала и уменьшению предельного продукта труда. Общих результатом обоих изменений является тенденция к снижению предельной нормы технического замещения и выравниванию изокванты.

1.  Капітал як економічна категорія розвиненого товарного господарства. Теорії сутності капіталу: марксистська і неокласиична.

2.  Міжнародні валютні відносини, їх значення та еволюція.

3.  Види витрат підприємств (мікроекономічний підхід). Поняття і склад "витрат можливостей".

Капитал как экономическая категория. Первичное накопления капитала.

 Капитал-первоначально-главное имущество, главная сумма. 

 Причиной возникновения кап. способа пр-ва - развитое товарное пр-во и развитое товарно-денежное обращение. Деньги-первая форма капитала. Товарно-ден. обращение происходит по ф-ле Т-Д-Т. Здесь деньги играют роль посредника в обмене. Деньги становятся капиталом лишь тогда, когда пускаются в оборот для наживы, т. е. для получения суммы большей, чем первоначально вложенная. Ф-ла Д-Т-Д' всеобщая ф-ла капитализма. 

 Деньги использовались как капитал, т. е. с целью обогащения и при крепосничестве и рабовладении. Тут существовали т. н. допотопные формы капитала - купеческий и ростовщический. Купцы приумножали свой капитал, наживаясь на разнице между товарами в разных регионах, а ростовщики - за счет процентов от выдаваемых ссуд. И в том, и в другом случае деньги "приносили" деньги, выступали как бы источником собственного приращения. 

 Главным условием превращения денег в капитал является возможность для владельца денег купить на рынке такой товар, который способен создавать новую стоимость, притом большую, чем он сам имеет. Единственным товаром в сфере производства такого вида может быть лишь рабочая сила, посколько только она создает новую стоимость. Следовательно превращение денег в капитал и само его возникновение неразрывно связаны с превращением рабочей силы в товар, в предмет купли-продажи (не самого человека, а его способности к труду). Для превращения рабочей силы в товар нужны два фактора: личная свобода человека и лишение его средств п-ва. 

 Исторический процесс принудительного отделения производителя от средств производства, сосредоточения их в руках немногих и превращения в капитал К. Маркс назвал первоначальным накоплением капитала. Экономическая основа этого-разорение одних и обогащение других. Процесс дифференциации на его массовом уровне протекал бы очень медленно, поэтому было применено насилие, которое ускорило создание предпосылок капиталистического способа п-ва (гонение крестьян с их земли в Англии и т. п. ). 

 Другие теории капитала:

 1)Сей - теория трех факторов. Он утверждал, что в создании и возрастании стоимости, т. е. капитала участвуют три фактора: земля создает ренту, капитал (средства п-ва) создает промышленную прибыль, труд создает зарплату. Все три фактора равно участвуют, то все 3 субъекта (землевладелец, капиталист и рабочий) имеют равный капитал, а значит - никакой эксплуатации нет. 

 2)теория воздержания (Сениор). Прибыль, которую получает капиталист - вознаграждение ему за то, что он воздержался от превращения своих денег в предметы личного потребления, а затратил их на п-во необходимых общественных продуктов, и хотя при этом в процессе "воздержания" благосостояние этих людей не уменшается, а возрастает, сторонники Сениора видят в них благодетелей. Еще одним заблуждением Сениора было то, что прибыль создается в последний час п-ва, а значит нельзя сокращать рабочий день. 

 Та часть капитала, которая идет на покупку ср-в пр-ва в процессе пр-ва переносится на вновь созданный продукт - постоянный капитал, та часть которая идет на покупку раб. силы - переменный капитал. 

 Формы капитала:

 1)промышленный

 2)торговый

 3)банковский

 Капитал- это категория, который выражает не столько техн. или организ. отношения, сколько социально-эк., т. е. к-й может существовать только при конкретных соц-экон. условиях: высокоразвитое тов. пр-во и оборот, наличие такой мотивации деятельности производителя, как личное обогащение, сосредоточение у части хозяйственных агентов значительной части ср-в пр-ва, т. е. значительный уровень концентрации пр-ва и капитала, отсутствие собственных ср-в пр-ва у части хоз. агентов, что заставляет их наниматься. 

Международн(е валютн(е отношения, их значенние и эволюция.

МЭО ( совокупность обществ. отношений, склад(вающихся при функционировании валют( в нац-ом хозяйстве и обслуживающих взаимн(й обмен результатами деятельности нац. хозяйств.

Валюта: 1) денежная единица даной стран(( 2) денежн(е знаки иностранн(х государств( 3) наднациональн(е счетн(е единиц( и платежн(е средства (екю, коллективная международная валюта).

Вперв(е валютная система возникла в XIX веке как результат пром(шл. революции і расширения междунар. торговли. В основе лежит золотомонетн(й стандарт. Наиболее стойкая денежная система. В начале XX века ( сильное развитие (кономики, б(строе увеличение товарооборота ( ограниченное количество золота, введен золотослитков(й и золотодевизн(й стандарт т.е. монет( в обращение не в(пускают, но банки обменивают бумажн(е деньги только на золот(е слитки. Кризис в 1929-33гг.( удар по системе ограничения золотого стандарта, он прекратил существование, переход к нерозменн(м на золото бумажн(м деньгам. В 1947г. создан Международн(й валютн(й фонд ( капитал из вносов государств-членов. В 1992 г. составляет 120 млрд. дол. Направления: регулирование валютн(х курсов, поддержка валютн(х паритетов, предоставление кредитов членам, устанение валютн(х ограничений.

Виды издержек производства (микроэкономический подход). Понятие и состав издержек упущенных возможностей.

Вмененные издержки - это издержки связанные с упущенными возможностями наилучшего использования ресурсов фирмы. Вмененные издержки включают явные затраты, производимые фирмой, но не ограничиваются только ими. Например зарплата представляет собой вмененные издержки на трудовые русурсы, приобретаемые на конкурентном рынке. Хотя вмененные издержки часто носят скрытый характер, их всегда надо брать в расчет при принятии экономических решений.фирмы. Например, покупка специального оборудования, предназаначенного для выпуска конкретных изделий. 

Т.е. экономические или вмененные издержки любого ресурса выбранного для производства товара, равны его стоимости или ценности, при наилучшем из всех возможных вариантов использования. Таким образом, можно сказать, что экономические издержки - это те выплаты, которые фирма должна сделать, или те доходы, которые фирма обязана обеспечить поставщику ресурсов для того, чтобы отвлечь эти ресурсы от использования в альтернативных производствах.

Эти выплаты могукт бать илбо внешними либо внутренними. 

Кроме того, важным является учет фактических расходов в виде денежных затрат. К последним относятся заработная плат рабочих и служащих, расходы на сырье и материалы, арендная плата.

Невозвратные издержки представляют собой ранее произведенные и невозместимые расходы. Из-за своей невозместимости они не влияют на решения.

Отдельно можно рассмотреть издержки в краткосрочный период. В краткосрочныйпериод некоторые факторы производства остаются неизменными, хотя остальSYMBOL 68 \f "MS LineDraw"ные могут изменяться для того, чтобы увеличить выпуск продукции. Валовые издержки (ТС) на производство какого-либо товара состоят из постоянных (FС), которые фирма несет вне зависимости то объема производства, и переменных (VC), которые меняются вместе с объемом выпуска продукции. Постоянные издержки могут включать расходы по содержанию завода, страховке и привлечению минимального количества работающих.Переменные издержкт включают расходы на заработную плату и сырье - они растут по мере выпуска продукции.

Предельные или маржинальные (МС) издержки  представляют собой прирост издержек в результате выпуска одной дополнительной еденицы продукции. Т.к. постоянные издержки не меняются с изменением объема выпуска продукции, то предельные издержки определяются ростом илшь переменных издржек.

МС=SYMBOL 68 \f "Symbol"VC/SYMBOL 68 \f "Symbol"Q

Средние издержки (АС) являются издержками на еденицу выпуска продукции. В зависимости от классификации издержек, указанной ранее, они бывают средние валовые, средние постоянные и средние переменные издержки.

1.  Конкуренція та її сутність. Форми і функції конкуренції.

2.  Рецісейний і інфляційний розриви в економіці.

3.  Особливості попиту на продукцію підприємства-монополіста: аналіз взаємозв'язку граничного доходу і ціни товару.

Конкуренция как движущая сила эк. прогресса. Функции и основные формы конкуренции. 

 Конкуренция - объективно необходимое условие эффективного функционирования рын. мех-ма. 

 Свобода выбора, реализующаяся в форме стремления каждого получать для себя лично денежный доход, служит основой для конкуренции, или эк. состязания. Конкуренция (К) означает следующее:

 1. Наличие на рынке большого числа участников рыночных сделок. 

 2. Свободу для покупателей и продавцов выступать на тех или иных рынках или покидать их. 

 Существует 2 формы К:

 Внутриотраслевая-выявляет и устанавливает общественную или рыночную, ст-сть товаров, к-я совпадает обычно с индивидуальной ст-стью товаров, произведенныцх при срадних условиях и составляющих значительную массу товаров данной отрасли. 

 Межотраслевая-это борьба между конкурентами различных отраслей за получение наиболее высокой нормы прибыли. Она выражается в переливе капиталов из отраслей, имеющих низкую норму прибыли в отрасли с высокой нормой прибыли. 

 Различают 4 несхожие рыночные ситуации: чистую конкуренцию, чистую монополию, монополистическую конкуренцию, олигополию. 

 Для чистой конкуренции характерны следующие черты: очень большое число фирм, стандартизированная продукция, отсутствие контроля над ценой, свободное вступление и выход из отрасли и отсутствие неценовой конкуренции. 

 Для монополистической К: много фирм, диференцированный продукт, контроль над ценой довольно в узких рамках, сравнительно легкое вступление в отрасль, в неценовой конкуренции упор на рекламу, торговую марку и т. д. 

 Для олигополии: несколько фирм, стандартизированный или дифференцированный продукт, ограниченный взаимной зависимостью контроль над ценой, при вступлении в отрасль наличие сущ-ных препядствий, неценовая конкуренция очень типична особенно при дефференциации продукта. 

 Для чистой монополии: одна фирма, уникальный продукт, значительный контроль над ценой, блокировано вступление в отрасль, в неценовой конкуренции-главным образом реклама связи фирмы с общественными организациями. 

 Ценовая - цена явл-ся наиболее весомым показателем конкурентоспособности товара. 

 Неценовая - на первое место выдвигаются нецен. факторы (качество, услуги, сервис) 

Рецесійний та інфляційний розриви в економічн-ці.

Рівновага в економічн-ці м/забезпечуватися при різних умовах: при повній або неповній зайнятості на інфляційній або безінфляційній основі. Ці умови залежать від співвідношення між сукупними витратами і потенційним об’ємом вир-ва.

Розглянемо варіант, коли сукупних витрат не вистачає для досягнення потенційного ВВП.


На цьому графіку ВВПпотенц - випуск вир-ва, якому відповідають сукупні витрати на СВ2. Але фактично економіка знаходиться в умовах неповної зайнятості, тому СВ1 < СВ2, а ВВПр < ВВПп.

Це озн., що в економіці спостерігається дефіцит витрат. Таке явище наз. рецесійним розривом. Рец. розрив - це величина, на яку фактичні витрати повинні збільшитися, щоб забезпечити досягнення ВВПпотенц на безінфляційній основі.

Величина Р.р. = + (СВ = (ВВПр/М

(ВВПр - втрати реального ВВП від дефіциту витрат

М -мулт-р


На цьому графіку потенц. ВВП забезпечується при витратах на рівні СВ2. Але фактично економіка витрачає більше, тобто СВ1. Таким чином має місце надлишок витрат, а фактичний ВВП номінально вище потенційного.

Інфляційний розрив - величина, на яку треба зменшити факт. СВ, щоб забезпечити вир-во ВВП на безінфляційній основі. Величині інформаці. розриву розрах-ся так: - (СВ = (ВВПі/М

(ВВПі - інфл. приріст ВВП від надмірних витрат.

Особенности спроса на продукцию пред-я-монополиста. Анализ взаимосвязи предельного дохода и цены товара. 

 Чистый монополист, к-ый занимает идеальное положение чтобы хозяйничать на рынке, устанавливая контроль над патентами и сырьем, м/блокировать вступление новых фирм на рынок. Монополист б/определять объем пр-ва, мак-щий прибыль, исходя из своих издержек и спроса. Кривая спроса монополиста во многом отличается от кривой совершенно эластичного спроса при рыночной цене, к-ая хар-на для чистой конкуренции. 

 Т. к. монополист яв-тся отраслью, то его кривая спроса представляет собой кривую отраслевого спроса, она не яв-тся совершенно эластичной, но яв-тся нисходящей. Это означает что чистая монополия м/увеличить свои продажи только назначая более низкую цену на свою продукцию. Тот факт, что монополист д/понизить цену, чтобы повысить продажи яв-тся причиной того, что предельный доход становится меньше чем цена. 

                                           Валовой доход TR увеличивается

¦                                           снижающимся темпом, достигает

¦                                                мак-ма, а затем понижается. 

¦                                                   При чем поскольку MR есть

¦                                             изменения в TR, то между ними

¦                                                                         сущ-ет связь. 

¦                                            MR - положит., TR - возрастает. 

L---------------------                                          MR=0, TR -мак-м. 

¦                                              TR - снижается, MR - отрицат. 

¦

¦

¦

¦

L---------------------

 Монополисты, как правило, применяют след. подход при ценообразовании: MR=(дельта)TR/(дельта)Q=(дельта)PQ/(дельта)Q. 

 Монополист варьируя ценой и объемом д/признать, что его предельная выручка снижается быстрее, чем зависимость между P и Q, т. е. выручка от каждой дополнит. ед-цы равняется:

 MR=P+Q*(дельта)P/(дельта)Q

 Нисходящий хар-р кривой спроса приводит к тому, что пр-во и продажа дополнит. ед-цы ведут к снижению в цене (дельта)PQ/(дельта)Q, к-ая уменьшает доход от всей проданной продукции. След. MR - есть цена, скорректированная на уменьшение дохода. 

Так как чистый монополист является отраслью, его кривая спроса, или продаж, представляет собой кривую отраслевого спроса. А кривая отраслевого спроса не является совершенно эластичной, но, напротив, является нисходящей. 

Существуют три следствия нисходящей кривой спроса. 

1. Цена превышает предельный доход. Во-первых, нисходящая кривая спроса означает, что чистая монополияч может увеличить свои продажи, только назначая более низкую цену на единицу своей продукции. То, что монополист должен понизить цену, чтобы повысить продажи, является причиной того, что предельный доход становиться меньше, чем цена (средний доход) для каждого уровня выпуска, кроме первого. Снижение цены будет относительно не только к дополнительной проданной продукции, но также и ко всем другимединицам продукции, которые иначе могли бы быть реализованы по более высокой цене. Каждая дополнительная проданная единица будет добавлять к валовомй доходу свою цену-меньшую, чем сумма снижений цены, которая должна быть получена на всех предшествующих единицах продукции. 


Согласно рисунку:Понизив ценус 142 до 132, монополист может продать еще одну единицу продукции и получить в качестве дохода цену четвертой единицы(Прибыль);но чтобы продать эту единицуза 132, монополист должен понизить цену на первые три единицы со 142 до 132 (Убыток). Предельный доход т четвертой единицы составит 102

Зависимость между кривыми спроса, предельного и валовог дохода.

Т. е, при последующих снижениях цен на 10 долларов будет продана очередная едингица продукции. 

2. Все это означает, что, что монополист свободен от рыночных сил в установлении цены и объема производства или что покупатель находится полностью во власти монополиста. Кривая нисходящего спроса означает, что высокие цены связаны с низкими объемами продаж ;низкие цены цены связаны свысокими объемами продаж. Поскольку кривая спроса монополиста зафмксирована, он не может повысить цену без потери продаж или увеличить продажи без назначения более низкой цены. 

3. Максимизирующий прибыль монополист будет всегда стремиться избегать неэластичного отрезка его кривой споса в пользу некоторой комбинации цена-количество на эластичном отрезке. При понижении цены до неэластичной области валовый доход будет уменьшаться. Монополист будет произволить каждую плследующую единицу до тех пор, пока ее реализация обеспечивает больщий прирост валового дохода, чем увеличение валовых издержек, т. е до такого объема, при котором предельный доход равен предельным издержкам.

1.  Економічні інтереси. Взаємозв'язок потреб, економічних інтересів і виробництва.

2.  Соціально-ориєнтована економіка. Проблеми її формування в Україні.

3.  Поняття корисності блага, сукупна та гранична корисність, принципи спадаючої користості.

Интересы как движущая сила эк. деятельности субъектов пр-ва. Структура эк. интересов. 

Производственные отношения - это всегда отношения между определенными социальными субъектами - производителями и потребителяи материальных и духовных благ, с их потребностями и интересами. Может возникнуть впечатление, что именно от потребностей и интересов зависит состояние производственных отношений. В действительности все обстоит иначе: интересы сами формируются в процессе совместного труда людей, т. е. в рамках определенных производственных отношений. С другой стороны, производственные отношения, будучи первичными по отношению к интересам, всегда в любом обществе проявляются через интересы. ЭИ - это побудительные мотивы хозяйственной деятельности людей, обусловленные их местом в системе отношений собственности и общественного разделения труда, присущими им потребностями. Поэтому И выступают мощным двигателем эк. прогресса. ЭИ у разных классов, социальных групп далеко не одинаковы. Интересы порождены не биологической природой или абстрактной сущностью человека. Они определяются положением соответствующего класса или социальной группы в обществе, их местом в экономическом укладе общественной жизни, а в конечном счете господствующими формами собственности. Экономические интересы имеют весьма сложную структуру. Ведь человек выступает одновременно и как индивидуум, и как представитель того или иного класса. В соответствии с этим он является носителем весьма различных интересов. Способы воздействия на интересы людей весьма многообразны и определяются своеобразием той или иной общественно-экономической формации. Это: - во-первых, внеэк. принуждение; - во-вторых, эк. воздействие на интересы людей; - в-третьих, моральное и социальное возбуждение трудовой активности. Они всегда сочетаются друг с другом, хотя каждая формация под влиянием господствующих форм собственности придает им социальную специфику и делает те или иные из них преобладающими. Группы ЭИ: - индивидуальные (личные) выражают необходимость удовлетворения потребностей каждого; - коллективные (групповые) -""- групп людей; - общественные - -""- совокупных потребностей всего общества (безопасности, создание сети дорог, охрана окр. среды). 

Социально-ориентированная рыночная экономика: сущность и основные черты. Проблемы формирования социально-ориентированной рыночной экономики в Украине. 

 Свободная рыночная экономика кроме многочисленных преимуществ имеет тот недостаток, что она, предоставленная сама себе, содействует развитию тенденций к "саморазрушению". 

 Во-первых, возникновение монополий может привести к устранению с рынка главного - конкуренции, во-вторых, свободная рыночная экономика может стать причиной такого обнищания все новых и новых слоев населения, что вследствие общественных волнений окажется под угрозой само существование этой экономики. 

 Поэтому после второй мировой войны был создан такой эк. строй, цель которого состояла в том, чтобы сберечь преимущества рыночной экономики (свободное развитие ПС, быстрый технический прогресс, стимулирование производительности труда путем конкуренции), вместе с тем устранив недостатки свободной рыночной экономики (монополизация и социальное обнищание широких слоев населения). 

 Этот экономический строй, так называемая социально-ориентированная рыночная экономика, построен на таких принципах: - рыночная экономика может наилучшим образом удовлетворить нужды потребителей; - рыночная экономика на основе своих широких возможностей в состоянии создать средства для решения социальных задач; - конкуренция - это не что-то само собой разумеющееся, ей нужна защита; - решать социальные проблемы рынок сам не может. 

 В отличие от свободной рыночной экономики в условиях социально-ориентированной рыночной экономики в эк. процесс призвано частично вмешиваться гос-во. Гос-во должно организовать конкуренцию так, чтобы она приносила пользу всем и не приходила в упадок. 

 Так, гос-во может запрещать монополии, которые захватывают рынок, или, используя свою власть, вмешиваться в экономический процесс (напр., содействуя развитию конъюнктуры). Принимая многочисленные законы и прибегая к различным мерам, государство проявляет активность в социальной сфере, чтобы не допустить социальной несправедливости. 

 Главные задачи социально-ориентированной рыночной экономики: - по возможности самая широкая свобода каждого человека в экономической сфере. Нужно добиваться самого полного удовлетворения потребностей и самого высокого уровня благосостояния каждого гражданина. Но чтобы это не сделать за счет других, необходимо - чтобы благосостояние, возрастая, было направлено на все общую пользу. Товары должны распределяться справедливо. 

 Люди, которые не в состоянии обеспечить себя сами, должны - иметь социальную защиту. Всем должны гарантироваться условия жизни, достойные человека, в том числе и с экономической точки зрения. 

 Задача гос-ва - прибегая к управленческим методам, вмешиватся в хозяйственную жизнь с тем, чтобы обеспечить функционирование социальной рыночной экономик. В принципе у гос-ва есть 4 возможности влиять на эк. процесс: - при помощи законов и других нормативных актов оно обеспечивает общие условия для осуществления экономического процесса. Эти нормативные акты должны создавать гарантию функционирования рыночной экономики; - оно заботится о таких трудовых отношениях и социальном порядке, при котором учитывались бы прежде всего интересы наемных работников и были бы гарантированы равные возможности для всех групп населения; - в рамках крньюнктурной политики оно заботится о том, чтобы развитию экономики не угрожали кризисные явления; - путем структурной политики предоставляется помощь остальным регионам и эк. областям. 

Понятие полезности блага, совокупная и предельная полезность, принцип убывающей предельной полезности. 

 Главным фактором потребительского выбора яв-тся полезность (П) того или иного товара. П понятие индивидуальное. То что полезно для одного человека м/б не полезно для др. 

 Способность блага удовлетворить одну или несколько чел. потребностей можно определить как его П. Каждое благо может иметь несколько П и степеней П. Благо можно разбить на порции: предположим благо делим на неск. частей, увидим, что по мере того как мы добавляем каждую очередную часть блага для удовлетворения потребности П очередной последней части снижается. При разумном потреблении отрицательной П не м/б.

      полезность

                                 Tu


                         Mu

                                                 количество

TU (общая П) - полное удовлетворение получаемое потребителем от потребления всех ед-ц данного блага в течение определенного периода времени, TU увеличивается с ростом частей блага. 

 Под MU (предельная П) понимают добавочную П или удовлетворение извлекаемое потребителем из одной дополнительной части блага. 

 Особенности кривых:

 1. кривая MU имеет наклон вниз вправо в силу принципа убывающей предельной полезности

 2. кривая TU берет начало в т. пересечения осей (нет потребления и нет П), достигает пика когда MU=0

 3. MU= TU/ Q. 

1.  Корисність продукту. Закон спадної граничної користості та його функції.

2.  Економічна система змішаної економіки: сутність, основні риси і форми виявлення.

3.  Еластичність попиту та їївплив на поведінку товаровиробництва.

Кориснiсть продукту.Закон спадноi граничноi корисностi та його функцii.

Спроможнiсть блага задовольняти одну чи декiлька людських потреб можна визначити як його кориснiсть.

Загальна кориснiсть (Tu) - це повне задоволення, що одержуеспоживач вiд споживання всiх одиниць наданого блага протягом певного перiоду часу.Як правило, загальна кориснiсть збiльшуеться iззростанням кiлькостi частин блага.

Гранична кориснiсть (Mu) - додаткова кориснiсть, що вилучаеспоживач при збiдьшеннi споживання наданого блага на одиницю.Будь-яка одиниця блага мае граничну кориснiсть.

В силу суб'ективностi i вiдносностi вимiр загальноi i граничноiкорисностi строго визначити не можна.Проте для аналiтичних цiлейможна припустити вимiр споживачем корисностi благ, якщо виходитиз того,що у кожного споживача iснуе своя шкала, свiй масштабвимiру.У виглядi одиницi вимiру береться одиницi ютiль.

Падiння граничноi корисностi по мiрi придбання споживачем додаткових одиниць певного продукту вiдомо пiд назвою Закону спадноi граничноi корисностi.

Споживач вiддасть перевагу такому набору рiзноманiтних товарiвчи послуг,який би максимiзував би загальну кориснiсть (суму граничних корисностей) вiд iх придбання i обмежувався грошовим прибутком споживача.

Стан споживача, при якому вiн купуе блага по наданним цiнам утакому обсязi, що витрачае увесь свiй доход i максимуе кориснiсть, мае назву рiвновага користувача.


   користність

                                                      Tu

                                                                                    Кількість

                                          Mu

Экономическая система смешанной экономики: основные черты, пути и методы формирования. 

 Для решения эк. проблем общество может использовать множество институциональных структур и координационных механизмов. Вообще говоря, индустриально развитые страны мира в основном различаются по двум признакам: по форме собственности на средства производства и по способу, посредством которого координируется и управляется эк. деятельность. 

 В реальной действительности эк. системы располагаются где-то между крайностями чистого капитализма и командной экономики. 

 Частная собственность и опора на рыночную систему, так же как и общественная собственность и централизованное планирование, не всегда существуют параллельно, одновременно друг с другом. Например, фашизм гитлеровской нацистской Германии был назван авторитарным капитализмом, поскольку экономика там была поставлена под жесткий контроль и ею так же жестко управляли, хотя собственность оставалась частной. В противоположность этому, югославской экономике рыночного социализма были свойственны общественная собственность на ресурсы и одновременно возрастающая опора на свободные рынки, преследовавшие цель организовать и координировать экономическую деятельность. Экономика Швеции также представляет собой гибридную систему. Несмотря на то, что свыше 90% хозяйственной деятельности сосредоточено там в частных фирмах, правительство энергично участвует в обеспечении эк. стабильности и в перераспределении доходов. В свою очередь, японская эк-ка отличается весьма развитым планированием и "координацией" эк. деятельности правительства и частного сектора. 

 Понятие "смешанная экономика" возникло из условий существования двух противоположных соц. -эк. систем и в них сделана попытка в определенной степени синтезировать позитивные черты таких систем или отгородиться от отдельных негативных черт. Так, "смешанная экономика" рассматривается как "эк. система, в которой соединяются характеристики капитализма и социализма". Конкретнее в этом определении подчеркивается, что в смешанной экономике источники распределяются частично через децентрализованые рынки и частично с помощью решений, которые принимаются централизовано государством. 

 П. Самуэльсон под этим термином понимает "ценовую систему экономической организации с государственным вмешательством и регулированием макроэкономических процессов и конкурентных рынков". 

 Если же выбрать название конечного этапа трансформации существующей сегодня в Украине соц. -эк. системы с определений западной эк. мысли, то наиболее приемлемым является термин "смешанная экономика" в интерпритации Хансона, в котором соединяются черты "государственного благосостояния" и функция национального планирования, которая осуществляется государством. В свою очередь, "государство благосостояния" невозможно без перераспределения значительной части национального дохода через центральный бюджет. 

Еластичність попиту та її вплив на поведінку товаровиробника

Еластичність - це міра (ступінь) реакції однієї змінної на зміну іншої.

Еластичність попиту за ціною (ЕДр[Ер(Д)]) - ступінь реакції об`єму попиту на товар на зміну його ринкової ціни; визначається як співвідношення процентних змін, тобто  



1.Оскількі, між P та Q обернена залежність ЕД завжди від`ємний.

2.При рості відносних значень P та Q вважають за необхідне брати середні величини.


З урахуванням цього формула має наступний вигляд: 


	Значення Ед
	Термін що вживається
	Вплив зміни ціни на виручку продавця

Збільш-ня Р      Зменш-ня Р

	Ед>1
	Еластичний попит
	Загальна виручка зменшується
	Загальна виручка росте

	Ед=1
	Одинична еластичність попиту
	Виручка не змінюється

	Ед<1
	Нееластичний попит
	Загальна виручка росте
	Загальна виручка зменшується

	Ед=0
	Абсолютно нееластичний попит
	
	

	Ед((
	Абсолютно еластичний попит
	
	


Еластичність попиту за доходом - відношення процентної зміни величини попиту на товар до заданної процентної зміни доходів споживачів при інших рівних умовах.


Коефіціент завжди приводиться зі знаком.

Еi<0 - товари нижчої якості

Еi>1 - предмети розкоші

Еi<1 - товари першої необхідності

Зв`язок зміни ціни еластичності попиту та виручки продавця:


Виручка продавця, якщо ціна P1 :

P1 Q1  = S P1 A Q1 0, 

якщо ціна P2 :

P2 Q2  = S P2 Б Q2 0.

       -  утрата виручки (S P2 P1 A F)

       -  приріст виручки (S F Б Q2 Q1)

1.  Потреби суспільства, їх сутність і структура. Закон зростання потреб і механізм його дії.

2.  Моделі економічних систем соціалізму. Адміністративно-командна економічна система соціалізму та її суперечності.

3.  Взаємодія попиту і пропозиції. Ринкова рівновага. Аналіз реакції ринку на взаємні зміни попиту і пропозиції.

Экон. потреб-ти(потр), их суть и структура. Закон увел-ия потр. 

Эк. потр. - это предпосылка и внутр. стимулир-е мотивы разв-я мат и духовного пр-ва. Будучи осознанными, они превращаются в эк. интересы. Эк. интересы необходимо расм. в процессе воспроизводства, кот. предусматр. в/связь производства и потреб-я. Потр. прежде всего рождаются в пр-ве (в процессе труда) и связанных с ним. Удовл-е потр. -процесс потреб-я, котр. воссоздает и порождает новую потребность. С т. зр. структуры и масштаба пр-ва среди эк. потр. выделяют: абсолют. потр, действительные, факт-е. Абс. потр. опр-ся max V созд-х в обществе мат. благ при наиболее благоприятных усл., которые могли бы быть потреблены общ. Действительные- те кот. удовл-ся при оптимал. размерах пр-ва Факт-е-потр, кот. выступают в форме удовлетворенного спроса С т. зр. соц. стр-ры общ. различают эк. потр. общ. : классов, соц. слоев, групп, и каждого отд-го индивидуума. Очень важно явл. классив-я потр. с т. зр. процесса воспр-ва: материал. потр., социальные, духовные. Основа процесса восп-ва - матер. потр. -те, кот. возникают в процессе жизнед-ти чел-ка. Их объектом явл. мат. услуги и блага, кот. необх. для воспр-ва трудов. ресурсов (еда, одежда, транспорт...) Закон возрастания потребностей -всеобщий эк закон(действует при всех эк. формациях):потребности чел. по мере развития общества, по мере развития человека они возрастают. С возрастанием потребностей происходит развитие процесса производства. Это ведет к возникновению новых потребностей. 

Система административно-командной экономики: сущность и противоречия. 

 Для решения эк. проблем общество может использовать множество институциональных структур и координационных механизмов. Вообще говоря, индустриально развитые страны мира в основном различаются по двум признакам: по форме собственности на средства производства и по способу, посредством которого координируется и управляется экономическая деятельность. 

 Система административно-командной экономики является полярной альтернативой чистому капитализму. Эту систему характеризуют общественная собственность практически на все материальные ресурсы и коллективное принятие экономических решений посредством централизованного эк. планирования. Все крупные решения, касающиеся объема используемых ресурсов, структуры и распределения продукции, организации производства принимаются центральным плановым органом. Предприятия являются собственность гос-ва и и осуществляют пр-во на основе гос. директив. План конкретизирует количество ресурсов, которое должно быть выделено каждому предприятию, чтобы оно могло выполнять свои производственные задания. Рабочие закреплены за профессиями и даже, быть может, распределяются согласно плану по географическим районам. Соотношение в национальном продукте средств производства и средств потребления устанавливается централизованно, таким же образом осуществляется и распределение потребительских товаров среди населения. Средства пр-ва распределяются между отраслями на основе долговременных приоритетов, устанавливаемых центральным плановым органом. 

Взаимодействие спроса и предложения. Рыночное равновесие. 

 Взаимодействие решений домохозяйств о покупке продукта и решений производителей о его продаже определяет Р продукта и кол-во, к-ое реально покупается и продается на рынке рын. равновесие. Рассмотрим графич.: т. пересечения кривой П и крив. С на про-т и есть равновесная т. Рыночное равновесие - ситуация, когда планы покупателей и продавцов полностью совпадают и при данной цене величина П = величине С. 

   P

        D                               S

                                                               Q

 Показаны кривая рын. П и кривая рын. С, причем на гориз. оси помещены показатели и величины С и П. При Р превышающей равновесную величина П окажется больше величины С. Этот избыток вызовет конкурентное сбивание Р продавцами, стремящихся избавится от своего излишка. Снижение Р сократит П и одновременно побудит покупателей покупать его в большем кол-ве. Любая Р ниже равновесной влечет за собой возникновение нехватки продукта, т. е. при этом величина С превышает величину П. Предлагаемые конкурирующими покупателями надбавки к Р б/толкать ее к равновесному уровню. А такое повышение Р одновременно заставляет производителей увеличивать П, а потребителей скупить имеющийся продукт; в рез-те излишек исчезнет. 

1.  Економічні закони як регулятори виробництва, їх сутність, характер і механізм дії.

2.  Податки, їх сутність та місце у фінансових відносинах. Необхідність і шляхи реформування податкової системи в Україні.

3.  Економічна нерівність та державна політика соціального захисту населення в Україні.

Механизм действия и использования экономических законов. Особенности использования экономических законов в Украине. 

Особенности действия экономических законов:

1)они возникают и действуют в процессе трудовой деятельности людей, через их отношения, производства, распределения, обмена, потребления. Поэтому они не функционируют сами посебе как законы естествознания;

2)экономические законы существуют и действуют не изолировао один от другого, аобразуют некую систему, в которой есть своя субординация, как и в производственных отношеиях, составляющих их основу (определяющее значение отводится законам, непосредственно отнросящимся к производству, доминирующим над законами распределения, обмена и потреьления);

3)дело в том, что в экономической жизни имеются процессы, происходящие на всем протяжении истории и процессы типичные для одного или нескольких способов производства (законы, порождаемые определенной системой производственных отношений; специфические экономические законы, всеобщие экономические законы). 

Механизм использования экономических законов. 

1)Экономическая политика-общая форма использования экономических законов. Эта политика может осуществляться с помощью законодательной защитой интресов потребителей и др. рыночными экономическими методами :

-установление дифференцированных ставок налогообложения, 

-предоставление кредитных льгот пре6дприятиям тех отраслей, в развитии которых заинтересовано народное хозяйство, 

-использование системы субсидий, гос. заказов и т. д. ;

2)Целенаправленное использование и совершенствование хозяйственных форм (экономические категории), таких как цена, заработная плата, аренда, дивиденд и др. В лице этих форм общество сознательно использует законы экономического развития. 

3)Производственные отношения и выражающие их законы проявляются в экономических интересах: коллективных, групповых, личных. Но между этими интересами может быть не только единство, а и наличие определенных противоречий. То, что выгодно коллективу, может быть невыгодно отдельному лицу. Добиваясь единства, используются (учитываются) все эти интересы как движущая сила экономического роста. 

4)Экономические законы действую через механизм рыночной конкуренции (части механизма регулирования пропорций общественного производчтва), поэтому механизм использования экономических законов должен включать меры по преодолению монополизма в экономике, т. е. меры, обеспечивающие нормальный режим действия этих законов, что предполагает одновременное осуществление мер по социальной защите населения, а также регулирующего влияния на структурные сдвиги, связанные с НТР. 

5) Следует учитывать психодогический фактор. Д. М. Кейнс утверждал, что в основе экономики лежит общественная психология. 

Налоговая система. Виды налогов и принципы налогооблажения. Реформирование налоговой системы на Украине. 

 Налоговая система - это совокупность взимаемых в гос-ве налогов, сборов, пошлин и других платежей (далее налоги), а также форм и методов их построения. 

 Налог, сбор, пошлина - обязательный взнос в бюджет соответствующего уровня или во внебюджетный фонд, осуществляемый плательщиками в порядке и на условиях определенных законодательными актами. 

 Виды налогов (две группы): прямые - взимаются с лица, получающего доход, размер зависит от масштабов объекта; косвенные устанавливаются в ценах отдельных товаров, платит покупатель, размер зависит от объема потребления. 

 В зависимости от объекта различают личные прямые налоги, устанавливаемые персонально для плательщика (подоходный, имущественный, на наследство и дарение), и реальные в объекте плательщик персонально не выделяется (поземельный, промышленный, на капитал). 

 Косвенные налоги (подгруппы, по характеру торговой деятельности): внутренняя торговля - акцизы, фискальные монополии: внешняя - пошлины на экспорт/импорт товаров. 

 Три ф-ии налогов: 1- обеспечение финансирования госрасходов (фискальная политика); 2- поддержание социального равновесия путем изменения соотношения между доходами отдельных социальных групп с целью сглаживания неравенства между ними (социальные ф-ии); 3- гос. регулирование экономики (регулирующая ф-ция). 

 Налогообложение - метод распределения доходов между хозяйствующими субъектами и гос-вом, основной метод формирования доходов государства, инструмент влияний на разные стороны деятельности плательщиков налогов. 

 Принципы: диференцированность налоговой ставки в зависимости от уровня доходов налогоплательщика; однократность налогообложения объекта; обязательность уплаты налогов; простота, понятность и удобство системы процедуры уплаты налогов для налогоплательщиков; экономичность сыстемы и поцедуры взимания налогов для учреждений, собирающих налоги; гибкость и адаптируемость налоговой системы к меняющимся общественно-политическим потребностям; установление равных прав и обязательств перед бюджетом всех форм собственности. 

 Налоговая система Украины основывается на законе о системе налогообложения 91 г в 94 году - новая редакция с учетом изменений, дополнений 92-93 года. 

 Общегосударственные налоги и обязательные платежи: -НДС, акцизный сбор, налог на доход (95 г-прибыль), подох. налог с граждан, пошлина, госпошлина, налог на имущество предприятий, налог на недвижимое имущество граждан, плата за землю, налог на промысел..., взносы в Чернобыльский фонд, фонд содействия занятости, фонд социального страхования, пенсионный фонд Украины. 

 Местные налоги и сборы: гостинничный сбор, рыночный сбор, курортный сбор, сбор за парковку автомобилей, сбор за выдачу ордеров на квартиру, налог с рекламы, коммунальный налог... 

Социальная защита населения. Гос. система социальной защиты населения в Украине. 

 Социальная защита включает в себя систему мероприятий, которые защищают любого гражданина страны от эк. и социальной деградации как вследствие безработицы, так и в случае утери или резкого сокращения доходов, болезни, рождения ребенка, производственной травмы, инвалидности, старости и др. 

 В странах с рыночной экономикой существует тройная система финансирования соц. программ. Субъекты этой сис-мы: государство, работодатель, получатель социальных выплат. Гос. соц. защита осущ. 2-мя путями: социальное страхование (имеет большие маштабы) и соц. помощь. Преимущественно выплаты направляются на пенсии по старости, инвалидности, в случае смерти кормильца, на мед. помощ. 

 Гос. соц. помощь также осущ. 2-мя способами: программы помощи в денежной форме, помощь в натур. форме (прод. талоны, школьные завтраки и обеды, продовольственные товары старикам, мед. обслуж-ие и т. п.). 

 Инфляция приводит к резкому снижению уровня жизни людей, имеющих фиксированный доход (студенты, пенсионеры и др.). В этом случае гос-во применяет временные меры к которым относятся: законы и постановления о компенсации и индексации доходов населения. 

 Компенсация - передача гос. дотаций на убыточную продукцию от производителя потребителю в случае увеличения цен на эту продукцию. Для определения уровня жизни населения в мировой практике используется показатель индекса стоимости жизни. Он отражает изменение цен и тарифов фиксированного набора товаров и услуг, к-е потребляет средний житель страны. Определение уровня жизни базируется на вычислении стоимости так назыв-ой "потребительской корзины" и товарных коэф-ов. 

 Индексация должна проводиться по "потребительской корзине" среднего уровня, а не минимального. Иначе малообеспеченные группы населения постоянно будут падать в пропасть бедности. А поэтому возникает вопрос о другой форме соц. защиты - социальных компенсаторах. 

 Соц. компенсаторы напоминают программы, направленные на поддержение определенного уровня доходов. Таким социальным компенсатором есть программа продовольственных талонов, которые дают право постоянного безплатного приобретения определенных продуктов питания в системе гос. торговли. Количество таких талонов не может быть больше стоимости питания в домашних условиях на уровне прожиточного минимума. Такие программы также могут быть направлены на получение талонов на одежду, лекарства, оплату проезда в городском транспорте и т. п. Талоны имеют конкретную адресно-целевую направленность. Источником финансирования в этом случае м/б средства государственного или местного бюджета. Роль соц. компенсаторов также могут выполнять средства предприятий, которые дополнительно выплачивают прибавки к пенсиям своих сотрудников. 

 Особенное внимание в гос. с-ме социальной защиты уделяется помощи безработным. Она осуществляется двумя путями:

 1. Уровень помощи определяется учитывая прошлые заработки. Цель - недопустить резкого снижения уровня жизни уволенного работника. Это основной принцип с-мы социального страхования от безработицы. Он, как правило относится к временно уволенным работникам в связи со структурнными изменениями или спадом производства. 

 2. Обеспечение безработного прожиточным минимумом. Относится к лицам, которые по тем или иным причинам не заняты в общественном пр-ве или наталкиваются на существенные трудности при попытке найма на работу. 

 Страхование от безработицы широко распространено во многих странах с развитой экономикой, которые продолжительное время переживают период эк. подъема. В этом случае безработица может возникнуть в результате влияния факторов, которые имеют временный характер, и преимущественно связаны с нестабильностью равновесия спроса и предложения рабочей силы. 

 В Украине законодательной основой защиты населения от безработицы является Закон "Про занятость" и государственная программа занятости, в которой предусмотрен комплекс мер направленных на повышение уровня занятости, формирование инфраструктуры рынка рабочей силы (центров занятости, информационно-справочных систем свободных рабочих мест ит. д.) Для социальой защиты населения в Украине создано ряд специальных фондов, таких как: Фонд Социального страхования, Пенсионный фонд, Фонд занятости, Чернобыльский фонд. 

1.  Відносини власності, їх типи і форми. Мета реформування відносин власності на засоби виробництва в Україні.

2.  Державно-монополістичний капіталізм: сутність і основні форми виявлення.

3.  Пропозиція та її чинники. Закон пропозиції, обгрунтування його з позиції теорії фірми.

Отношения собственности на ср-ва пр-ва (СП), их сущ ность и место в с-ме ПО.

 Производственные отношения (ПО) - отношения, возникающие в процессе пр-ва между людьми. Структура ПО как с-ма включает в себя пр-во, обмен, распределение, потребление. В основе с-мы ПО лежит собственность на СП. Различают: - организационно-экономические отношения - возникают в процессе организации пр-ва как такового; отражают особенности развития ср-в пр-ва (разделение труда, его специализация и кооперирование); - социально-экономические отношения - сущность и основа которых - отношения собственности на СП. Отношения собственности характеризуют - общественный способ соединения работников со СП; соответствующие ему отношения м\у людьми по поводу присвоения средств и рез-в пр-ва; складывающиеся на их основе условия распоряжения и использования факторов пр-ва. Каждый этап общественного пр-ва имеет присущую лишь ему с-му отношений собственности. Собственность - отношения людей по поводу присвоения создаваемых в пр-ве материально-вещественных благ. Главная роль в присвоении - собственность на орудия и СП. Наиболее важным аспектом отношений собственности яв-тся эк. и юридич. собственность. Эк. собственность имеет колич. и качест. стороны: колич. определяет совокупность матер. благ, которые предст. собой совокупность разнообразных объектов собственности; качест. предст. собой совокупность отношений, которые возникают в процессе присвоения, пользования и распоряжения. Формы собственности: 1. Индивидуальная - собственность отдельных лиц на материальные блага. 2. Часная - форма присвоения при которой СП и рез-ты пр-ва принадлежат часным лицам. 3. Общественная (Государственная) - означает совместное присвоение ср-в и рез-в пр-ва. Собственность на СП определяет не только хар-р экономических взаимосвязей м\у людьми в процессе пр-ва, но и формы распределения произведенного продукта его обмена и потребления. Совокупность этих взаимосвязей и форм образуют с-му ПО данного общества. Т. к. ПО связаны с присвоением людьми материально-вещественных факторов и рез-в пр-ва, то они хар-ся как имущественные отношения. 

Государственно-монополистический капитализм 

(ГМК): сущность и основные формы проявления. 

 Некоторые зародыши ГМК появились в первом 10-летии ХХ века. Однако перерастание империализма в ГМК не следует отождествлять с категорией "государственный монополизм", так как эта категория имеет место в развивающихся странах. 

 Сращивание монополизма с государством не сводится только к личной цели. Здесь происходит соединение сил монополистического государства, их сращивание в экономической области. 

 Главные причины ГМК: 1. Развитие производительных сил: рост концентрации пр-ва и усиление мощи монополий. 2. Возникновение и развитие противоречий между различными общественно-экономическими. 

 Существуют факторы, которые ускорили появление ГМК: 1. Войны. 2. Эк. кризисы, 3. Политические потрясения внутри кап. системы, котор. вынуждают монополии идти на союз с государством. 

 Ленин подчеркивал, что ГМК соединяет экономическую силу монополии с экономической силой государства в единый механизм в целях обогащения монополий, подавления рабочего движения и национально-освободительной борьбы. 

 Формы проявления ГМК:

 Соединение экономической силы монополий с экономической силой государства и прямое вмешательство государства в воспроизводственный процесс осуществляется: а) в сфере внутренней экономической жизни империалистических стран; б) в сфере мирового капиталистического хозяйства. 

 Следовательно, основные формы проявления ГМК нужно рассматривать по этим сферам: а) внутренняя форма проявления ГМК:

 - государственная собственность на средства производства и предпринимательская деятельность государства;

 - присвоение гос-вом значительной части национального дохода и его перераспределение в интересах монополий;

 - регулирование капиталистической экономики;

 - милитаризация; б) внешние формы проявления ГМК:

 - гос. содействие внешнеторговой экспансии монополий;

 - вывоз гос. капитала и гос. гарантия вывоза частного ка-

 питала; гос. влияние на международные экономические организации;

 - предоставление другим странам субсидий с целью их удержания в мировой системе капиталистического хозяйства;

 - создание международных государственно-монополистических экономических союзов. 

 Особо следует остановится на внутренних формах: особое место в проявлении ГМК отводится государственной собственностии предпринимательской деятельности государства. Гос. собственность - явление государственно-монополистической, т. е. коллективной собственности монополистической буржуазии. 

 Образуется 3-мя путями: 1. Строительство предприятий на средства гос. бюджета. 2. Покупка государством части акций монополистических компаний. 3. Буржуазная национализация отдельных предприятий и целых отраслей. 

 Национализация может осуществляться путем конфискации, частичного выкупа или полного выкупа. 

 Мотивы возникновения гос. собственности: 1. Военные соображения. 2. Спасение от банкротства отдельных компаний и целых отраслей. 3. Огосударствление отраслей, важных для всей монополистической буржуазии: - атомная энергетика; - угольная промышленность; - транспорт; - инфраструктура и т. д. 

 Кроме того огосударствлению подвергаются капиталоемкие

 малорентабельные предприятия и целые отрасли. 4. Борьба рабочего класса за национализацию. 

 Типичным явление современного ГМК стали: - постоянно возрастающая военная экономика; - огромные расходы на боевую технику и вооружение; - большие расходы на содержание вооруженных сил; - необходимость создания стратегических запасов. 

Закон предложения (П) и обоснование его действия. 

Связь м/у P и кол-вом предлагаемого про-та - прямая. С повышением P соот-но возрастает и величина П; со снижением P сокращается также и П. Эта специфическая связь наз-тся з-ном П. Он просто показывает, что производители хотят изготовить и предложить к продаже большее кол-во своего про-та по высокой P, чем они хотели бы это сделать по низкой P. Р с т. зр. потребителя выступает как сдерживающий фактор. Чем ниже ценов. барьер, тем больше потребитель станет покапать. С др. стор., поставщик выступает в роли получателя денег за про-т. Для Р предст. с. выручку за каждую ед. про-та, а поэтому она служит стимулом к тому, чтобы производить и предлагать свой про-т к продаже. Напр. пред-тие обрабат. промыш-ти, для покрытия издержек необ-мо повысит Р. Издержки возрастают по тому, что опред. производственные ресурсы, в особенности произв. площади и др. невозможно увел-ть за короткое время, по мере того как фирма наращивает кол-во более мобильных ресурсов- сооружения и оборудования становятся перегруженными, в рез-те чего эффективность произ-ва снижается, издержки произ-ва каждой последующей ед. про-та возрастают. Для произ-ва этих требующих больших издержек ед. про-та производители д/получить более высокую Р. М/у Р и вел. П -прямая связь. 1 

1.  Система економічних законів, їх структура та взаємозв'язок.

2.  Економічна система вільного підприємництва: сутність, суперечність, етапи еволюції.

3.  Попит та його чинники. Закон попиту, його обгрунтування базовими положеннями теорії споживача.

Система экономических законов и их классификация. 

В экономической жизни имеются процессы, происходящие на всем протяжении истории и процессы типичные для одного или нескольких способов производства. 

Система экономических законов объединяет 4 их типа:

1)законы, порождаемые определенной системой производственных отношений. Они существуют и действуют, пока существуют данные экономические условия, после чего уступают место новым законам, т. е. действуют на определенной стадии;

2)специфические экономические законы - это такие, которые действуют в пределах только одного общественного строя (капитализм породил закон прибавочной стоимости, закон средней нормы прибыли, закон экономических кризисов и др. ). Среди специфических законов один из них выдвигается якобы на роль основного экономического закона, выражающего суть данного общественного строя, объективную цель развития экономики, средство достижения этой цели (для капитализма-обеспечение наиболее полного благосостояния, свободного и всестороннего развития всех членов общества путем непрерывного совершенствования производства). Однако, сама постановка вопроса об основном законе, выражающем специфическую цель производства, придавала субъективистский характер трактовки таких законов. Получалось, что для капитализма разграничивались конечная и непосредственная цели общественного производства, а примирительно к социализму эти понятия сливались. При этом не учитывали, что конечной целью производства в любом обществе выступает человек с его потребностями. 

3)всеобщие(общие) экономические законы, действующие во всех общественных формациях, выражающие общие закономерности и общую направленность развития общественного производства (закон соответствия производственных отношений характеру материальныхпроизводственных сил, на основе действия которого происходит смена способов производства в историческом развитии цивилизации, закон роста производительности труда, закон экономии времени, повышения потребностей и т. д. ). Законы имеют количественные параметры. Всеобщие законы связывают все способы производства между собой в единый закономерный процесс развития общества. Всеобщие законы всегда выступают как законы общественного развития. 

4)особенные экономические законы, действующие в ряде формаций (законы товарного производства, стоимости). Это законы той или иной экономической системы. 

Централизованная управляемая система не имеет специфических законов, а имеет законы, приспособленные к условиям командно-бюрократической системы. 

Экономическая система свободного предпринимательства: суть, противоречия, направления эволюции. 

 Рыночная экономика /чистый капитализм /капитализм эпохи свободной конкуренции. Существует частная собственность на ресурсы, много экономически свободных покупателей и продавцов (имеют право начать или прекратить свое дело, приобретать любые ресурсы, за которые способны заплатить; использовать любую технологию; производить любую продукцию по любой цене; вкладывать свои деньги по своему усмотрению; покупать любую продукцию, к-ую могут приобрести или не покупать ее; использовать свои ресурсы как угодно, но не нарушая прав других людей. Ограничивают эк. свободу права, свободы др. людей, конкуренция, государство, которое защищает часную собственность и устанавливает законодательные акты, регулирующие функционирование свободных рынков каждого продукта и ресурса. => Экономическая власть широко рассеяна (децентрализирована). Используется рыночный механизм для координации экономической деятельности и управления ею (спрос, предложение, цены, конкуренция):

 "Что производить?" решается платежеспособным спросом ("голосованием деньгами"). 

 "Как?" решается производителем, стремящимся к большему доходу. Т. к. установление цен не зависит от производителя, то для достижения своей цели он должен произвести и продать как можно больше товаров и по более низкой цене. Для этого он должен произвести товар с более низкими издержками, чем его конкурент. 

 "Для кого?" решается в пользу потребителей с большим доходом. 

 В системе поведение каждого ее учасника мотивируется его личными интересами, но для их реализации он должен учитывать интересы других учасников; каждая эк. единица стремится максимизировать свой доход на основе индивидуального принятия решения. Эта система была распространена в 17-19ст (на рынке действовал механизм свободной конкуренции и свободного ценообразования). Несостоятельность выявилась в период "великой депрессии" 1929-1933гг. 

 Рыночный механизм не обеспечивает:

 1. пр-во общественных благ (национальная оборона, образование, транспортная система, и т. п. );

 2. решение экологических проблем;

 3. социальной защищенность. Кроме того: - тенденции рынка к монополизации подрывают свободную конкуренцию, как условие наиболее полного выявления регулирующих функций рынка; - на первоначальной стадии капитализма предприниматели стремились к безграничному увеличению своего капитала за счет увеличения обьемов производства, не обращая внимания на ограниченность платежеспособного спроса населения (кризис перепроизводства, к-ый не может устранить рыноный механизм); - необходимость развития отдельных регионов страны; - рынок негарантирует полную занятость (безработица); - углубление процесса обобществления пр-ва и труда (специализация, кооперация труда, концентрация и централизация пр-ва) и необходимость координации этих процессов в масштабах всей страны из единого центра управления; - необходимость развития науки, использование информационного ресурса на гос. уровне; - необходимость регулирования мировых хозяйственных связей; - проблема ядерной войны (рыночный механизм должен дополниться гос. регулированием). 

Закон спроса и его обоснование базовыми положениями теории поведения потребителя. 

 Спрос предст. собой зав-сть между кол-вом продукта, к-ое потребители готовы и в состоянии купить и рядом факторов, в первую очередь, ценой на товар. 

 Коренное св-во C закл-тся в след: при неизменности всех прочих параметров снижение P ведет к соотве-щему возрастанию величины С. И наоборот. Короче сущ-ет отрицательная, или обратная связь между P и величиной C. Экономисты назвали эту обратную связь з-ном С. 

 В основе этого закона лежит (уровни аргументированности обратной зависимости):

 1. интуитивно-потребительский (Обычно люди действительно покупают данного товара больше по низкой P, или меньше по высокой. Для потребителей P предст. собой барьер, мешающий им совершить покупку. Чем выше этот барьер, тем меньше товаров они будут покупать, и наоборот. Иными словами, высокая P отбивает у потребителей охоту покупать, а низкая P усиливает их желание совершить покупку (распродажи, дни торговли по сниженным P)). 

 2. действие закона убывающей предельной полезности (В любой данный период времени каждый покупатель продукта получает меньше удовлетворения, или выгоды, или полезности от каждой последующей единицы продукта. Поскольку потребление подвержено действию принципа убывающей предельной полезности - т. е. принципа, согласно к-ому последующие единицы данного продукта приносят все меньше и меньше удовлетворения, - потребители покупают дополнительные единицы продукта лишь при условии, что P его снижается). 

 3. действие эффектов дохода и замещения (Эффект дохода указывает на то, что при более низкой P чел-к м/позволить себе купить больше данного продукта, не отказывая себе в приобретении каких-либо альтернативных товаров. Более высокая P приводит к противоположному рез-ту. Эффект замещения выражается в том, что при более низкой P у чел-ка появляется стимул приобрести дешевый товар вместо аналогичных товаров, к-ые теперь относительно дороже. Потребители склонны заменять дорогие продукты более дешевыми. Эффекты дохода и замещения совмещаются и приводят к тому, что у потребителей возникает способность и желание покупать большее кол-во продукта по более низкой P, чем по высокой). 

 Два объяснения з-на С:

 1. З-н С, к-ый снижается имеет обоснование с т. зр. эффекта замещения (если Р на товар Х растет, а др. Р остаются неизменными, товар Х стает относительно дорогим и его потребление сокращается) и эффекта дохода (снижение Р на товар У увеличивает реальный доход потребителя, тем самым позволяя ему/ей покупать большое кол-во). 

 2. Потребности в определенном товаре людей безграничны - потребность в определенном товаре м/б удовлетворена. В пределах ограниченного промежутка времени, в течении к-го вкусы покупателей остаются неизменными, потребители м/получить столько определенных товаров и услуг, сколько они пожелают. Чем большее кол-во про-та приобретают потребители, тем меньше их стремление к получению дополнительных единиц этого же продукта. Экономисты выдвинули идею, согласно к-ой определенная потребность м/удовлетворится следующими друг за другом единицами товаро в соотвии с з-н убывающей предельной полезности (ЗУПП). Продукт обладает полезностью, если он способен удовлетворять пптребности. Полезность - это способность удов-ть потребности. Под пред. полезностью имется в виду добавочная полезность извлекаемая потребителем из 1 допол. ед. конкретной про-ции. За относительно короткой промежуток времени, в течении к-ого вкусы потребителей не изменятся пред. полезность каждой последующей ед. продукции будет падать, т. к. потребность в этом конкретном продукте б/удовлетворяться. ЗУПП объясняет, почему кривая С имеет нисходящий характер - каждая последующая ед. продукта обладает все меньшей и меньшей добавочной полезностью, то потребитель станет покупать допл. ед. при условии падения их Р. 

1.  Капітал підприємства, його кругообіг і стадії. Функціональні форми капіталу підприємства.

2.  Споживання та заощадження та їх фактори.

3.  Віддача від зміни масштабу виробництва і структури галузі.

Капітал підпризмства, його кругообіг і стадіи. Функціональні форми капіталу підпризмства. 

 Движение любого капитала, вкладываемого в производство, начинается с денежной его формы. Владелиц капитала авансирует определенную сумму денег для приобретения факторов производства - средств производства (Cп) и рабочей силы (Рс). Первая стадия кругооборота капитала может быть выражена в следующем виде:

 На этой стадии кругооборота денежный капитал

        / Рс    превращается в производительный. После этого

Д - Т           процесс обращения авансированной стоимости

       \ Сп      прерывается. 

 Приобретение на рынке труда рабочей силы является орпеделяющим условием для превращения авансированной стоимости, ранние выступавшие в денежной форме, в капитал, т. е. в стоимость приносящую прибавочную стоимость. Покупка рабочей силы, т. е. акт Д-Рс, выражает классовые отношения между капиталистом и наемными рабочими. Купля же средств производства, т. е. акт Д - Сп, выражает отношение между капиталистами по поводу распределения средств производства. 

 Вторая стадия кругооборота капитала заключается в производительном потреблении купленных капиталистом средств производства и рабочей силы. Она выражается в виде:... П... Точки перед П обозначают, что обращение капитала прервано, но процесс его кругооборота не приостановился, так как из сферы товарного обращения он вступает в сферу производства. В результате фукционирования производительного капитала создается товар, в котором воплощена прибавочная стоимость. После создания товара процесс производства вновь прерывается, а производительный капитал превращается в товарый (Т).

 Третья стадия кругооборота капитала обозначается формулой Т'- Д', где Т' означает, что в произведенном товаре содержится прибавочная стоимость. На этой стадии капиталист выступает продовцом товара,  созданных на его предприятии. В результате их продажии капитал снова принимает первоначальную форму - денежную. Прибавочная стоимость из товарной форма превращается в денежную. 

 И так, капитал в своем движении последовательно принимает три формы: денежную, производительную и товарную, соответствующие трем стадиям его кругооборота. Одна из этих стадий относится к сфере производства, две другие - к сфере обращения. 

 Движение капитала, в процессе которого он последовательно превращается из одной формы в другую и возвращается к исходной форме,  называется кругооборотом капитала. Кругооборот капитала выражается формулой:

         / Рс

 Д - Т... П... Т' - Д'

        \ Сп

 Она наглядно показывает цель капиталистического производства - возрастание авансированной капитальной стоимости на величину прибавочной стоимости. 

 Три фукциональные форма промышленного капитала. Каждой фукциональной форме промышленного капитала присущ свой кругооборот. Кругооборот денежного капитала изображается формулой:

        / Рс

 Д - Т... П... Т' - Д'. 

        \ Сп

 Она совпадает с общей формулой кругооборота промышленного капитала. Кругообороте денежного капитала наиболее ярко выражена цель капиталистического производства - возрастание прибавочной стоимости. 

 Формула кругооборота производительного капитала имеет следующий вид:

                      / Рс

 П... Т' - Д' - Т'... П. 

                      \ Сп

Эта формула кругооборота подчеркивает непрерывность, повторяемость процесса производства. Формула кругооборота товарного капитала такова:

               / Рс

 Т' - Д' - Т'... П... Т''.                   Кругооборот товарного

              \ Сп                              капитала заканчивается

возросшей капитальной стоимостью. Его содержание заключается в реализации капитальной стоимости и прибавочной стоимости. 

 Анализ трех форм кругооборота капитала вскрывает содержание процесса кругооборота промышленного капитала. Только единство всех трех форм кругооборота обуславливает непрерывность движения капитала, единство процесса производства и процесса обращения. Общим для всех форм кругооборота капитала является возрастание стоимости как определяющая цель и движущий мотив капиталистического производства. 

 Непрерывность кругооборота промышленного капитала требует последовательной и постоянной смены форм, сохранения между ними необходимых пропорций. 

Потребление и сбережение и их факторы. 

 Достижение макроэк. равновесия является важнейшей проблемой макроэк-ки. Модель кругооборота и методика определения ВНП базируется на идее равенства совокупных расходов и совокупных доходов. Баланс совокупных доходов и совокупных расходов достигается при условии, что все доходы превращаются в расходы, а расходы должны породить новые доходы. 

 Существует два ответа: 1. Классическая теория, согласно которой равновесие совокупных доходов и расходов устанавливается автоматически. 2. Кейнсианская теория - необходимо вмешательство гос-ва. 

 Классическая теория исходит из того, что если часть доходов превращается в сбережения, то они превращаются в инвестиции. 

 Кейсианство поставило под сомнение способность процента быть регулятором, который обеспечивает превращение сбережений в инвестиции, подчеркнув, что не только норма процента является решающим фактором. 

 Потребление. Речь идет об индивидуальном потреблении это есть использование продукта в процессе удовлетворения потребностей - это заключительная фаза воспроизводства. В широком понимании потребление включает: личное потребление (непроизводственное) - это домохозяйские затраты и производственное потребление. 

 Согласно закону предельной полезности в меру потребления порций одного и того же продукта, его общая полезность замедляет свой рост. 

 Потребление выступает главным компонентом совокупных расходов - это та сумма денег, которая тратится на приобретение материальных благ и услуг. Причем потребление со стороны субъектов делится на: - потребление населения (домохозяйств); - общественные потребности (в обороне, в науке и т. д.). 

 Сбережение - это та часть дохода, которая не потребляется после уплаты налогов. Потребление и сбережение совершают непосредственное влияние на уровень национального производства, уровень цен и занятость. С ними связано формирование совокупного спроса и совокупного предложения. Различают среднюю и предельную склонности к сбережению. 

 Средняя склонность                       потребление

 к потреблению                           = ---------------------- * 100%

                                                           доход

 Средняя склонность                         сбережение

 к сбережению                              = --------------------- * 100%

                                                              доход

 Предельная склонность        изменения в потреблении

 к потреблению                     = ----------------------------- * 100%

                                                 изменение в доходах

 Предельная склонность             изменения в сбережении

 к сбережению                            = ----------------------- * 100%

                                                     изменение в доходах

 Факторы, которые определяют сбережение и потребление: - уровень богатства (недвижимость, финансовые средства) чем больше богатство накопленное домохозяйствами, тем слабее стимул у них к сбережению; - уровень цен, влияет на величину дохода и на реальное богатство. - ожидание; - потребительская задолженность; - уровень налогов. 

 В целом основной связью между потреблением и сбережением является доход. Именно от величины дохода определяется пропорция, в которой он делится на потребление и сбережение. Традиционно считали, что с ростом дохода предельная склонность к потреблению снижается и что, наоборот, возрастает предельная склонность к сбережению. Сейчас существует мнение, что эти показатели становятся постоянными, стабильными. 

Отдача от масштаба производства и структура отрасли.

Анализ долгосрочной стратегии фирмы очень важен в различных ситуациях.

Наиболее важным вопросом является анализ масштаба производства фирмы. Заисимость прироста объем производства  от увеличения использования всех производственных факторов раскрывает отдельные особенности производственного процесса фирмы на долговременном этапе. 

Существует три основных вида влияния изменения испольозования факторов производства на объем выпуска продукции.

Если при удвоении использования факторов производства объем выпуска продукции увеличился больше чем в два раза, то такое увеличение назыавется положительным эффектом масштаба. Выпуск растет, потому, что крупномасштабная деятельность позволяет руководителям и рабочим углубить специализацию при выполнении своих задач и использовать более сложное и мощное оборудование. Пример: автомобильный сборочный конвейер.

Если действует положительный эффект масштаба, то экономичеки выгодно иметь одну крупную фирму производящую (при относительно низких издержках) продукцию, чем множество мелких фирм (с отноистельно высокими издержаками). 

Второй тип влияния увеличения масштаба производства заключается в том, что объем выпуска продукции может удвоиться при удвоении производственных факторов.  В данном случае производство осцуществляется при неизменном эффекте масштаба. При неизменном эффекте масштаба размер деятельности фирмы не влияет на продуктивность используемых факторов. Средняя и предельная производительность факторов производства фирмы остается низменной как для крупных, так и для мелких производитетлей. При неизменном эффекте масштба вместо одного завода, использующего определенную производственную технологию, можно построить два завода выпускающих вдвое больше продукции. Пример: туристическое агентство.

Наконец, объем выпуска продукции может увеличиться мене6е чем в два раза при удвоении используемых факторов производства. В данном с лучае имеет место отрицательный эффект масштаба, который применим к любой фирме с крупномасштабными операциями. В конечном итоге, трудноти управления, связанные со сложностями организации и проведения крупномасштабных операций, могут привести к5 снижнию капитало- и трудоотдачи. Таким образом, отрицательный эффект масаштаба связан с проблемами координации задач и сохранения контактов между руководством и рабочими.

Эффект масштаба играет очень важную роль для фирм в различных отраслях производства. При прочих равных условиях чем больше эффект масштаба, тем более крупные фирмы действуют в той или иной отрасли промышленности. Обычно производственные отрасли имеют больший эффект масштаба, чем отрсли сферы услуг, т.к. производству требуются существенные апиталовложения в оборудование, чтобы фирмы могли дейстовоать  самым эффективным образом. Отрасли сферы обслуживания являются трудоемкими и обычно обепечивают эффективную отдачу затрат как в крупных, так и в малых масштабах.

1.  Заробітна плата як економічна категорія, її сутність і джерела. Взаємозв'язок між зростанням продуктивності праці та заробітної плати.

2.  Сукупний попит та інвестиції. Шляхи підвищення інвестиційної активності в Україні.

Экономическая природа заработной платы и ее ф-ции. Взаимосвязь между заработной платой и продуктивностью труда. 

 Процесс найма выглядит так, что рабочий на обусловленный срок будто бы продает свой труд, а капиталист за этот труд, причем за весь, уплачивает деньги в виде заработной платы. В результате стирается деление труда на необходимый и прибавочный и рабочего дня - на необходимое и прибавочное время. В действительности, рабочий продает капиталисту свою рабочую силу, а вовсе не труд. 

 Поскольку заработная плата на поверхности капиталистических отношений предстает как плата за труд, Маркс назвал ее превращенной формой стоимости и цены товара рабочая сила. 

 Другие теории з/п:

 1) Сей - теория трех факторов. Он утверждал, что в создании и возрастании стоимости, т. е. капитала участвуют три фактора: земля создает ренту, капитал (средства п-ва) создает промышленную прибыль, труд создает зарплату. Все три фактора равно участвуют, то все 3 субъекта (землевладелец, капиталист и рабочий) имеют равный капитал, а значит - никакой эксплуатации нет. 

 2) предельной производительности. З/п определяется стоимостью предельного продукта (прирост продукции в результате затрат дополнительной единици труда при неизменной величине других факторов п-ва). Каждое дополнительное увелич. единицы труда при неизм. величине капитала ведет к снижению прироста продукции, т. к. с ростом числа рабочих уменьшается доля капитала на 1 рабочего. Предельная производительность последней, наименее производительной единицы труда определяет величину предельного продукта, а стоимостное выражение предельного продукта - предельный доход труда - выступает как з/п. 

 3) контрактная (Холл, Гросман). Величина з/п определяется договорной силой (борьба фирм и профсоюзов за достижение своих целей в переговорах и соглашениях о з/п). Договор. сила зависит: организация отрасли, элластичность спроса на труд, способность фирмы и профсоюзов отстаивать свои интересы, обществ. мнение. 

 4) невидимое рукопожатие (Оукен). Сущ. невидимое соглашение об установлении з/п на фиксированном уровне даже в условиях безработици. Фирмы не снижают оплату труда, чтобы не нести убытки в случае добровольного увольнения квалифицированных рабочих и тем самым избежать роста затрат на рабочую силу в долгосрочном периоде. 

 Сумма денег, выплачив. рабочему, представляет собой номинальную заработную плату. 

 К-во товаров и услуг, которые может приобрести рабочий за полученную им номинальную з/п, представляет собой реальную з/п. Реальная з/п прямо пропорциональна номинальной з/п и обратно попорц. уровню цен на предметы потребления и услуги. 

 Свойства рабочей силы: хранить про запас нельзя и наличие армии безработных могут привести к тому, что рабочая сила продается за меньшую стоимость, т. е. величина з/п будет отклоняться от стоимости рабочей силы. 

 В целом на динамику з/п влияют следующие факторы: состояние рынка труда, инфляция, национальные различия, дискриминация в оплате по половому, национальному или др. признакам. 

 Формы з/п: повременная - соответственно отработанному времени, сдельная - по объему проделанной работы, а также другие более сложные формы. 

 Гибкость в применении различных видов з/п, учет технических, организационных и психологических требований при оборудовании рабочих мест ведут к росту производительности труда. Для этого используется не только форма з/п, но и ее организация с учетом психологических сторон трудовой деятельности, применяются многоступенчатые системы з/п. В современных условиях для более эффективной мотивации работников к производительному труду, им могут выдаваться специальные ценные подарки, предоставляться различные льготы (бесплатное питание и т. д. ), выдаются премии (часто в форме акций). 

 При реформировании з/п нужно придерживаться требований закона роста ПТ. Для этого необходимо, чтобы з/п возростала меньшими темпами, чем ПТ. Иначе покупательная способность денег упадет, а значит и уменшится стимулирующая ф-ция з/п. 

Сукупний попит на інвестиції.

Інвестиції - другий за величиною елемент сукупних витрат.

На інвестиції впливає 2 фактори:

1)  очікувана норма чистого прибутку (ОНЧП);

2)  %-на ставка.

Метою інвестування є одержання чистого прибутку.

ЧП = (ВВ - (ПВ + ПП)

(ВВ - приріст валового випуску, викликаний інвестиціями

ПВ - поточні витрати

ПП - податок на прибуток

Але інвестори спираються не на фактичний, а на очікуваний в майбутньому прибуток.

Таким чином ОНЧП = ОЧП*100/Інвестиції

ОЧП - очікуваний чистий прибуток

Чим більше ОНЧП, тим більша мотивація до інвестування.

%-на ставка (ПС) - це ціна інвестицій. Тому для прийняття рішення інвестиції-ри співставляють ОНЧП з ПС. Якщо ПС < ОНЧП, то інвестиції будуть прибутковими і на них виникає попит, та навпаки.

В обох випадках інвестиції-ри спираються не на номінальну, а на реальну ПС.

ПСреал = ПСномін - РІ

РІ - рівень інфляції

Крім ПС на інвестиційний попит впливають і зовнішні фактори:

1)  витрати на придбання та експлуатацію устаткування;

2)  податки на прибутки підприємств;

3)  технологічні зміни;

4)  рівень забезпеченості основним капіталом;

5)  очікування.

Перелічені фактори змінюють ОНЧП і викликають зміщення кривої інвестиційного попиту вліво/вправо при даній ПС.

1.  Робоча сила. Відносини найму робочої сили: сутність і еволюція.

2.  Інфляція: темпи інфляції, види, причини та шляхи її подолання в Україні.

3.  Принципи неминучого зростання граничних витрат: сутність, графічна інтерпретація, значення в діяльності підприємства.

Рабочая сила как товар и ее свойства. 

Факторы, которые определяют величину стоимости рабочей силы. Рабочая сила - совокупность физических и духовных способностей, которыми обладает организм, являющиеся главными условиями п-ва. Рабочая сила - выступает как товар если: ее владелец лично свободный, он лишен средств пр-ва. Исторический процесс принудительного отделения производителя от средств производства, сосредоточения их в руках немногих и превращения в капитал К. Маркс назвал первоначальным накоплением капитала. Экономическая основа этого-разорение одних и обогащение других. Процесс дифференциации на его массовом уровне протекал бы очень медленно, поэтому было применено насилие, которое ускорило создание предпосылок капиталистического способа п-ва (гонение крестьян с их земли в Англии и т. п. ). Как всякий товар имеет потребительную стоимость и стоимость. Потребительная стоимость товара рабочая сила - возможность производить прибавочную стоимость, т. е. создавать стоимость по величине большую, чем стоимость самой рабочей силы. Стоимость раб. силы определяется затратами общественно-необходимого рабочего времени на ее производство и воспроизводство рабочей силы, т. е. на содержание рабочего и его семьи. В стоимость включаются расходы на удовлетворение потребностей не только материальных, но и духовных. Особенность товара рабочая сила также в том, что определение стоимости рабочей силы включает в себя исторический и моральный элементы (экономич. и культурный уровень страны, исторические условия формирования в ней рабочего класса). Свойства рабочей силы: хранить про запас нельзя и наличие армии безработных могут привести к тому, что рабочая сила продается за меньшую стоимость. Стоимость товара раб. силы в форме з/п - цена. Факторы, снижающие ст-ть товара раб. силы - повышение производительности труда, факторы повышающие - рост образования и квалификации раб., расширение и возвышение матер. и духовных потребностей, увеличение интенсивности труда рабочего. 

Инфляция: возникновение и пути преодоления. Антиинфляционная политика Украины. 

 Инфляция - это обесценение неразменных на золото денег вследствие чрезмерного их выпуска и переполнение ими каналов общего назначения. И связана с повышением цен. 

 Причины И:

 - нет тех предпосылок, к-ые обеспечивают устойчивость денег (нормально сбалансированной структуры пр-ва, низкое кач-во продукции и падение темпов роста пр-ва);

 - нет сбалансированности гос. финансов (дефицит гос. бюджета);

 - чрезмерная эмиссия денег. 

 И - это явление многофакторное. М/выделить 2 этапа в развитии И в зависимости от соотношения темпов роста эмиссии денег и темпов роста их обесценения:

 1 - темпы роста эмиссии денег опережают темпы их обесценения;

 2 - наоборот. 

 Виды И: - по форме проявления: - подавленная (хар-на для планово-централизованной эк-ки, когда гос-во держит низкие цены и низкий валютный курс); - явная; - по уровню обесценения денег: - ползучая (1-5 % в год); открытая (5-20 % в год); - галопирующая (скачкообразный рост цен - 40-50 % в месяц); - гиперинфляция (> 50 % в месяц). 

 Последствия И:

 1) в соц. сфере:

 - создаются предпосылки для перераспределения доходов между наемными работниками с одной стороны и гос-вом работодателями - с др.;

 - снижается жизненный уровень населения, особенно тех групп, к-ые не м/защитить себя от И;

 - потеря веры в демократич. идеалы, нарастание агрессивности в обществе. 

 2) в эк. сфере:

 - усиливается отток раб. силы из сферы пр-ва в сферу обращения, замедляется НТП, сокращаются инвестиции, растраивается кредитная система, происходит натурализация хоз-ва (бартер), обесцениваются ден. накопления, падает курс нац. валюты, снижается экспорт, ухудшается состояние баланса. 

 Антиинфляционная политика:

 1) дефляционная политика:

 а) снижение гос. расходов;

 б) увеличение налогов;

 в) выпускаются облигации гос. займов;

 г) центр. банк проводит след. политику: повышение нормы мин. резервов, увеличение официальной учетной ставки центр. банка, осуществляет продажу ЦБ на открытом рынке;

 2) политика доходов: гос-во устанавливает контроль за ценами и доходами граждан. 

Принцип роста предельных издержек: суть, графичекая интерпретация, значение в деятельности предприятия.

Переменные и валовые издержки растут вместе с выпуском продукции. Скорость, с которой эти издержки увеличиваются, зависит от природы производственного процесса, и в частности, от степени в которой производство подвержено действию закона убывающей отдачи по отношению к переменным факторам.

По отношению к труду данный закон действует когда сокращается предельный продукт труда. Рассмотрим случай, когда труд является е динственным переменным фактором. Чтобы производить больше фирма джложна нанять больше рабочих. Тогда, если предельный продукт труда ыстро снижается по мере увеличения трудозатрат, для ускорения выпуска продукции не обходимы все большие и большие издержки. Если предельный продукт труда незначительно снижается при увеличении количства используемых трудовых ресурсов, издержки будут возрастать не столь быстро при увеличении объема выпуска продукции.

Рассмотрим случай, когда фирма может нанять нужное количество рабочих по твердой ставке w. Как известно, предельные издержки представляют собой изменение переменных или валовых издержек в ответ на изменение объема выпуска продукции на 1 еденицу (т.е. SYMBOL 68 \f "Symbol"VC/Q). Но переменные издержки являются издержками на еденицу дополнительного труда w, помноженными на количество дополнительных трудозатрат SYMBOL 68 \f "Symbol"L. Тогда: 

МС=SYMBOL 68 \f "Symbol"VC/SYMBOL 68 \f "Symbol"Q=wSYMBOL 68 \f "Symbol"L/SYMBOL 68 \f "Symbol"Q

Предельный продукт труда МРL является изменением объема выпуска продукции в результате изменения трудозатрат на одну еденицу, или SYMBOL 68 \f "Symbol"Q/SYMBOL 68 \f "Symbol"L. Следовательно, необходимый дополнительный труд для получения лишней еденицы продукции равен SYMBOL 68 \f "Symbol"L/SYMBOL 68 \f "Symbol"Q=1/МРL. В результате:

МС=w/МРL

Уравнение фиксирует, что в краткосрочном периоде издержки равны стоимости переменного фактора производства, деленного на предельный продукт этого фактора. Низкий предельный продукт труда означает, что необходимо большое количество дополнительных трудовых ресурсов для производства большего объема производства большего объема продукции, что ведщет к высоким предельным издержкам. Высокий предельный продукт труда означает, что потребности в дополнительном труде невелики, так же как и предельные издержки. В общем, при снижении предельного продукта труда предельные издержки производства возрастают, и наоборот. 

Этот закон порождает прямую связь между средними переменными издержками производства и средней проиводительностью труда. Средние переменные издержки AVC равны переменным издержкам на еденицу продукции, или VC/Q. Когда L едениц труда используются в производственном процессе, переменные издержки составляют wL. Таким образом:

AVC=wL/Q

Как известно, средний продукт труда APL равен объему выпуска на еденицу испольбзуемого фактора Q/L. В результате:

AVC=w/APL

Т.е. существует обратная зависимость между средними переменными издержками и средним продуктом труда. При снижении среднего продукта труда необходимо значительное увеличение количества используемых факторов производства для получения определенного продукции, и средние переменные издержки производства растут.ъ

Как предельные так и средние переменные издержки тесно связаны с продуктивностью факторов производства. Предельный и средний прродукты говорят о фактической связи между затратами и результатами производства. Сопоставимые показатели издержек пзволяют сделать вывод о бюджетных расходах на основе подобной производственной информации. (Добавить графики)

1. Виробничі відносини, їх сутність і структура. Економічний лад суспільства.

2. Фінанси, їх сутність і функції. Шляхи формування сучасної фінансової системи України.

3. Ринок приці та механізм його функціонування.

Производственные отношения, их суть и структура. Экономический лад общества.

Собственность на сpедства пpоизводства опpеделяетне только хаpактеp економических взаимосвязей между людьми в пpоцессе пpоизводства, но и фоpмы pаспpеделения пpоизводственного пpодукта, его обменаи потpебления. Совокупность этих взаимосвязей ифоpм и обpазует систему пpоизводственных отношений данного общества.Различаются типы и фомы собственности на сp.пpоизводства.Частная собственность выpажает пpисвоение сpедстви pезультатов пpоизводства отдельными лицами собственниками этих сp.Особое место занимает мелкое тpудовая частная собственность, основанная на лич. тpуде. Hа пpотяжении истоpии общества она получила довольно шиpокое pаспостpанение, но никогда не была пpеобладающей.Общественная собст. означает совместное пpисвоение сpелств и pезультатов пpоизводства.Система пpоизводственных отнош. обpазует економ.стpой общества на данном этапе его существования.Роль пpоизводственных отношений состоит в том, чтопpедставляет собой общественную фоpму pазвития пpоизводительных сил, они создают для этого pазвития опpеделенные pамки, стимулы.

Производственные отношения (ПО) и их структура.  Роль  ПО  вразвитии производит. сил.

    В процессе пр-ва люди вступают в отн-ния не только с  природой, но и между собой,  т.е. вступают в ПО. Производст-ые или эк.отн-ния - это отн-ния между людьми в процессе пр-ва,  распределения, обмена и потребления материальных благ.

   Различают:  1) организационно-эк-кие

               2) социально-эк-кие отн-ния.

   1-ые - это те,  которые  возникают  в  процессе  организациипр-ва как такового. Выступая как отн-ния между людьми, они одновременно хар-зуют состояние  пр-0ва  независимо  от  его  социально-эк-кой формы,  отражает особенности определенного этапа развития факторов пр-ва, их общественной комбинации.

   2-ые -  это  те  отн-ния,  суть  и основу которых составляютотн-ния собственности на средства  пр-ва.  Отн-ния  собственностихар-зуют: общественный  способ соединения работника со средствамипр-ва; соответствующие ему отн-ния между людьми по поводу присвоения средств и результатов пр-ва, складывающиеся на их основе условия распоряжения и использования факторов пр-ва. Поэтому различают два  типа собственности:  частную и общественную.  Собственность на средства пр-ва определяет не только хар-р эк. взаимосвязей между людьми в процессе пр-ва,  но и формы распределения производственного продукта,  его обмена и потребления.  Совокупностьэтих форм  и  взаимосвязей  и образуют систему ПО данного общества.Система ПО образует эк-кий строй общества на данном этапе  егосуществования.

Производственные отношения и их структура. Роль производственных отношений в развитии производительных сил и экономического строя общества. 

Материальное производство возможно только в обществе и является общественным. Любое материальное общественное производство порождает производственные отношения (экономические отношения). Производственные отношения, возникающие между людьми в процессе общественного производства. В обществе с развитым производством речь идет о системе производственных отношений. Система производственных отношений -взаимная связь и субординация (соподчинение) производственных отношений. Система производственных отношений включает 4 подсистемы (крупные структурные части):

1. отношения, возникающие непосредственно при производстве материальных благ (процесс создания -конечный результат : готовый продукт);

2. распределение (каждый получает ту часть продукции, на которую он способен рассчитывать);

3. обмен (цель: получение необходимого продукта);

4. потребление (от потребления до отношения непрерывное движение). 

Основные производственные отношения в любом обществе -это всегда отношение собственности на средства производства, В зависимости от формы собственности формируется система производства. Собственность собирает все производственные отношения в единую систему, определяет их характер и содержание. Экономические категории -это теоретическое отражение реальных производственных отношений; т. е. сколько производственных отношений, столько в науке экономических категорий (деньги, капитал и т. д. ). Поскольку ПС (производственные силы) выражают отношение человека к природе, одной стороны они повернуты к силам природы, географической среды, с другой стороны к системе общественных, экономических и социально-экономических (производственных)отношений. 

ПС и производственные отношения в их диалектическом единстве и взаимодействии составляют общественный способ производства. ПС играют определенную роль, выступают его вещественным содержанием, производственные отношения общественной формой. Развиваясь более динамично (под влиянием ПС и их вещественной формой) первые постепенно вступают во все большие противоречия с производственными отношениями. Последние сначала выступают как форма развития ПС, сопутствуют прогрессу. 

Между ПС и производственными отношениями возникает конфликт, ведущий к социальной революции. Если развитие этого конфликта рассматривать с т. зр. общественного способа производства, то следует отметить, что ПС сначала перерастают в вещественную форму своего развития, а временами- общественную. Т. к производственные отношения менее активны, то они в пределах того или иного способа производства стремятся приспособиться к уровню и характеру их развития. Это находит свой выход в эволюции форм собственности. ПС и отношения -движущая сила развития способа производства, его преобразования на более развитое общество. 

Финанс(, их сущность и функции. Пути формирования совр. фин. систем(Украин(. 

Финансы - (то (кономические отношения по поводу создания, распределения и использования финансов(х ресурсов. Сущ-ие Ф. как обьекта (коном. категории обусловлено наличием товарно-ден. отношений, товарн. производства, в кот. действует закон стоимости и такие стоимостн(е категории: деньги, товар(, капитал, налоги, бюджет... Движение ден. фондов, их формирование и использование образуют основу для фин. отношений. Деньги не определяют сущности Ф. Финанс((Деньги. Формирование Ф. и фин. отношений субьективно осуществляется в процессе распределения и перераспр. части стоимости совокупного общественного продукта и нац. дохода (НД). Три функции Ф.: 

 (распределительная и перераспределительная: происходит стоимостное распределение совокупного обществ. продукта (СОП) и НД. 

 (регулирующая: возникает с переходом к р(н. отношениям, с пом. (той функц. государство регулирует все (коном. процесс(в обществе: 1) рег. соотношение между центр. и децентр. фин. ресурсами, 2) рег. структура производства, 3) соотношение между накоплением и потреблением. 

 (контрольная: в(звана необходимостью обеспечения учета и контроля процессов формирования и распред. и перераспред. фин. ресурсов. 

Рынок труда и мех-м его функционирования. 

 Рынок труда (рабочей силы) - важная и многоплановая сфера эк. и соц. -политической жизни общества. На РТ получает оценку стоимость раб. силы, определяются условия ее найма, в том числе и величина з/платы, условия труда, возможность получения образования, профессионального роста, гарантии занятости. РТ отражает основные тенденции в динамике занятости, ее основных структурах (отраслевой, квалификационной и др.), т. е. в общ. разделении труда. 

 РТ подчиняясь в целом законам спроса и предложения по многим принципам своего функционирования представляет рынок особого рода, имеющий ряд существенных отличий от др. Регуляторами здесь яв-тся факторы не только макро- и микроэк., но и соц. -психологические, отнюдь не всегда имеющие отношение к цене раб. силы, з/плате. В реальной эк. жизни действует ряд факторов, влияющих на предложение и спрос на нее. Так предложение раб. силы определяется фактором демографическим - уровнем рождаемости, темпами роста численности трудоспособного населения, его половозрастной структурой, также важным фактором динамики рынка яв-тся степень эк. активности различных демографических и этнических групп трудоспособного населения. Влияние на динамику раб. силы оказывает процесс иммиграции, к-ый увеличивает общее предложение раб. силы на РТ и усиливает на нем конкуренцию. Процесс иммиграции как политической, так и трудовой регулируется специальным законодательством. 

 Со стороны спроса главным фактором динамики занятости яв-тся состояние эк. конъюнктуры, фазой эк. цикла. Помимо этого серьезное влияние в раб. силе оказывает НТП. 

 Что касается нашего РТ, то его отличие от реального составляет наличие правовых, административных и эк. ограничений, все еще препятствующих продаже раб. силы по наиболее выгодным условиям для большинства работников. Это и наличие прописки, и отсутствие реального рынка жилья, при его огромном дефиците, и все еще подавляющее преобладание гос. собственности, и неразвитость мех-мов гос. регулирования. РТ на Украине не сбалансирован. Т. к. сущ-ют как трудоизбыточные регионы, так и регионы, испытывающие нехватку трудовых ресурсов. 

1. Продуктивні сили суспільства та показники їх розвитку.

2. Сутність ефективності виробництва та основні форми її виявлення. Найвищий крітерій ефективності суспільного виробництва.

3. Держанве регулювання зовнішньоекономічної діяльності та його засоби в Україні.

Производительные силы, их сущность и структура. Критерии уровня развития производительных сил. 

В состав производительных сил входят средства производства и люди, которые владеют производственным опытом и придают движению средства производства. Основной производительной силой является человек. Предметы труда (природные ресурсы) входят в состав производственных сил в той мере, в которой они идут на производственное потребление и используются как источник энергии. К структуре производственных сил(ПС) во всех формациях принадлежат также используемые людьми силы природы:ветер, солнце и т. д. 

В современных условиях в ПС включается наука, формы и методы организации производства. Отдельным элементом ПС выступает информация. 

Современные ПС-сложна система, включающая материальные и духовные (по составу), объективные и субъективные (по характеру воссоздания и специфики функций), общественные и природные элементы. В процессе исторического развития состав постоянно обогащается, наполняется качественно новым содержанием. На ранних этапах капитализма потребности производства удовлетворялись работниками с низким уровнем квалификации и образования, сегодня же требуются работники высокого уровня квалификации. 

В результате постоянно обновляемого процесса взаимодействия между всеми элементами ПС все они пребывают между собой в диалектическом единстве, количественной и качественной функциональной зависимости. Между ними существуют противоречия, которые решаются относительно независимо от производственных отношений. Системе ПС присущи свои законы:

-закон перемещения функций от личных к материальным факторам производства (закон опережающего роста общественного труда в структуре совокупного труда);

-закон соответствия живого и овеществленного труда;

-закон перемещения;

-закон производительности труда. 

Действия законов вызывает изменения в развитииПС. ПС являются фактором, который обеспечивает преобразования вещественной природы в соответствии с потребностями человека, создает материальные и духовные блага и определяет рост производительности общественного труда. 

Уровень развития ПС характеризуется качеством рабочей силы, технической вооруженностью, степенью овладения силами природы, уровнями развития науки и др. элементами системы. Под характером их развития понимают способ, которые люди употребляют свои ПС. 

Небольшие по размеру простые средства труда могут применяться людьми порознь, индивидуально. Потом появляются такие орудия труда, которые могут быть использованы лишь группой людей. 

В конце концов ПС достигают в своем развитии такого уровня, когда их употребление возможно лишь при взаимодействии сотен тысяч рабочих. Т. о ПС развивают свой общественный характер. 

Эффективность общ. пр-ва, его виды и критерии. Проблемы реализации высшего критерия эф-ти на Украине. 

 Общественный продукт в определенной форме образует результат производства, иначе говоря, его эффект, т.е. соизмерение результатов производства с затратами общ. труда на их получение и характеризует эф-сть пр-ва: она показывает соотношение массы созданных потребительских стоимостей с совокупными затратами живого и овеществленного труда, израсходованного в процессе их пр-ва. В общей форме эф-сть:

                                 результаты производства (продукт)

 Эффективность= ----------------------------------------------------

                                         затраты факторов пр-ва

 Именно рост эф-сти, получение больших результатов при меньших затратах характеризуют эк. прогресс общ-ва. И именно потребностью в повышении эф-сти общ. пр-ва вызывается необходимость перехода от одного способа производства к другому, более прогрессивному.

 Для характеристики эф-сти пр-ва используются также частные показатели, с помощью которых измеряется результативность применения отдельных видов ресурсов.

 Отношение величины продукта к затратам живого труда характеризует его производительность: П/Т. Обратная ей величина показывает трудоемкость: Т/П.

 Отношение продукта к затратам труда,овеществленного в предметах труда называется материалоотдачей: П/М, ее обратная величина - материалоемкость продукции: М/П

 Показатель фондоотдачи характеризует уровень эф-сти использования основных производственных фондов и определяется делением величины продукта на сумму фондов: П/Ф. Обратной величиной является фондоемкость продукции: Ф/П.

 Производительность труда, качество продукции, ее материалоемкость выступают основными слагаемыми эф-сти пр-ва. Общая тенденция такова, что эф-сть пр-ва растет: повышается качество продукции, увеличивается производительность труда, снижаются затраты материалов и средств труда. На отдельных этапах и в определенных конкретных ситуациях динамика тех или иных слагаемых эф-сти, а иногда и общая ее направленность могут быть различными. Поэтому ограничиваться использованием отдельных показателей эф-сти пр-ва нельзя. Нужен общий, интегральный показатель. Он может быть выражен следующей формулой:

              ЧП

 ЭП = -------------- , где

            Т+М+кФ

 ЭП - эффективность производства;

 ЧП - чистый продукт с учетом его состава и качества;

 Т - затраты живого труда;

 М - текущие затраты овеществленного труда;

 Ф - единовременные вложения в производственные фонды;

 к - коэффициент приведения к единой размерности, позволяющий суммировать затраты и вложения.

 Единый (интегральный) показатель эф-сти пр-ва позволяет объективно судить о динамике эффективности общественного производства с учетом разнонаправленного изменения ее отдельных составляющих.

 Что касается Украины, то мы видим, что все показатели эф-ти имеют тенденцию к снижению. Это объясняется тем, что нет инвестиций, внутренние ресурсы предприятий исчерпаны, плохое и старевшее оборудование и т.д. А такие показатели как использование мат. ресурсов, материалоемкость в несколько раз ниже допустимых.

Механизм гос. регулирования внешнеэк. деятельности Украины. 

 Внешнеэк. деятельность (ВД) - деятельность субъектов хоз. деятельности Украины и иностранных субъектов хоз. деятельности, построенная на взаимоотношениях между ними, которое имеет место на территории Украины, и за ее пределами. 

 Регулирование внешнеэк. деятельности на Украине осуществляется согласно и принципам: 1. Принципа суверинитета народа Украины в осуществлении ВД. 2. Принципа свободы внешнеэк. предпринемательства. 3. Принципа юридического равноправия и недискриминации. 4. Принципа верховенства закона. 5. Принципа зашиты интересов субъектов ВД. 6. Принципа эквивалентности обмена, недопустимости демпинга при ввозе и вывозе товаров;

 с целью:

 - обеспечения сбалансованности экономики и равновесия внутреннего рынка Украины;

 - стимулирования прогресивных структурных изменений в экономике, в том числе внешнеэк. связей с субъектов ВД;

 - создание более благоприятных условий для привлечения экономики Украины в систему мирового разделения труда и ее приблежение к рыночным структурам развитых зарубежных стран. 

 Регулирование ВД осуществляется:

 - Украиной как государством в лице ее органов границах ее компетенции;

 - негосударственной органами управления экономикой (товарными биржами, торговыми палатами, и т. д.), которые действуют на основе уставных документов;

 - самими субъектами внешнеэк. деятельности на основании договоров, которые заключаются между ними. 

 Регулирование ВД осуществляется с помощью:

 - закона Украины

 - предусмотренных в законах актов тарифного и нетарифного регулирования которые выдаются в гос. органах Украины;

 - эк. методов оператив. регулирования в границах закона;

 - решений негос. органов управления экономикой, которые принимаются по уставным документам;

 - договоров, которые заключаются между субъектами ВД. 

 Украина самостоятельно формирует систему и структуру гос. регулирования ВД на ее територии, которое должно обеспечивать:

 - защиту эк. интересов Украины и интересов субъектов ВД;

 - создание равных возможностей для субъектов ВД развивать все виды предпринимательской деятельности независимо от форм собственности и все направления использования доходов и осуществление инвестиций;

 - поощрение конкуренции и ликвидация монополизма в ВД. 

 Органы гос. регулирования ВД являются: 1. Верховный Совет Украины (ВС), его компетенции:

 - принятие, изменение и отмена законов, касающихся ВД;

 - утверждение главных направлений в политике Украины;

 - рассмотрение утверждение и изменение структуры органов гос. регулирования ВД;

 - заключение международных договоров согласно законов и правил о международных договорах;

 - утверждение нормативов обязательного распределения валютной выручке гос-ву и городским советом народных депутатов, ставок и условий налогообложений и т. д.;

 - установленние специальных режимов в ВД;

 - утверждение списков товаров, экспорт и импорт, которые подлежат лицензированию или запрещены. 2. Совет Министров Украины:

 - употребляет средства для осуществления ВД;

 - осуществляет координацию деятельности министерств, комитетов и ведомств Украины по регнулированию ВД;

 - принимает нормативные акты управления по вопросам ВД;

 - проводит переговоры и заключает межправительственные договора по вопросам ВД, обеспечивает выполнение международных договоров гос. органами управления и привлекает других субъектов ВД;

 - обеспечивает состовление платежного баланса, отчетного валютного плана;

 - обеспечивает рац. исп-ние денег гос. валютного фонда. 3. НБУ:

 - осуществляет сохранение и использование золотоволютного резерва Украины;

 - представляет интересы Украины в отношениях с банками других государств и заключает межбанковские договора;

 - регулирует курс нац. валюты к ден. ед-цам др. гос-в;

 - осуществляет учет и расчеты по кредитам, проводит операции с централизованными валютными ресурсами и др. функции. 4. Министерство внешнеэкономических связей:

 - обеспечивает проведение единой ВД, координацию субъектов ВД;

 - контроль за соблюдением всеми субъектами ВД законов и условий международных договоров;

 - осуществляет нетарифное регулирование ВД, регистрация участников ВД и др. функции. 5. Гос. управление таможенного контроля:

 - осуществляет таможенный контроль в Украине. 

1. Товарне виробництво, його сутність і характерні риси.

2. Об’єктивні осонви, сутність та структура сучасного свівтового господарства.

3. Рівновага споживача: сутність та обгрунтування з ординалістськіх позицій.

Товарне виробництво, його сутність і характерні риси. 

Тов. вир-во (ТВ) є такою організацією сусп. господарства, коли окремі продукти виробляються відокремленими виробниками і для задоволення суспільних потреб необхідні купівля-продаж на ринку цих продуктів, що стають товарами. Основні риси ТВ: суспільний поділ праці( приватна власність на засоби виробництва( повна соціально-економ. відокремленість виробників( економічні зв(язки між відлкремл. товаровиробн. шляхом обміну( стихійний та анархічний характер розвитку. Розрізняють просте і капіталістичне ТВ. Просте: базується на власній праці, продукт належить товаровиробнику, воно є дрібним, розрізненим, відсутній одиничний поділ праці, має обмежений хар-тер, мета ( задоволення особистих потреб товаровиробника. Капіталістичне: експлуатація чужої праці, продукт належить власнику засобів виробництва, спільна праця багатьох найманих робітників, одиничний поділ праці, загальний хар-тер, мета ( одержання прибутку капіталістом. 

Об(єктивні основи та сутність світового господарства. 

Світове, або всесвітнє, господарство (СГ) являє собою сукупність національних економік і особливої сфери суспільно-виробничих зв(язків, що виходять за територіальні межі окремих країн (міжнародних економічних відносин. у сучасинх умовах економ. замкнутість національних господарств не лише нераціональна, а й практично неможлива. Тенденція дедалі більшої взаємодії нац. економік до підвищення ролі зовнішніх факторів у процесі відтворення в тій чи іншій країні стала загальною. Поняття СГ це не просто сума нац. економік. Також суть визначається універсальним зв(язком між нац. господарствами, який забезпечує їх реальну єдність на основі міжнародн. поділу праці, міжнар. торгівлі, нау. -техн. і виробничої кооперації, валютних і кредитних відносин. Міжнар. ек. відносини (МЕВ) являють собою систему господарських відносин між різними країнами світу. Елементи системи: міжнар. нау. -техн. і виробниче співробітництво, вивіз капіталу і міжнар. кредит, світова торгівля, міграція робочої сили, міжнар. валютні відносини. Всі елементи тісно пов(язані. МЕВ обслуговують взаємодію нац. економік, що входять у світове господарство, і тим самим забезпечують його цілісність. МЕВ похідні і залежать від економічних відносин, що складаються на нац. рівнях. Вони не тільки визначаються рівнем зрілості продуктивних сил і виробничих відносин у різних нац. господарствах, а й обумовлюються особливостями економічної політики.

Равновесие потребителя: суть и обоснование с ординалистских позиций. 

 Подход (ординалистский) требует возможности установления между различными благами отношения безразличия (без измерения полезности). 

 Этот подход позволяет установить равновесие потребителя на основе анализа кривых безразличия и бюджетных линий. 

 Кривая безразличия показывает различные комбинации 2-х товаров, к-ые дают потребителю одинаковое удовлетворение или пользу вследствие чего он не видит разницы между ними.


Линия бюджета показывает какие наборы из 2-х товаров потребитель в состоянии при данных ценах и доходе. То что выше бюджетной линии не доступно для потребителя. Там где бюджетная линия касается с кривой безразличия - т. использования полностью бюджета и получение мак-ной полезности. Для каждой бюджетной линии сущ-ет одна кривая безразличия, имеющая одну т, касания - т. равновесия потребителя. 

 Если меняется доход, то и меняется уровень удовольствия. Если меняется цена, то меняется и кривая безразличия. 

Если цена на товар У снижается, а доход и цена товара Х остаются неизменными, линия потребления меняет свою крутизну: B1 до B3













Линия спроса

Для каждой линии возможностей потребления (бюджетной линии) можно определить кривую безразличия. При условии изменения цены тоовара У возникает новое состояние равновесия при котором потребитель увеличивает потребление товара У: Q1, Q2, Q3.

Равновесное положение потребителя достигается в точка касания бюджетной линии и наиболее высокой из всех достижимых кривой безразличия. В этой точке достигается оптимальное или наилучшее сочетание доступныхз потребителю продуктов питания. 

В точке касания наклон наивысшей из доступных потребителю кривых безразличия совпадает с наклоном бюджетной линии. Т.к. наклон кривой безразличия отражает MRS, а наклон бюджетной линии равен РВ/РА , оптимал ное или равновесное положение достигается при условии, что MRS=РВ/РА.

Точки касания показывают, как изменится оптимальная точка равновесия. (График 1)

Объединение точек равновесия дает линию "цена-потребление". Если ее перенести в систему координат "цена-количество товара", она будует показывать линию спроса на товар У, которая подтверждает, что чем ниже цена на товар, тем больше количество едениц этого товара будет приобретать потребитель. 
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